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NOSOTROS USAMOS kilovatios limpios

Triodos @ Bank

Trabajamos con Triodos Bank, el banco de las energias renovables.

Casi cien pdginas

a fotovoltaica se pone a mil (mil gigavatios de potencia en todo el mundo, casi

el triple de lo que pesa hoy el parque nuclear global) y nosotros nos ponemos

a cien... A casi 100 paginas, fendmeno inédito en esta redaccion en los Gltimos

diez afos. El mundo va por donde va y Bruselas —dinosauria— va despacio.
De “La sexta extincién masiva y el reloj” nos habla José Donoso en su columna de este
mes. El presidente del Consejo Solar Global (Global Solar Council), columnista de cabe-
cera en esta casa, pide en su tribuna (a los ecologistas, pagina 10) que miren el reloj,
el del cambio climético, ese que nos conduce inexorable a la sexta extincion. Parrafo
demoledor.

«En un reciente encuentro de organizaciones energéticas y medioambientales con
la vicepresidenta segunda del Gobierno ninguna de ellas solicité una mayor veloci-
dad en la aplicacionde politicas energéticas para paliar la emergencia climdtica. Por
el contrario, varias de ellas criticaron la forma en que se estdn implementando estas
politicas. El tiempo no era una variable que importarax»

Y eso que no hay tiempo que perder, en materia de cambio climatico: ni un minuto.
La fotovoltaica lo sabe y se pone a mil... entre dinosaurios y puritanos.

Los “puritanos del mercado marginalista” —asi los define otro de nuestros colum-
nistas, Antonio de Lara, en su tribuna de la pagina 14— deberian ir entendiendo que “la
realidad de la transicién energética es compleja, por lo que se requiere flexibilidad y
adaptacién”. Acertada definicion: puritanos.

Bruselas beata, reaccionando tan despacio como aprisa crece el precio medio de
la electricidad en el mercado mayorista de Espafia, que en mayo de 2022 ha alcanzado
los 187,13 euros el megavatio hora, lo que supone un encarecimiento del 178,78% con
respecto al precio medio del mismo mes del ano pasado (67,12 euros).

Y todavia va Bruselas —puritana—y me dice que “existe un consenso general sobre
el hecho de que el actual modelo de fijacién de precios sigue siendo el mas eficiente”
(lo dice la Comision Europea, literalmente, en la Comunicacion, de 13 de octubre de
2021, Un conjunto de medidas de actuacién y apoyo para hacer frente al aumento de los
precios de la energia). Sin asomo de rubor. Y uno piensa... Hombre... el mas eficiente, el
mas eficiente... Hombre... consenso general, consenso general...

Vamos despacio, muy despacio.

Hungria ha logrado, al filo del cierre de esta edicién, que las sanciones europeas
por la invasion rusa de Ucrania no incluyan al patriarca de la iglesia ortodoxa Kirill.
Los Veintisiete han aceptado esta concesion para desbloquear el sexto paquete que
impone un embargo al petréleo ruso. A los oligarcas si, pero al patriarca... no. Sera el
espiritu de la gasolina, que ha obrado el milagro.

Contra esa corriente (o contra corriente), llenamos este nimero de mensajes y alter-
nativas que seguramente no podras encontrar en muchos otros sitios. El catedratico de
Quimica Fernando Gutiérrez nos cuenta en la pagina 87 que “los actuales gasoductos
estan hechos de acero al carbono, y si circula mucho hidrégeno, ese hidrégeno se va
comiendo el carbono, ese acero deja de tener carbono, y entonces se convierte en una
especie de hierro dulce que puede no soportar las presiones. Asi que hay que desarro-
llar una red de hidrogenoductos”.

Y desde la cooperativa Sapiens Energia y la asociacion Comunitat Energética Raco
de Mar nos dicen (en la pagina 37) que han puesto en marcha una red de autoconsu-
mo colectivo en Canet d’En Berenguer, que incorpora la mas avanzada tecnologia en
produccién y gestion: la primera instalacion fotovoltaica
de esta comunidad energética se ha construido sobre la
cubierta de una vivienda privada y esta equipada con un
sistema de almacenamiento con baterias y un software
de gestion dindmica de los coeficientes de reparto.

En fin, que mientras unos miran al Sol, y aceleran

contra la sexta extincion, otros...
J}%ﬂ?

van despacio. ER no. ER va a 100.
Antonio Barrero F.

Y la fotovoltaica se estd ponien-
do a mil.
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m El Plan REPowerEU eleva el Objetivo

Renovable UE 2030 hasta el 45%

a Comisién Europea (CE) presentd
el pasado 18 de mayo el Plan RE-
PowerEU para poner fin a la de-
pendencia de la UE con respecto
a los combustibles fésiles rusos, “que se
utilizan como arma econémica y politica
y cuestan a los contribuyentes europeos
casi 100.000 millones de euros al afio”.
Entre los objetivos especificos que persi-
gue el Plan, destaca, por encima de todos,
el relativo a la propuesta de la Comisién
de aumentar el Objetivo Renovable UE
2030 desde el 40 al 45%. Pero hay otros

Solar energy
to repower

Europe

H#REPowerEU

objetivos también extraordinariamente
significativos. ;Por ejemplo? La Comisién
plantea el lanzamiento de una Estrategia
Solar UE cuyo objetivo serfa (1) duplicar
la capacidad solar fotovoltaica para 2025
(ahora mismo en Europa hay unos 160 gi-
gavatios de potencia solar) y (2) alcanzar
hasta los 600 gigavatios de potencia foto-
voltaica en 2030. ;Otro ejemplo? La CE
propone “duplicar” la tasa de despliegue de
bombas de calor y medidas para integrar
la energia geotérmica y solar térmica en
los sistemas de calefaccién comunitarios
y de distrito modernizados (mds adelante
recogemos algunos otros de los objetivos
mds relevantes). Segiin la Comisién, “el
plan REPowerEU implica una inversién
adicional de 210.000 millones de euros de
aqui a 2027

TRES LINEAS GENERALES

* Ahorro de energia: es la forma mds ré-
pida y econdmica, segin la Comisién, de
abordar la crisis energética actual y redu-
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cir las facturas. La CE propone mejorar
las medidas de eficiencia energética a lar-
go plazo, incluido un aumento del 9% al
13% del objetivo vinculante de eficiencia
energética en el marco del paquete Fit for
55. “Ahorrar energfa ahora nos ayudard a
prepararnos para los posibles desafios del
préximo invierno”, senalan desde la Co-
misién. El Plan REPowerEU anima a los
estados miembro a aplicar “tasas reducidas
de IVA en sistemas de calefaccién eficien-
tes energéticamente, aislamiento de edi-
ficios y electrodomésticos y productos”.

Y, mds genéricamente, anima a los estados
miembro a “iniciar campafas de comuni-
cacién especificas dirigidas a los hogares y
la industria”.

* Acelerar el despliegue de las ener-
gias renovables: la Comisién propone
una “aceleracién y expansién masivas de
las energfas renovables en la generacién de
electricidad, la industria, los edificios y el
transporte”. La CE propone aumentar el
objetivo de la Directiva sobre fuentes de
energia renovables hasta el 45% de aquf
a 2030, frente al 40% de la propuesta del
ano pasado. “Esto —explica la Comisién—
elevaria la capacidad total de produccién
de energia renovable a 1.236 gigavatios de
aqui a 2030, frente a los 1.067 gigavatios
de aqui a 2030 previstos en el paquete
de medidas Objetivo 55 [Fit for 55] para
2030

Enmarcada aqui, el Plan REPowerEU
plantea una iniciativa de “tejados solares”
con una obligacién legal gradual de ins-
talar paneles solares en nuevos edificios

publicos y comerciales y nuevos edificios
residenciales.

En el mismo marco, incluye el refuer-
zo de las cadenas de suministro del sector
edlico, que debe permitir “una acelera-
cién drdstica” del despliegue de potencia
eélica. “La energfa edlica, en particular la
eélica marina, representa —dice la Comi-
sién— una importante oportunidad para el
futuro”.

La calefaccién de hogar también es
contemplada en el Plan en clave renovable:
“la Unién Europea —dice la Comisién—
debe aspirar a duplicar la tasa actual de
despliegue de bombas de calor individua-
les, lo que dard lugar a un total de 10 mi-
llones de unidades en los préximos cinco
anos’.

Y, por fin, los gases renovables. “RE-
PowerEU establece un objetivo de 10 mi-
llones de toneladas de produccién nacional
de hidrégeno renovable y 10 millones de
toneladas de importaciones de hidrégeno
renovable para 2030”. ;Objetivo? Reem-
plazar el gas natural, el carbén y el petrd-
leo en industrias y sectores de transporte
dificiles de descarbonizar.

En la misma linea va la medida pro-
puesta para el biometano. La Comisién lo
plantea asi: “impulsar la produccién soste-
nible de biometano a 35.000 millones de
metros ctibicos de aqui a 2030 es una via
rentable para alcanzar nuestra ambicién
de reducir las importaciones de gas natural
de Rusia”. (El objetivo anterior era 17.000
millones de metros ctibicos).

* Diversificacién del suministro: la
UE ha estado trabajando con socios in-
ternacionales para diversificar los sumi-
nistros durante varios meses “y ha garan-
tizado —informa la Comisién— niveles sin
precedentes de importaciones de GNL y
mayores entregas de gas por gasoducto”.
En ese sentido, la recién creada Plataforma
Europea para el Abastecimiento de Ener-
gia, respaldada por grupos de trabajo re-
gionales, permitird, segtin la CE, compras
comunes voluntarias de gas, gas natural
licuado (GNL) e hidrdgeno al agrupar la
demanda, optimizar el uso de la infraes-
tructura y coordinar el acercamiento a los
proveedores.

Como préximo paso, y replicando la
ambicién del programa comin de compra
de vacunas, la Comisién considerard el
desarrollo de un “mecanismo de compra
conjunta’, que negociard y contratard las



En la imagen, Frans Timmermans (socialista),
vicepresidente primero de la Comision Europea, y
Kadri Simson (social liberal), comisaria de Energia

compras de gas en nombre de los Estados
miembros participantes. La Comisién
también considerard medidas legislativas
para exigir la diversificacién del suminis-
tro de gas a lo largo del tiempo por parte
de los Estados miembros.

Y UNA RECOMENDACION

La Comisién incluyen en el Plan RE-
PowerEU una Recomendacién para hacer
frente a la tramitacién lenta y compleja
de grandes proyectos de energfas renova-
bles, y una modificacién especifica de la
Directiva sobre fuentes de energfa renova-
bles para reconocer las energias renovables
como un interés pablico primordial. Los
Estados miembros —propone la CE— de-
ben establecer dreas de acceso especificas
para las energfas renovables con procesos
de autorizacién abreviados y simplificados
en 4reas con menores riesgos ambientales.
Para poner en marcha la aplicacién de la
Recomendacién, la Comisién ha anun-
ciado que convocard el 13 de junio un en-
cuentro de expertos en energias renovables
con expertos en evaluacién medioambien-
tal de los Estados miembros.

Una medida que ha suscitado una
cierta polémica ha sido la referida a los ga-
soductos. La Comisién considera que las
Redes Transeuropeas de Energfa (RTE-E)
han ayudado a crear una infraestructura
de gas de la UE resistente e interconectada,
pero anade ahora que se necesita una in-
fraestructura de gas adicional limitada, es-
timada en alrededor de 10.000 millones de
euros para complementar la Lista de Pro-
yectos de Interés Comun (PCI) existente
y compensar completamente la pérdida
futura de las importaciones de gas ruso. H
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EU Solar Energy Strategy, punto y aparte

La Estrategia Solar de la Unién Europea es quiza la iniciativa mas ambiciosa de cuantas
integran el plan REPowerEU. Su objetivo principal es llevar a la Unién hasta los 600 GW de
potencia solar fotovoltaica operativa en 2030 (previo paso de un hito intermedio de 300 en
2025). La Estrategia plantea cuatro lineas de trabajo clave.

1. El lanzamiento de una Alianza Europea de la Industria Solar FV cuyo objetivo debe
ser la creacion de una completa cadena de suministro europea, que debe dotar de resilien-
cia al sector (frente a los riesgos inherentes a la dependencia) y que, ademas, debe liderar
la innovacion.

2. La formacién de una "abundante" fuerza de trabajo “cualificada”, lo cual esta en
linea con el llamamiento que la Comision ha hecho a los “actores relevantes del sector”
para que establezcan una alianza para el impulso del reciclaje formativo y la formacion
cualificada de los profesionales que han de materializar los objetivos planteados por la
Estrategia.

3. La simplificacién y abreviacién de los procedimientos administrativos de autori-
zacién de nuevas instalaciones solares FV. La Comision Europea se compromete en este
sentido aimpulsar la adopcion de una proposicion legislativa sobre el particular, una reco-
mendacion y una guia de buenas practicas.

4. La Iniciativa Europea Tejados Solares, cuyo fin Gltimo es el despliegue “rapido y ma-
sivo” de nueva potencia solar fotovoltaica. La idea es no ocupar suelo (evitar asi conflictos
ambientales), a la par que se produce un impacto directo inmediato en el ahorro de la ciu-
dadania (autoconsumo como escudo socioecondmico frente al encarecimiento de la ener-
gia). La Comision Europea estima que los tejados solares de la UE pueden producir hasta
casi el 25% de la electricidad de Europa en 2030, 0 sea, mas electricidad que la que ahora
mismo estamos produciendo con gas. Para impulsar los “tejados solares”, la Estrategia
propone, entre otras cosas, (1) abreviar los procedimientos de autorizacion, a un maximo
de 3 meses; (2) establecer obligaciones para todos los edificios piblicos y comerciales
“nuevos” con azoteas (tiles de mas de 250 metros cuadrados a partir de 2026, para todos
los edificios publicos y comerciales “existentes” con cubierta Gtil de mas de 250 metros
cuadrados a partir de 2027, y para todos los edificios residenciales “nuevos” a partir de
2029; Y (3) establecer al menos una comunidad energética en todos los municipios de mas
de 10.000 habitantes a partir de 2025.

Aseguramos la
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m Bruselas deja la puerta abiertaala
intervencion de los precios del gas 'y

la luz en toda la UE

unto al Plan REPowerEU, la Comi-

sién ha presentado un paquete de

“medidas adicionales a corto plazo™-

que ha pasado relativamente inad-
vertido: Short-Term Energy Market Inter-
ventions and Long Term Improvements to
the Electricity Market Design. El paquete
persigue un doble propdsito: proteger a
los consumidores, propiciando precios
asequibles, a la par que la Unién Europea
avanza en su transicién energética. Entre
las medidas incluidas en ese paquete, dos
destacan por su calado. (1) Se abre la po-
sibilidad de establecer “un limite mdximo
administrativo en los precios del gas a
escala de la UE” y (2) se amplia hasta la
préxima temporada de calefaccién la po-
sibilidad de “reasignar ingresos inframar-
ginales excepcionalmente elevados (los
denominados beneficios imprevistos) para
apoyar a los consumidores”.

“En tiempos excepcionales se requieren
medidas excepcionales y hoy presentamos
nuevas acciones que los Estados miembros
pueden ejecutar a fin de luchar contra
los altos precios”™ Lo dijo el pasado 18 de
mayo, durante la presentacién del paquete
Short-Term Energy Market Interventions...,
la comisaria europea de Energfa, la estonia
Kadri Simson, que insistié en la necesi-
dad de avanzar en la elaboracién de planes
para el “caso de interrupciones del abaste-
cimiento de gas" y que dejaba asi mismo
una vez mds la puerta abierta a "posibles
intervenciones en los precios”.

MEDIDAS DE INTERVENCION A CORTO PLAZO
ANUNCIADAS POR LA COMISION

La Comisién invita a los Estados miem-
bros a seguir utilizando su conjunto de
medidas sobre los precios de la energfa,
que contiene iniciativas destinadas a re-
ducir la factura energética que pagan los
consumidores europeos. Ademds —afade
la Comisién—, se ponen a disposicién de
los Estados miembros diversas medidas a
corto plazo que pueden utilizarse ahora y
durante la préxima temporada de calefac-
cién. Son estas:

En los mercados del gas

* La posibilidad de que los Estados miem-
bros “amplien temporalmente la regula-
cién de los precios al consumidor final”
para abarcar una amplia gama de clien-
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tes, tales como los hogares y la industria.

* Mecanismos de gestién de volatilidad
temporales y medidas urgentes de liqui-
dez para apoyar el funcionamiento efi-
caz de los mercados de materias primas,
respetando plenamente las disposiciones
sobre ayudas estatales.

* Uso de la Plataforma Energética de la UE
para agregar la demanda de gas, garanti-
zar precios competitivos del gas median-
te adquisiciones conjuntas voluntarias y
lograr que la UE sea menos dependiente
de los combustibles fésiles rusos.

Opciones de intervencién en los merca-
dos de la electricidad para los Estados
miembros

* La posibilidad de reasignar ingresos in-
framarginales excepcionalmente eleva-
dos (los denominados beneficios impre-
vistos) para apoyar a los consumidores se
amplia —informa la Comisién— hasta la
préxima temporada de calefaccién.

* Ademds —anade la CE—, los ingresos por
congestién pueden utilizarse para finan-
ciar el apoyo a los consumidores.

* Se amplian temporalmente los precios
minoristas regulados para incluir a las
pequenas y medianas empresas.

* Para las regiones de interconexién muy
limitada, posibilidad de introducir sub-
venciones para los costes de combustible
en la produccién de energfa a fin de re-
ducir el precio de la electricidad, siempre
que estén disefiadas de manera compati-

ble con los Tratados de la UE.

La Comisidén reconoce explicitamente
que “tal vez sea necesario un limite méxi-
mo administrativo en los precios del gas
a escala de la UE como respuesta a una
interrupcién total del suministro”. De
introducirse tal limite mdximo, la Comi-
sién considera “deberfa estar restringido
a la duracién de la emergencia en la UE
y no deberfa obstaculizar la capacidad de
la UE para atraer fuentes alternativas de
abastecimiento de gas y gas natural licua-
do por gasoductos, asi como para reducir
la demanda”. La CE estaria entreabriendo
la puerta pues a una reforma del mercado
eléctrico. De hecho, ya ha anunciado que
pondrd en marcha “un proceso de evalua-
cién de impacto sobre posibles ajustes en
el disefio del mercado de la electricidad”.

M Heineken sustituye
gas por termosolar en
su fabrica de Sevilla

ngie Espafia y Heineken Espafia
han firmado un acuerdo para la
construccion y puesta en marcha de
una central termosolar (CSP, Con-
centrated Solar Power) en la fébrica que la
cervecera tiene en Sevilla. La instalacién
reducird en mds del 60% el consumo de
gas f6sil y en casi 7.000 toneladas de CO»
afno la huella de carbono de Heineken
Espana, segin los datos facilitados por la
cervecera danesa, que ha anunciado por
otro lado su intencién de alcanzar la neu-
tralidad en carbono antes de 2025. Engie
Espana serd la responsable del disefo, ins-
talacién, gestién, mantenimiento y finan-
ciacién del proyecto, materializado en un
contrato BOOT (Construir, Poseer, Ope-
rar, Transferir) a largo plazo, para suminis-
trar energia 100% renovable a Heineken
Espana durante los préximos 20 afos.

La central termosolar se instalard den-
tro de los terrenos de la fibrica de Heine-
ken Espana en Sevilla, como equipo alter-
nativo de generacién de energia térmica
para autoconsumo. La instalacién -pre-
sume la cervecera- constituye un ejemplo
pionero de integracién de esta tecnologia
en el sector agroalimentario “en Espanay
en el mundo”. No es sin embargo el primer
hito Heineken. La cervecera se convirtié
en 2020 en la primera que elabora todos
sus productos con electricidad 100% re-
novable y ha transformado su fibrica de
Jaén en la primera fébrica de cerveza cero
emisiones de Espafia y la mayor de Europa
gracias al uso de energfa térmica proceden-
te de biomasa del olivar jiennense.

B Mds informacién:
-+ heinekenespana.es

* Heineken
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La sexta extincion masiva
y el reloj

uizas has oido hablar de la sexta extincion masiva. Estas

tres palabras, que parecen ser el titulo de una nueva pro-

duccion de Netflix o HBO, se utilizan para explicar lo que
conlleva una situacion extrema de cambio climético: la extincién
acelerada de un alto porcentaje de la biodiversidad o de distintas
especies.

La (ltima vez que nuestro planeta presenci6 una extincion ma-
siva fue en el Cretacico, cuando un meteorito y la erupcién de unos
cuantos volcanes acabaron con la vida terrestre. Sesenta y cinco
millones de afios después, el ser humano puede ser testigo y causa
de una situacién similar, comenzando por los océanos.

Cada 22 de mayo se conmemora el Dia Internacional de la Diversidad Biolégica, creado
por la Organizacion de las Naciones Unidas para hacernos reflexionar sobre el impacto que
estamos causando en nuestro planeta, acelerando el cambio climatico y amenazando a la bio-
diversidad.

Desde la Union Espafola Fotovoltaica (UNEF) hay una

José Donoso Alonso
Director general de UNEF
~~~~ 2+ J.donoso@unef.es

cuestion que no nos deja indiferentes: el cambio climétigo El cambio climatico

es la mayor amenaza de l‘a.b|o<'1|ver5|dad. Y la transicion No espera por nosotros.

energética, junto con la eficiencia, una de las mejores he- -

rramientas para frenarlo. Ur! anoenun re.':faso
Sin embargo, la distopia que estan suponiendo el CO- de implementacion de

VID y la guerra de Ucrania, han hecho pasar a un segundo medidas es un aiio de

plano la urgencia que supone la emergencia climatica. Te-  emisiones de CO2 que se

nemos una conciencia real frente al cambio climatico pero
nos falta pasar a la accion, dar un paso mas y transformar
nuestro dia a dia.

Esta incoherencia entre creer y hacer ha comenzado a
instaurarse en organizaciones que se definen como ambientalistas o con sensibilidad ambien-
tal pero que se han acomodado en un letargo que, lejos de frenar el cambio climatico, le da aire
para avanzar mas y mas rapido.

En un reciente encuentro de organizaciones energéticas y medioambientales con la vice-
presidenta segunda del Gobierno ninguna de ellas solicité una mayor velocidad en la aplicacién
de politicas energéticas para paliar la emergencia climatica. Por el contrario, varias de ellas cri-
ticaron la forma en que se estan implementando estas politicas. El tiempo no era una variable
gue importara.

Sin embargo, el cambio climatico no espera por nosotros. Un afio en un retraso de imple-
mentacion de medidas es un ano de emisiones de CO2 que se podrian haber evitado, es un
tiempo a ganar en la carrera contra reloj de disminuir los efectos de la emergencia climatica.

En este camino que debemos recorrer, la energia solar juega un papel fundamental: es una
energia limpia y barata que no emite ningln tipo de contaminacion ni radiacién y que, por su
papel de substitucion de los combustibles fosiles, es, junto con el resto de las renovables, un
instrumento imprescindible en la conservacion de la biodiversidad.

Ademas, si las plantas solares en tierra se llevan a cabo de manera adecuada, su aporta-
cién a la biodiversidad no se va a limitar sélo al efecto sustitucion de los hidrocarburos. Los
proyectos solares son capaces de generar una contribucion positiva en el espacio que ocupan:
en este ecosistema, la actividad humana va a ser muy reducida durante 30 afios consiguiendo
una renaturalizacion del terreno, tal y cdmo han afirmado numerosos estudios cientificos.

Taly como nos recuerda la ciencia, evitar la sexta extinciéon masiva depende Gnicamente de
nosotros. Frenar el uso poco sostenible de la tierra, hacer un eficiente uso del agua y utilizar
fuentes limpias de energia son sé6lo algunas de las tareas pendientes que nos ha puesto la
Organizacion de Naciones Unidas y con las que, desde UNEF, estamos fuertemente compro-
metidos.

Debemos avanzar con paso firme pero ligero. Vivimos en una emergencia climatica en la
gue cada minuto que aceleremos la transicion energética sera determinante.

podrian haber evitado
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W Espana, 100%
renovable

ucedié el pasado 2 de

abril, a las cuatro de la

tarde. En ese momento,

y segtin los datos de Red
Eléctrica de Espana, la demanda
nacional ascendia a 24.963,2 mega-
vatios hora(MWh) y la produccién
(estrictamente renovable), a 25.273
MWh. La principal fuente de
electricidad fue el Sol, con 12.718
MWh. La segunda de a bordo, el
viento, con 10.803. Hidrdulica,
biomasa, biogds y residuos renova-
bles terminaron de obrar el milagro
de las energfas limpias.

La voz de alerta la habia dado
via tweet un joven ingeniero in-
dustrial cataldn, Joan Torrents
(ETSEIB-UPC), que adelantaba
que a esa hora en Espana también
generaron electricidad las centrales
nucleares, las térmicas de carbén
y gas y la cogeneracién, pero que
destacaba por encima de todas las
cosas un dato histérico: la produc-
cién renovable era mayor que la de-
manda eléctrica total nacional, es
decir, que el agua, el Sol y el viento
habian sido suficientes en ese mo-
mento (las cuatro de la tarde de
aquel sdbado 2 de abril) como para
atender el 100% de la demanda de
Espaﬁa, nacién europea, industria-
lizada, de mds de 47 millones de
habitantes.

El fenédmeno, extraordinario en
un pafs de este tamano, pone de
manifiesto que la transicién ener-
gética avanza en Espafa a pasos
agigantados. La fotovoltaica es la
tecnologia que mds crece. En 2021
se instalaron 3.490 megavatios en
suelo (y 1.203 megavatios de au-
toconsumo), y desde el 1 de enero
del afio pasado y este mes de abril,
han crecido mds de 1.300 megas
de nueva potencia edlica. En total,
entre ambas, han anadido al siste-
ma eléctrico nacional mds de 6.000
megas en los tltimos 15 meses. En-
frente, el carbén es cada vez mds
testimonial y gas y nuclear llevan
ya muchos anos sin anadir un solo
megavatio a sus respectivos parques
nacionales de generacion.

Sucedié el pasado 2 de abril de
2022, a las cuatro de la tarde. H
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La contencion del precio del
mercado

s cierto que, de un tiempo a esta parte, el precio del kWh en

el mercado mayorista se ha desbocado. También lo es, aun-

que desde el Gobierno se nos quiera vender que esta situa-

ciébn andmala es principalmente consecuencia de la invasién rusa

a Ucrania, que este crecimiento exponencial empez6 en el primer

trimestre de 2021. Apunto todo esto, porque creo que es una prio-

ridad absoluta del Ministerio del Ramo y del Gobierno de turno

velar por los intereses de todos los consumidores, y actuar, en fun-

cién de sus competencias, sobre el mercado y los costes del sector
eléctrico ante cualquier situacién imprevista que ponga en riesgo la economia nacional.

Por ello, y aunque me defino como una persona liberal, estoy de acuerdo con una gran
parte de las medidas adoptadas para la contencién de precios, aunque con matices. O lo que
es lo mismo, de acuerdo en el fondo, pero no en las formas.

Asi, y en linea con lo anterior, no puedo dejar de estar de acuerdo con la idea de “topar el
precio del gas” para contener el precio del mercado eléctrico de la electricidad. Hago un inci-
so: me parece de “cum laude” de marketing cdmo maneja el
Gobierno los eufemismos: “resiliencia”, “empoderamiento”,
“topar”, etc. Creo que, ademas, la idea de hacer mercados

Pablo Corredoira
Socio de Haz Energia
~~~~ -+ pablo.corredoira@hazenergia.es

diferenciados en funcién de las tecnologias, que seria lo Aunque me def_mo como
6ptimo, no debe ser nada sencillo ni técnica, ni econémica, una persona liberal,

ni regulatoria, ni juridicamente, por lo que esta opcién me estoy de acuerdo con
parece la mas acertada. Sin embargo, la forma en que se una gran parte de las
ha instrumentado la medida (el 31 de mayo, cuando escribo medidas adoptadas para
esto, todavia no ha sido aprobada desde Bruselas) me pa- la contencién de precios
rece que podria dar pie a la especulacién por parte de algu- p, 2
nos. Me explico de forma resumida. El Ministerio reconoce aunque con mat.lces-
diariamente un coste del gas en términos de €/kWhy las co- 0 lo que es lo mismo,
mercializadoras abonan este importe a los productores que de acuerdo en el fondo,
utilizan este combustible. Dichos productores, y aqui viene pero no en las formas

el matiz, como saben que el importe se les “devolvera” re-
ducen sus costes variables en dicho importe vy, asi, el precio
de su oferta es menor bajando el precio final del mercado.

Sobre el papel esto tiene sentido, ahora bien, siempre existe la posibilidad de que estos
productores puedan inflaccionar levemente el resto de costes variables, lo cual es indetecta-
ble, percibiendo por tanto una sobre retribucion. Por otro lado, iqué pasa si quien marca el
precio es la gran hidraulica, como ha ocurrido en el pasado? ¢se encontraran estas tecnolo-
gfas sobre retribuidas? Reconozco que no soy un experto en el tema, pero este mecanismo,
que insisto me parece necesario, tiene algunas lagunas que generan intranquilidad.

Por otro lado, entiendo que ante los precios desbocados del pasado (111€/MWh de media
en 2021y mas de 120€/MWh previstos para 2022) sea necesario adelantar el Recore de las
renovables y que, ademas, el ajuste que se va a derivar de este adelanto, en caso alguno
puede considerarse como retroactivo. Si atendemos a la realidad del mercado, las instalacio-
nes tipo sobre las que se calcula el Recorte de todas las instalaciones renovables han tenido
una sobre retribucién en 2021y tendran una mayor en 2022; baste sefialar que hemos tenido
picos de pool a 700€/MWh. Ahora bien, lo que no me parece justo es que el Ministerio solo
actle cuando el precio del pool juegue en su contra y no cuando le favorezca, por ejemplo
en 2020 cuando el pool medio anual se situd por debajo de los 40€/MWh y la prevision era
de mas de 50€/MWh.

Ademas, tampoco tiene sentido que esta revision sea excepcional y que el mecanismo
vuelva a su senda a partir de 2023 (aunque para las instalaciones de mas de 10 MW cambie
de forma sustancial), es decir con revisiones cada 3 afios. Sobre todo porque no alcanzo a
entender cémo no se ha aprovechado la circunstancia para hacer estas revisiones anual-
mente. Tanto el Ministerio como el Regulador tienen toda la informacion que necesitan para
hacer actualizaciones anuales. Entonces, ¢por qué actualizar el mecanismo cada tres afios?
éno serd que asi solo acttian cuando no les conviene y lo dejan estar cuando es favorable a
sus intereses?
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W Estees el Top 10
de fabricantes de

- aerogeneradores

en 2021

4s de cien gigavatios de
nueva potencia edlica
(104,7 GW) ha erigido
el sector en 2021, a pesar
de las disrupciones provocadas (sobre
todo en la primera mitad del afio) por
el Covid (en materia de fabricacién
y en lo que respecta a la logistica) y
a pesar también de las presiones cre-
cientes que han sufrido los mercados
energéticos (por mor del encareci-
miento de las materias primas y la
geopolitica). Asi y todo, el sector ha
cerrado un ejercicio histérico: nun-
ca antes fue instalada en doce meses
tanta potencia edlica de generacién.

Casi 30.000 turbinas se han eri-
gido en todo el mundo en 2021, por
una treintena de fabricantes, 18 de
los cuales son asidticos (9 son euro-
peos). La danesa Vestas vuelve a lide-
rar la clasificacién: se ha apuntado el
17,7% de cuota en el mercado global.
Tras ella se sitian la china Goldwind,
que se anota un 11,8% (repite pues-
to también) y la germano espanola
Siemens Gamesa Renewable Energy
(SGRE), con el 9,7% (sube dos pues-
tos en 2021). La cuarta plaza es para
la también china Envision, con el
8,65% de cuota, y la quinta, para la
estadounidense GE Renewable Ener-
gy, con el 8,55.

Completan el 7op 10, en sexta po-
sicién, la china Mingyang (6,8%); en
el puesto siete la también china Win-
dey (6,7); el octavo puesto es para la
germano espanola Nordex Acciona
(6,3); y los puestos 9 y 10 se los llevan
otras dos marcas chinas: Sewind (5,5)
y CSSC Haizhuang (3,4).

Vestas también lidera la tabla cla-
sificatoria en lo que respecta a la di-
versificacion geogréfica (la cantidad
de paises a los que llegan los fabri-
cantes). La firma danesa ha instala-
do mdquinas en 37 paises en el ano
2021. Tras ella, SGRE ha alcanzado
32 mercados. GE ocupa el tercer lu-
gar, con 22 destinos nacionales. Y las
chinas Goldwind y Envision comple-
tan el quinteto lider, con siete y tres
mercados, respectivamente.

B Ms informacién:

-3+ gwec.net
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La excepcion alemana

n estudio actual del prestigioso Instituto de Investigaciones Eco-

némicas (DIW) concluye que Alemania podria prescindir de las

importaciones de energia rusas actuando solamente sobre alma-
cenamientos, conducciones y ahorro energético por parte de hogares e
industria.

No recoge esta institucion alargar la vida de las tres Gltimas centrales
nucleares en operacion, a pesar de que, seglin una reciente encuesta
el 53% de la poblacion alemana lo apoyaria. Lo cual es légico, ya que
tienen prevista la parada este 2022 y este tipo de acciones requieren
varios afios de preparacion, permisos y ejecucion.

El informe sin embargo si apela a la optimizacion para este fin del
uso de oleoductos, gaseoductos y regasificadoras de otros paises de
la UE. Pues como ha dicho Borrell: “No, esto no es sélo un problema aleman, porque la economia
alemana esta muy estrechamente ligada a la economia europea”.

Curiosamente en elinforme se cita especificamente usar las terminales de GNL de Paises Bajos,
Bélgica y Francia, pero no las espanolas. Sin embargo, por importancia y cercania a EEUU, éstas
podrian hacer la recepcion del GNL correspondiente al gran contrato firmado por la Comisién con
dicho pais.

El problema reside en que, igual que la electricidad, el gas tiene un cuello de botella entre la pe-
ninsula y el resto del continente. La capacidad conjunta de los dos gaseoductos que nos unen con
Francia es de solo 7,4 bcm /afio. (1 bcm, del inglés billion cubic metres, equivale a 1.000 millones
de metros clbicos).

Pero estamos en una confrontacion energético-econémica

Antonio de Lara Cruz
Experto en gestion de +D
y Energia

con Rusia; donde lo energético se une a lo bélico sin solucién de Sl.tuaao"es.

continuidad. excepcionales piden
Situaciones excepcionales piden soluciones excepcionales;  soluciones excepcionales;

por ello propongo: transferir también gas transformandolo aqui por ello propongo:

en electricidad, usando las interconexiones eléctricas para este transferir también gas

fin. Esto aliviaria el consumo eléctrico aleman y este pais podria
ahorrar gas en la produccion eléctrica en invierno y facilitar su
almacenamiento en verano.

La férmula serfa la de dedicar de manera exclusiva los cerca
de 3.000 MW de interconexién con Francia, para que ciclos com-
binados de la peninsula transfieran toda la electricidad posible a
Alemania con un contrato ad hoc.

Ciertamente el operador eléctrico francés (RITE) y también REE tendran que tomar cartas en el
asunto, haciendo reparticiones de carga previos y adaptaciones en las respectivas redes. Esto con
objeto de poder mantener dicha transferencia lo mas libre de contingencias posible.

Espafia podria compensar del orden del 20% del gas que Alemania dejara de importar de Rusia
con estas aportaciones de gasy electricidad. Una asistencia energética de este tipo seria excepcio-
nal y externa al mercado convencional.

Una consecuencia serfa que asi la peninsula Ibérica se convertiria realmente en un mercado
eléctrico aislado, pues el flujo con destino a Alemania saturaria el istmo energético que nos une
con Francia. Los efectos colaterales para la peninsula serian:

e |La generacion eléctrica del MIBEL presentaria con frecuencia creciente cero emisiones de

CO2. (Imputando el emitido en las cogeneraciones a la industria correspondiente).

e Descargaria al cliente ibérico de la subvencion a la exportacion eléctrica a Francia. Por lo que

no habra que recurrir a rentas de congestion para aliviarla.

e La factura eléctrica y la huella de carbono imputables al consumo ibérico bajarian de forma

muy notable.

e Se crearia un precedente de intercambios masivos con Centroeuropa.

e Los puritanos del mercado marginalista irfan entendiendo que la realidad de la transicion

energética es compleja, por lo que se requiere flexibilidad y adaptacion.

e Esta experiencia nos abriria paso al corazén de la Uni6n, aliviando a Espafia del tapén francés.

Ya en el pasado una de las rutas que tomaban los tercios espafioles para llegar a Flandes era
por mar, bordeando la costa inglesa. Quizas ahora corresponda interconectarnos con lineas HVDC
subacuaticas; esta vez con fines pacificos y de colaboracion.

transformandolo aqui en
electricidad, usando las
interconexiones eléctricas
para este fin
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W Luz verde a
las ayudas para
autdonomos que
quieran instalar
placas solares
para
autoconsumo

a Uni6n Espanola Foto-

voltaica (UNEF) valora

positivamente el “refuerzo

de los programas de in-
centivos para sistemas de auto-
consumo y almacenamiento con
energfas renovables” que acaba de
aprobar el Consejo de Ministros.
De entre el paquete de medidas
de refuerzo, UNEF destaca sin-
gularmente las ayudas especificas
para auténomos, que podrdn ser
a partir de ahora “beneficiarios
de los programas de impulso del
autoconsumo y podrdn desplegar
este tipo de instalaciones en un
lugar de trabajo distinto de su
vivienda”.

Ademds, UNEF considera
igualmente relevante que se po-
tencie el modelo de Empresa de
Servicios Energéticos o la inver-
sidn por terceros para que pueda
ser una empresa la que realice las
instalaciones a particulares, au-
ténomos u otras empresas, facili-
tando asi la instalacién de auto-
consumo cuando el consumidor
no tenga capacidad de abordar
la inversién. Por fin, la Unién
Espafiola Fotovoltaica destaca
igualmente que la capacidad de
almacenamiento que se permite
instalar se flexibilice, pasando
de 2 kWh/kW a 5 kWh/kW, “en
consonancia con la creciente ge-
neralizacién de soluciones de al-
macenamiento’.

El nuevo programa de incen-
tivos que se ha propuesto para
los trabajadores auténomos se
encuadra en el Plan de Recupe-
racién, Transformacién y Resi-
liencia, y estd recogido en el Real
Decreto 447/2021 y el Real De-
creto 1124/2021. Estos progra-
mas serdn gestionados a través de
las comunidades auténomas

o B Mis informacién:
. —Hunefes
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La politica de desarrollo sostenible de Eiffage se basa en siete estrategias
indisolublemente vinculadas, con el fin de proporcionar una respuesta integral a todos los
desafios de la construccion con bajas emisiones de carbono, la proteccién del
medioambiente y el apoyo a la biodiversidad.

SEONONE

ENERGIAS RENOVABLES MOVILIDAD DISENO Y CONSTRUCCION CIUDADES DE ALTA
Y EFICIENCIA ENERGETICA SOSTENIBLE BAJOS EN CARBONO CALIDAD DE VIDA
VEGETACION Y ECONOMIA BIODIVERSIDAD
AGRICULTURA URBANA CIRCULAR Y ECOLOGIA

=] EIFFAGE

s | ENERGIA



https://www.energia.eiffage.es/

16 ENERGIAS RENOVABLES

® La Administracion General del Estado aborda
“un ejercicio de mejora energética sin precedentes”

1 Gobierno acaba de apro-

bar un Plan de medidas de

ahorro y eficiencia ener-

gética, dirigido a la Ad-
ministracién General del Estado
(AGE) y a las entidades del sector
publico estatal que declara, como
“objetivos principales”, la racio-
nalizacién del uso de los edificios
e instalaciones administrativas y
el establecimiento de formas de
organizacién del trabajo de los
empleados publicos “que redun-
den en ese ahorro energético, a
la vez que garanticen la plena prestacion
de los servicios y la atencion a los ciudada-
nos”. La aprobacidn de este plan responde a
uno de los compromisos contemplados en
el Plan Nacional de respuesta a las conse-
cuencias econdmicas y sociales de la guerra
en Ucrania. Este conflicto bélico —explica
el Gobierno— ha hecho elevar el precio de
los combustibles en Europa a niveles histé-
ricos y ha puesto de manifiesto los riesgos
de una elevada dependencia energética.

Pues bien, con el Plan ahora aprobado,
el Ejecutivo quiere que la Administracién
General del Estado asuma en ese sentido
“un papel de liderazgo y ejemplaridad”,
tanto para otras administraciones publicas,
como para entidades privadas.

Segtin el Ministerio, este nuevo plan,
que ha sido promovido por los ministerios
de Hacienda y Funcién Publica y para la
Transicién Ecolégica y el Reto Demogrd-
fico, viene a complementar y redundard
en la estrategia que estd llevando a cabo el
Gobierno en materia de eficiencia y ahorro
energético. En ese sentido, desde 2021 la
Administracién General del Estado estd
abordando lo que el Ejecutivo califica de
"un ejercicio de mejora energética sin pre-
cedentes".

PRINCIPALES MEDIDAS

¢ Establecimiento y racionalizacién de los
horarios de encendido y apagado de las
instalaciones de climatizacién, ilumina-
cién y equipamiento ofimdtico. Ademds,
se revisard la potencia eléctrica contrata-
da en estos inmuebles.

* Mantenimiento de un éptimo nivel de
ocupacion de los inmuebles.

¢ Control de condiciones de temperatu-
ra adecuada en locales e instalaciones
climatizadas.

* Impulso de la instalacién en edificios e
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infraestructuras publicas de placas foto-
voltaicas para autoconsumo.

* Inclusién en los expedientes de contra-
tacién administrativa de cldusulas que
establezcan como criterio de valoracién
la aplicacién de medidas que impliquen
un ahorro energético.

* Optimizaci6én del alumbrado exterior en
edificios, monumentos, parques, jardines
o viales, con regulacién de los horarios
de encendido y apagado y del nivel lumi-
Nnoso en esas zonas.

* Seguimiento del uso de consumibles:
papel, pldsticos y otros materiales de
oficina.

MEDIDAS ORGANIZATIVAS

* Refuerzo de la modalidad de trabajo
a distancia, para reducir el impacto
energético tanto por los desplazamientos
al lugar de trabajo como por el consumo
de energfa en el propio centro de trabajo,
garantizando siempre la prestacién y
calidad del servicio publico.

® De esta forma, cada Ministerio o enti-
dad estatal deberd aprobar un Plan de
Trabajo que incorporard una declaracién
de puestos susceptibles para teletrabajar,
que cumplan las condiciones para ello.

¢ El Plan aprobado en Consejo de Mi-
nistros contempla, con cardcter general,
que aquellos empleados con puestos de
trabajo a distancia reconocidos podrin
teletrabajar tres dfas a la semana y acudi-
rdn dos presencialmente.

* Por razones organizativas debidamente
motivadas se podrd autorizar la presta-
cién de dos dias de trabajo a distancia.
Asimismo, con cardcter excepcional,
se podrdn establecer otros sistemas de
trabajo a distancia.

¢ La implantacién del sistema de pres-
tacion de servicios mediante trabajo a

distancia serd voluntaria. El
plan de trabajo a distancia
se aprobard por la Secreta-
ria de Estado de Funcién
Publica.

* El porcentaje minimo de
prestacion de servicios
presenciales siempre deberd
ser superior al 40% en el
conjunto de la jornada
semanal.

* Se promocionara e incen-
tivard el uso del transporte
colectivo de los empleados
publicos para promover la movilidad
sostenible.

¢ Asimismo, se fomentard el uso de la
bicicleta, para lo cual se habilitardn
aparcamientos para estos vehiculos en los
edificios publicos.

Asi mismo, el Plan de medidas de aho-
rro y eficiencia energética en la Adminis-
tracién General del Estado incluird una
serie de medidas de formacién y sensibi-
lizacién, que se concretardn, por ejemplo,
en la imparticién de cursos gratuitos a em-
pleadas y empleados publicos para promo-
ver la utilizacién eficiente de la energfa en
la oficina y en el uso del automévil, a través
de la plataforma digital de formacién a dis-
tancia del Instituto para la Diversificacién
y el Ahorro de la Energia (IDAE).

Para la coordinacién del Plan, el Go-
bierno prevé la creacién de un grupo de
trabajo interministerial entre ambos depar-
tamentos (Hacienda y Funcién Publica y
Transicion Ecolégica y Reto Demogrifico),
con el apoyo técnico del IDAE.

El seguimiento de los datos de ejecu-
cién del plan se realizard asimismo por el
IDAE, utilizando para ello el Sistema In-
formdtico de Gestién Energética de Edi-
ficios de la Administracién General del
Estado.

Segtin el Gobierno, en el marco de este
“ejercicio de mejora energética sin prece-
dentes” que estd abordando la AGE, el
Ministerio para la Transicién Ecolégica y
el Reto Demogréfico estd movilizando un
presupuesto de mds de 1.070 millones de
euros con cargo al componente 11 del Plan
de Recuperacién, Transformacién y Resi-
liencia, a través de un Plan de Transicién
Energética en la AGE, que actda sobre sus
edificios, infraestructuras consumidoras de
energia y su movilidad. l
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m Greenpeace considera que el plan REPower financiara
abusos contra los derechos humanos y el medio ambiente

a organizacién ecologista ha di-

fundido un durisimo comunicado

sobre el plan REPowerEU que ha

anunciado la Comisién Europea
(CE). Segtin Greenpeace, el plan disenado
por la CE para poner fin a la dependencia
de la Unién Europea de las importaciones
de energfa rusa, “seguird financiando con-
flictos, abusos de derechos humanos y des-
truccién del medio ambiente (...) y llenard
atin mids los bolsillos de los gigantes de la
energfa como Saudi Aramco y Shell, que
estdn obteniendo beneficios récord a costa
de la guerra”. El plan —denuncian los eco-
logistas— propone invertir 10.000 millones
de euros en nuevas infraestructuras de gas,
“lo que podria encerrar a la UE en décadas
de dependencia del gas f6sil”.

La Comisién Europea (CE) plantea el
Plan REPowerEU como respuesta a las di-
ficultades y perturbaciones que ha causado
la guerra en Ucrania en el mercado mun-
dial de la energfa. Segtin la Comisién, hay
una “doble urgencia” para transformar el
sistema energético europeo: (1) poner fin
a la dependencia de la UE con respecto a
los combustibles fésiles rusos, “que se uti-
lizan como arma econdmica y politica y
cuestan a los contribuyentes europeos casi
100.000 millones de euros al afo™; y (2)
hacer frente a la crisis climdtica. Entre las
medidas incluidas en REPowerEU, una
es muy criticada por Greenpeace, porque
considera que irfa en contra de esa lucha
climitica, y es que la Comisién sostiene
que hace falta infraestructura de gas adi-
cional, unos 10.000 millones de euros de
inversién, para “compensar plenamente la
futura pérdida de las importaciones de gas
ruso”. La UE incluirfa esas infraestructu-
ras entre los “proyectos de interés comun”.
Pues bien, frente a ello, Gas no es Solu-
cién, red en la que participa Greenpeace,
ha manifestado su “oposicién al desarrollo

de mds infraestructuras gasistas en nuestro
pais y denuncia la falsa coartada del hidré-
geno verde aqui y en Europa”.

La organizacién ecologista también
critica el hecho de que el plan se centre
en la diversificacién de las importaciones
europeas de petrdleo, gas y uranio de pro-
veedores distintos de Rusia, en lugar de
acabar con la dependencia de Europa de
estos combustibles.

Seguin el responsable de la campana
para acabar con los combustibles fésiles de
Greenpeace Espafia, Francisco del Pozo,
“estos planes llenardn adn mds los bol-
sillos de los gigantes de la energfa, como
Saudi Aramco y Shell, que estdn obtenien-
do beneficios récord a costa de la guerra,
mientras que la gente en Europa lucha por
pagar sus facturas. El enfoque de la Comi-
sién de cambiar una fuente de combustible
sucio por otra —denuncia del Pozo— sigue
financiando la destruccién del medio am-
biente y los abusos de los derechos huma-
nos, y sostendrd el uso del gas f6sil duran-
te décadas”. Frente a ello, el activista de
Greenpeza apuesta por “un verdadero plan
de eliminacién de los combustibles fésiles,
el ahorro de energia y las energfas renova-
bles”.

Este es el analisis que Greenpeace UE
ha hecho sobre las propuestas de REPo-
werEU.

DEMANDA DE ENERGIA

El plan de la Comisién evita en su mayor
parte las medidas legales para reducir la
demanda de energfa, proponiendo en su
lugar el fomento de cambios en el compor-
tamiento de los consumidores. Ademads,
subestima en gran medida —segtn los eco-
logistas— el papel que podria desempenar
la reduccién de la demanda en el sector del
transporte, que consume aproximadamen-
te dos tercios del petrdleo en la UE.

Greenpeace lamenta por otro lado que
la Comisién haya pasado por alto el po-
tencial de ahorro energético que hay en las
medidas que cabe implementar para reducir
el trasiego de mercancias y pasajeros por ca-
rretera y aéreo. Seglin un estudio reciente,
el consumo de petrdleo de la UE podria
reducirse ya un 7% este afio con la intro-
duccién de medidas a corto plazo en el sec-
tor del transporte, en camino hacia la plena
descarbonizacién del transporte para 2040.

Gas FOSIL

El plan REPowerEU —denuncian por otro
lado los ecologistas— prevé una expansion
del mercado mundial de gas f6sil licua-
do, con la vista puesta en nuevos provee-
dores, desde Catar hasta Israel y Egipto.
La Comisién Europea —recuerdan desde
Greenpeace-— ha conseguido un acuerdo
para importar gas licuado de Estados Uni-
dos, “cuyos nuevos planes de extraccién de
combustibles fésiles podrian por si solos
hacer que la temperatura global superara
el limite de 1,5 grados establecido en el
Acuerdo de Paris”.

Segtin la organizacién ecologista, in-
vestigaciones recientes demuestran que,
si se quiere limitar el aumento de la tem-
peratura global a +1,5 grados y evitar los
peores efectos de la emergencia climdtica,
“no solo no deben ponerse en marcha nue-
vos proyectos de combustibles f6siles, sino
que ademds debe cerrarse anticipadamente
la produccién de los pozos y minas exis-
tentes’.

Greenpeace denuncia por otro lado
que la estrategia REPowerEU de la Co-
misién “no contiene plazos ni planes para
eliminar los combustibles fésiles o las sub-
venciones a los mismos”. En su lugar —de-
nuncia-—, el plan propone invertir 10.000
millones de euros en nuevas infraestructu-
ras de gas, como terminales de regasifica-
cién, “lo que podria encerrar a la UE en
décadas de dependencia del gas fésil”. Un
andlisis reciente muestra que no se nece-
sitan nuevas infraestructuras de gas para
eliminar el gas fésil ruso.

HiproGENO

La Comisién también tiene previsto poner
en marcha un mercado mundial de hidré-
geno renovable. Diversas organizaciones
no gubernamentales —recuerdan desde
Greenpeace— han advertido de que una
dependencia excesiva del hidrégeno hard



que este se produzca a partir de otras fuen-
tes mds contaminantes, o significard que
la electricidad renovable se desperdiciard
en la produccién de hidrégeno, cuando
es mejor utilizarla para electrificar aque-
llo para lo que se quemard el hidrégeno.
“Las importaciones de hidrégeno de fuera
de Europa —advierte la oenegé— también
podrian ir en detrimento de los habitantes
de esos paises, que necesitan acceder ellos
mismos a las energfas renovables”.

RENOVABLES

El plan de la Comisién también propone au-
mentar el objetivo de la UE en materia de
energias renovables para 2030 hasta el 45%,
pero todavia por debajo —lamenta Greenpea-
ce— del objetivo del 50% que serfa compa-
tible con el Acuerdo climdtico de Paris de
limitar el calentamiento global a 1,5 grados.

Otra de las criticas ecologistas sefiala a
la propuesta que hace la Comisién de ace-
lerar los procedimientos de concesién de
permisos. Greenpeace alerta sobre la posi-
bilidad de que esa medida socave la protec-
cién de la naturaleza.

Ademds, la Comisién Europea pla-
nea un aumento del biometano hasta los
35.000 millones de metros ctbicos para
2030, mds del doble del objetivo de 17.000

millones de metros ctbicos propuesto por

la Comisién a partir de julio de 2021, y
“muy superior —segtin Greenpeace— al vo-
lumen de recursos disponibles que pueden
utilizarse de forma sostenible”.

ESPANA: IMPULSO AL GAS Y SUS OBSOLETAS
INFRAESTRUCTURAS

Dentro de la estrategia de la RePowe-
rEU —lamentan desde Greenpeace— estd
seguir impulsando el gas “y sus obsoletas
infraestructuras”, lo que va en la linea
con la posicién del Gobierno de Espana,
que ha presentado estos tltimos dias va-
rias iniciativas legislativas para facilitarlas.
Por ejemplo —sefialan desde la oenegé—,
Espana estd intentando allanar el camino
del gasoducto MidCat que pretende unir
Cataluna con Francia. El Ejecutivo quiere
que sea calificado como proyecto de interés

SOLUCION HIBRIDA

MONOFASICA
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comun europeo (PCls) so pretexto de que
serfa compatible con el hidrégeno verde.
El Gobierno —advierte asi mismo
Greenpeace— también “pretende la reaper-
tura de la regasificadora ilegal de El Musel,
que lleva parada afios por no ser necesa-
ria” y ha incluido en el Real Decreto-ley
6/2022, ahora en proceso de enmiendas,
una disposicién para quitar trabas a la
construccion de al menos dos plantas de
gasificacién y energia eléctrica en las islas
Canarias. Desde Gas no es Solucién, red
en la que participa Greenpeace, se han ela-
borado una nota de prensa y un manifiesto
“para intentar parar estas infraestructuras
que no son rentables, y que nos va atar mu-
chos afios a un mercado de gas fésil que
solo genera pobreza energética, guerras y,
por encima de todo, crisis climdtica”.ll
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m Aprobado el real decreto que
establece el sistema de garantias de
origen para los gases renovables

| nuevo sistema permitird identifi-
car y certificar los gases de origen
renovable, como el biogds o el hi-
drégeno, con un sistema similar al
que se aplica a la electricidad renovable.
Cada megavatio hora de gas 100% reno-
vable dard lugar a la emisién de una ga-
rantia de origen con informacién sobre
dénde, cuindo y cémo se produjo el gas.
Ademds, la nueva norma creard un Censo
de Instalaciones de Produccion de gas pro-
cedente de fuentes renovables y un Comité
de Productores, e incorpora los criterios de
sostenibilidad y de reduccién de emisiones
de gases de efecto invernadero de la nor-
mativa UE para biocarburantes, bioliqui-
dos y combustibles de biomasa. Este Real
Decreto también fija nuevos objetivos para
los biocarburantes en el transporte, que
alcanzardn el 12% del consumo en 2026.
El recién aprobado sistema de garan-
tias de origen para los gases renovables,
como el hidrégeno renovable, el biogds o
el biometano, permitird a los comerciali-
zadores y consumidores diferenciarlos del
gas de origen f6sil. La norma también in-
corpora al ordenamiento juridico interno
los criterios de sostenibilidad y de reduc-
cién de emisiones de gases de efecto inver-
nadero de la normativa comunitaria para
la biomasa sélida y el biogds, los biocar-
burantes y los bioliquidos para transporte,
usos eléctricos, calefaccién y refrigeracion,
as{ como los objetivos de penetracién de
los biocarburantes a partir del afio 2023,
que deberdn alcanzar el 12% del consumo
en 2026.
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Con las nuevas garantias de origen
—similares a las ya existentes para la elec-
tricidad producida con renovables—, cada
megavatio hora de gas 100% renovable
dard lugar como se dijo a la emisién de una
garantia de origen con informacién sobre
dénde, cudndo y cémo se produjo el gas.
En consecuencia, las garantias le aporta-
rén un valor anadido a la hora de comer-
cializarlo que fomentard su consumo, con
el consiguiente beneficio ambiental.

Esta nueva norma a su vez creard un
Censo de Instalaciones de Produccién de
gas procedente de fuentes renovables y un
Comité de Productores. Los productores
y comercializadores podrdn intercambiar
las garantias de origen de forma transpa-
rente y segura dentro del sistema, que do-
cumentard la produccién, transferencia y
cancelacién de las garantias de origen. Las
garantias de origen certificardn el volumen
de gas y su calidad, puesto que se diferen-
ciard entre hidrégeno obtenido con ener-
gfa renovable, biometano, biogds u otros
gases, y abarcard cualquier gas renovable
producido y consumido, ya sea in situ, au-
toconsumido, e inyectado o no a la red de
gasoductos.

CERTIFICAR LA SOSTENIBILIDAD

La norma revisa y amplia los criterios de
sostenibilidad y reduccién de emisiones de
gases de efecto invernadero anteriormente
aplicables a los biocarburantes y los bioli-
quidos, ampliando su 4mbito a la biomasa
s6lida y al biogds utilizado para usos eléc-
tricos y de calefaccién y refrigeracién. La
energia procedente de combustibles que
incumplan los requisitos no podrd com-
putarse para los objetivos de renovables ni
recibir ayuda financiera.

BIOCARBURANTES

Igualmente, el Real Decreto establece los
objetivos para la penetracién de los biocar-
burantes y biogds con fines de transporte
a partir de 2023, fijdndolo este afio en el
10,5% en contenido energético y estable-
ciendo una senda creciente, acorde con el
PNIEC, hasta alcanzar el 12% en 2026.
También introduce las contribuciones de
los biocarburantes avanzados y del biogds
en el transporte, que como minimo serdn
del 0,3% en 2023, del 1% en 2025 y del
3,5% en 2030.1H

M Segunda red de
calor urbana con
geotermia de agua de
mina en Asturias

a ha puesto en marcha Hunosa y

aprovecha el potencial geotérmico

del agua de mina del Pozo Fondén

(en Langreo, Asturias) para produ-
cir agua caliente sanitaria y calefaccion. El
agua, que estd a una temperatura constan-
te de 23°C, se infiltra en los huecos subte-
rrdneos generados por la actividad minera,
y tiene que ser bombeada de forma conti-
nua para evitar afecciones a las construc-
ciones del entorno, lo que conlleva unos
elevados gastos asociados (los llamados
costes eternos de la minerfa). Pues bien, el
aprovechamiento de este agua como recur-
so energético hace virtud de la necesidad y
se postula —explican desde Hunosa- como
ejemplo de economia circular. La red abas-
tecerd a un polideportivo, a un edificio
de 45 viviendas, a un centro de salud, a
un hotel y a una residencia para personas
mayores, inmuebles que no tendrdn que
acometer ninguna inversién inicial y que
ahorrardn —informa Hunosa— en torno a
un 10%.

La central geotérmica tiene una poten-
cia de 1,5 megavatios, pero estd prevista
una segunda fase, mediante hibridacién
con biomasa, que permitird extender la red
de calor. La instalacién ha supuesto una
inversion de 2.235.359 euros. La de Lan-
greo es la segunda central de geotermia
con agua de mina que impulsa Hunosa. La
primera (Pozo Barredo) opera en Mieres y
ha sido distinguida por la Agencia Interna-
cional de la Energfa con el premio Global
District Energy Climate Awards 2019 (ca-
tegoria Emerging Market).

B Mds informacién:

-+ hunosa.es
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Genera, la gran feria de las
renovables, cumple 25 anos

Ifema Madrid volvera a reunir los dias 14, 15 y 16 de junio de 2022 a instaladores y
empresas, promotores de proyectos energéticos, administraciones publicas, etc., en la Feria
Internacional de Energia y Medio Ambiente Genera que este afio celebra su 252 edicién. A la

exposicion comercial y la galeria de innovacion habituales se sumardn jornadas sobre los
nuevos actores; las comunidades energéticas locales; el dmbito rural (desarrollo econémico
y social); las novedades en normativas; el ahorro energético y la eficiencia; o la necesidad
de comunicar mejor. Siete meses después desde la tltima vez que se celebré (el pasado
noviembre), las expectativas auguran que el certamen superard los resultados obtenidos ya
en 2021: mds de 30.000 participantes y presencia de 54 paises.

Celia Garcia-Ceca

rofesionales de consultorias, ingenierias, construccion, los dias 14, 15 y 16 de junio de todos los profesionales relacionados
comercio, usuarios industriales de energia, fabricantes con las energias renovables y el mundo de la eficiencia energética,
y distribuidores de equipos, instaladores y empresas de coincidiendo con el cuarto Foro Medio Ambiente y Sostenibilidad
mantenimiento, promotores de proyectos energéticos, (FSMS), que incluira la 212 Feria Internacional del Urbanismo y Medio
universidades y centros de investigacion, prescriptores y promotores Ambiente (Tecma); la 82 Feria Internacional de la Recuperacion y el
inmobiliarios, administraciones piblicas y en general... volveran a Reciclado (SRR), y el quinto Foro de las Ciudades de Madrid. Ademds,
verse las caras siete meses después desde la dltima edicion de la Genera 2022 coincidira con el Global Mobility Call, un Congreso
Feria Internacional de Energia y Medio Ambiente Genera. Ifema Madrid internacional sobre movilidad sostenible de personasy bienes de
serd una vez mas el lugar de encuentro Ifema Madrid.

Buenas expectativas de partici-
e paciony un destacado crecimiento
c:l— .. s . .
=S en participacion internacional son las

. ©generas

lesl> primeras sensaciones que se derivan de
las reuniones previas a la celebracién
del evento. “Expectativas que permiten
augurar que el certamen superara los
satisfactorios resultados obtenidos ya
en 2021”, aseguran desde Ifema Madrid. La
mayor plataforma comercial para esta indus-
tria renovable celebrara sus 25 ediciones con
las firmas lideres de esta industria. Genera
2022 acercara a todos los expositores y
visitantes las mas innovadoras soluciones
de solar fotovoltéica, térmica y termoeléc-
trica; edlica; ahorro, eficiencia Energética, y
servicios energéticos; biomasa; movilidad;
hidraulica y minihidraulica; energia geotér-
mica; cogeneracion, trigeneracion y microge-
neracion; hidrégeno; y pila de combustible.
Como cada edicién, ademas de la exposi-
cién comercial y de la galeria de innovacion,
se desarrollard un completo programa de
jornadas técnicas y mesas redondas, que
tendra como ejes la incorporacion activa
de nuevos actores (enfoque sistémico para
abordar el cambio climatico y la descarboni-
zacion); las comunidades energéticas locales

= Feria Internacional de Energia y Medio Ambiente
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(eficiencia, sostenibilidad); el ambito rural
(desarrollo econdémico y social); las nove-
dades en normativas aplicadas al sector;
laimportancia del ahorro energéticoy la
eficiencia; la necesidad de comunicar mejor
(comunicacion social y energia), y el lide-
razgo del pais en el campo de las energias
renovables, el talento en el sector, la calidad
en los procesos y el avance en

tecnologias.

Algunas jornadas
Por ejemplo, la Asociacion de la
Industria Solar Térmica (ASIT)

estara presente en la Feria ]
Internacional de Energia y Medio
Ambiente, Genera 2022, para ce-
lebrar su XXIV Asamblea General

de Socios y el XIV Congreso de
la Energia Solar Térmica. ASIT,
que augura un gran crecimiento
para el sector de la energia
solar térmica durante el proximo
ejercicio, organizara el Congre-

La Federacién Nacional de Empresarios
de Instalaciones de Espaiia (Fenie), y el Salén
Internacional de Soluciones para la Industria
Eléctricay Electronica (Matelec) desarrolla-
ran en la feria, el dia 14 de junio, una jornada

so, abierto a todos los asistentes a la Feria, el 15 de junio a las 12:00
horas, en la Sala N114 del Centro de Convenciones Norte del Recinto
Ferial (junto al Pabell6n 10 de Genera), donde se expondran las
novedades del sector, las ayudas existentes y las Guias sobre Solar
Térmica en procesos industriales y Rehabilitacion de Instalaciones
Solares Térmicas que se estan desarrollando.

centrada en “La importancia de la empresa instaladora en la sosteni-
bilidad de los edificios”, en la que contaran con empresas y organiza-
ciones representativas del sector, segin informa Ifema. Esta jornada
estard compuesto por varias mesas debate, en las que se trataran los
principales aspectos en las instalaciones de los edificios, como las
soluciones existentes en el dmbito de la iluminacion, la aerotermia o la

SN2 HUAWEI  VIJATTKRAFT
ENERGIA INTELIGENTE P@\U VIENC

= = '::Q&A “L

) ;:’ HUAWEI \‘



http://wattkraft.es/

Participantes

El Instituto para la Diversificacion y Ahorro de la Energia (IDAE) y

el Comité Organizador de Genera son los dos promotores y orga-

nizadores de las jornadas y mesas redondas. En esta 25 edicion

participaran:

¢ A3e (Asociacion de Empresas de Eficiencia Energética)

® Acogen (Asociacion Espafiola de Cogeneracion)

e Adhac (Asociacion de Empresas de Redes de Calor y Frio)

o AEE (Asociacion Empresarial E6lica)

e AEH2 (Asociacion Espafiola del Hidrogeno)

® AMI (Asociacion de Empresas de Mantenimiento Integral y Servi-
cios Energéticos)

® Anese (Asociacion de Empresas de Servicios Energéticos)

© AOP (Asociacion Espafiola de Operadores de Productos Petrolife-
ros)

® APPA (Asociacion de Empresas de Energias Renovables)

o ASIT (Asociacion Solar de la Industria Térmica)

e Atecyr (Asociacion Técnica Espafola de Climatizacion y Refrigera-
cion)

¢ CIDE (Asociacion de Distribuidores de Energia Eléctrica)

¢ Cogen Espaiia (Asociacion Espafiola para la promocion de la
Cogeneracion)

e Entra (Asociacion de los Agentes y Empresas Eléctricas y de Servi-
cios Energéticos)

¢ Oficina Espaiiola del Cambio Climatico (Ministerio para la Transi-
cién Ecolégica y Reto Demografico)

o Unef (Unidn Espafiola Fotovoltaica)

Pasada edicion

No se cumple ni siquiera un afo desde la pasada edicion de Genera.
Mas de 20.000 participantes acudieron de forma presencial (mas de
30.000 junto al formato hibrido) al recinto ferial de Ifema Madrid en
noviembre de 2021. Hubo presencia de 54 paisesy un 49% de los
participantes fue de 27 paises diferentes, reafirmando una vez mas
a la Feria como plataforma internacional de negocios para el sector
de las energias renovables. Genera reuni6 en total la oferta de 498
empresas participantes y 211 expositores directos, y crecié un 8,5%
mas que en su anterior convocatoria de 2020.
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conectividad, ademas de la rehabilitacion de éstos para que sean mas
sostenibles, recalcando la importancia de las empresas instaladoras
en este ambito, o un analisis de cémo evoluciona el autoconsumo
desde diferentes puntos de vista.

El Centro de Investigaciones Energéticas, Medioambientales y
Tecnoldgicas (Ciemat), la Asociacion Espafiola para la Promocion de la
Industria Termosolar (Protermosolar) y la Plataforma Tecnoldgica de
la Energia Solar de Concentracion (Solarconcentra) convocan —informa
Ifema-en Genera 2002, el 15 de junio de 14:00 a 16:00 horas, la
jornada “Las Centrales Termo solares y la descarbonizacion del sector
eléctrico espafiol”. Los beneficios que aportan al sistema eléctrico las
centrales termosolares con su gestionabilidad, mediante el almacena-
miento de energia térmica, son cada vez mas evidentes, pero siguen
sin tener en opinién de los organizadores el debido reconocimiento
en las decisiones que se toman a nivel de gestion y planificacion del
sistema eléctrico espaiiol. A medida que se incrementa el porcentaje
de generacion eléctrica no gestionable, se va haciendo mas nece-
saria una optimizacién de la gestion, tanto a nivel de planta, como a
nivel global del sistema eléctrico. Por este motivo resulta interesante
conocer los beneficios que conlleva la agregacion de plantas renova-
bles de distinta naturaleza, a la vez que es conveniente no perder de
vista las actuales limitaciones, técnicas y econémicas, para conse-
guir un 100% de descarbonizacion del sector eléctrico espafiol. Se
evidencia —informa Ifema- la necesidad de reducir el consumo de gas
natural, sustituyéndolo por otras alternativas que sean renovables
y que eviten situaciones conflictivas de dependencia. Pero todo esto
debe hacerse con una buena base de informacién que ayude a tomar
decisiones acertadas.

Genera 2022 también espera ser punto de unién y de reencuentro
para el sector de la energia eléctrica. Desde Aelec, Asociacién de Em-
presas de Energia Eléctrica, se muestran convencidos de que este tipo
de eventos se presentan como una gran oportunidad para que todo
el sector sume esfuerzos dentro de su compromiso con los objetivos
de descarbonizacion. Por parte del sector, se pretende atraer diverso
plblico al debate general de mejora de la integracion de las energias
renovables al sistema eléctrico. Por ello, organizaran un acto en el que
participen diversos agentes, para explicar y debatir sobre la situacion
actual de integracion de las renovables y su conexion a las redes
eléctricas. La Asociacion de Empresas de Energia Eléctrica, principal
representante del sector eléctrico, considera de vital importancia
estar presentes en una cita como Genera, en representacion de todas
sus empresas asociadas, ya que estas jugaran sin duda un papel des-
tacado en la transicion hacia una energia mas limpia, lo que al mismo
tiempo mejorara la competitividad y permitira alcanzar los ambiciosos
objetivos de reduccion de emisiones de CO2. En Aelec consideran
fundamental la apuesta por las energias renovables para garantizar la
independencia y autonomia energética. “Las energias renovables no
solo son mas limpias y sostenibles, sino que son un recurso autéctono
que estd ampliamente disponible en nuestro pais”, concluyen.ll
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La fotovoltaica se pone a mil

El observatorio de las energias renovables de la Comision Europea (EurObserv’ER) lo
adelantaba hace unas semanas: la solar fotovoltaica superard en este ajio 2022 el hito
histdrico de los mil gigavatios de capacidad de generacion, practicamente el triple de la
potencia nuclear operativa a dia de hoy en todo el mundo. La asociacion de la industria
solar fotovoltaica enropea (SolarPower Europe) sugeria, hace apenas unos dias, que a estas
alturas de curso el hito ya es historia. Abrimos este afio nuestro Especial Fotovoltaica con
tres reportajes en los que (1) repasamos los nitmeros clave del aiio 2021, (2) sefialamos las
previsiones que maneja el sector para este histirico 2022 y (3) detallamos cimo ha estado y
como estd el mercado que mds cerca nos toca: el de Europa.

nas su ultima radiograffa (Snapshot

report) del sector fotovoltaico (FV)
mundial. Segin los nimeros recabados por
este organismo internacional, al menos 175
gigavatios de nueva potencia fotovoltaica (el
mejor afio de todos los tiempos) han sido ins-
talados en el mundo en los doce meses del

a Agencia Internacional de la Energia
(AIE) publicé hace solo unas sema-

ano 2021, lo que supone que la capacidad FV
total acumulada a finales de ese ejercicio ha
alcanzado al menos los 942 gigavatios.
China ha vuelto a ganar la partida. El
mercado FV del gigante asidtico ha crecido
a un ritmo formidable, y ha cerrado el curso
siendo nuevamente el mayor mercado mun-
dial en términos de capacidad anual instala-

da.

Antonio Barrero F.

Segtin el balance 2021 de la AIE, la gran
nacién del hemisferio oriental registré el afio
pasado instalaciones fotovoltaicas por valor
de 54,9 gigavatios, frente a los 48,2 gigas ins-
talados en 2020 6 los 30,1 del 19. El gigan-
te asidtico continda liderando la escena FV
global en términos de potencia acumulada.
Su parque fotovoltaico nacional cuenta ahora
mismo con 308,5 gigas de potencia acumula-




da, lo que equivale a casi un tercio de toda la
potencia FV mundial.

Los mercados del resto del mundo en
todo caso también han experimentado un
fuerte crecimiento en 2021, afio en el que han
registrado al menos 120 gigavatios de nueva
potencia, guarismo un 24% mayor que el
computado el afo anterior (97 GW).

H Club Giga

En 2021, al menos veinte paises han instalado
més de mil megavatios (mds de un gigavatio,
1 GW) de nueva potencia solar fotovoltaica.
Quince naciones tienen ahora mismo mds de
diez gigas de potencia FV acumulada. Cinco
de esos paises, cuentan ya mds de cuarenta
gigas (40 GW).

El frenesi fotovoltaico no ha estado exen-
to en todo caso de obsticulos. El Snapshot
report 2022 de la AIE destaca varios, que han
perturbado los mercados en 2021. El incre-
mento del precio del polisilicio, del vidrio y
del aluminio, materiales todos imprescindi-
bles para el sector, serfa uno de esos facto-
res de encarecimiento del precio final de las
instalaciones. Y el incremento de los costes
logisticos habria sido el otro gran elemento
perturbador del mercado en 2021. La Agen-
cia no se atreve en todo caso a determinar
con precision cudl ha sido el impacto de esas
perturbaciones.

El encarecimiento de los costes energéti-
cos es otro de los factores que han marcado
el curso. La volatilidad de los combustibles
fésiles ha sido extraordinaria. Su encareci-
miento ha impactado negativamente en la
industria FV (como en cualquier otra), pero,
en este caso, también habria entranado efec-
tos positivos para el sector solar, en tanto en
cuanto la fotovoltaica ofrece un producto que
le va a servir al usuario, precisamente, para
independizarse de esa volatilidad (de ese en-
carecimiento). Es decir, que estarfamos ante
un mismo fenémeno con dos efectos antagé-
nicos en lo que a la FV se refiere.

Mis alld de unas y otras perturbaciones,
el balance general del ano, en todo caso, es
positivo en la inmensa mayoria de los merca-
dos clave, segtin la AIE.

H Mercados

En lo que se refiere a la potencia instalada
en el afo (2021), Estados Unidos ha des-
bancado a la Unién Europea del segundo
puesto. El mercado USA ha alumbrado en
ese afio hasta 26,9 gigas de nueva potencia.
Alrededor del 75% de toda esa capacidad
se la han apuntado, segtn el informe, las
grandes compaffas (utility-scale installa-
tions), mientras que el restante 25% habria
venido de la mano del autoconsumo. En el
otro plato de la balanza (el descendente), se
sitda el mercado FV de la Unién Europea,

Top 10 por potencia instalada en el aio 2021y por potencia acumulada

POTENCIA INSTALADA EN 2021 POTENCIA ACUMULADA A FINALES DE 2021
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La UE agrupa a 27 paises, algunos de los cuales, por separado también entran en estos Top 10. Fuente IEA PVPS

Potencia solar fotovoltaica instalada, aiio a ano.
Unidades expresadas en gigavatios pico (GWp)
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Los paises que estan vinculados al programa de Sistemas Energéticos Fotovoltaicos de la Agencia Internacional de la Energia (IEA PVPS)

sin: Alemania, Australia, Austria, Bélgica, Canada, Chile, China, Di a, Espaiia, Finlandia, Francia, Isarael, Italia, Japon, Cores del

Sur, Malasia, Marruecos, México, Noruega, Paises Bajos, Portugal, Suecia, Suiza, Surafrica, Tailandia, Turquia y los Estados Unidos.
Fuente IEA PVPS

Credenciales AIE

entidad auténoma en el marco de la Organizacién para la Coopera-

ciény el Desarrollo Econédmicos. El Programa para la Colaboracion

en materia de Tecnologia (Technology Collaboration Programme,

TCP), de laAgencia Internacional de la Energia, es desarrollado por

6.000 expertos procedentes de los gobiernos, las academias y la

industria. Y el Programa de Sistemas Eléctricos Fotovoltaicos de la

Agencia Internacional de la Energfa (IEA PVPS) es uno de los Programas de Colaboracién
en materia de Tecnologia de la AIE, y fue establecido en 1993, por lo que muy pronto
cumplird 30 afios. La misi6n de este programa (IEA PVPS) es mejorar los esfuerzos de co-
laboracion internacional que han de facilitar el rol de la energia solar fotovoltaica como
piedra angular en la transicién hacia sistemas energéticos sostenibles".

Los actores que estan vinculados al Programa de Sistemas Energéticos Fotovoltaicos
de la Agencia Internacional de la Energia (IEA PVPS) son Alemania, Australia, Austria,
Bélgica, Canada, Chile, China, Dinamarca, Espafia, Finlandia, Francia, Israel, Italia, Ja-
pén, Corea del Sur, Malasia, Marruecos, México, Noruega, Paises Bajos, Portugal, Sue-
cia, Suiza, Surafrica, Tailandia, Turquia y los Estados Unidos. La Comisién Europea, la
asociacion de la industria solar fotovoltaica europea (SolarPower Europe), la Smart Elec-
tric Power Alliance (SEPA), Solar Energy Industries Association y la International Copper
Alliance son miembros patrocinadores

La Agencia Internacional de la Energia, fundada en 1974, es una Ie

B Ms informacién:

»»»»»» + https://iea-pvps.org/wp-content/uploads/2020/04/IEA_PVPS_Snapshot_2020.pdf
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Evolucion de la potencia solar fotovoltaica acumulada en todo el mundo.
Unidades expresadas en gigavatios pico (GWp)

GWp
800

700

600

500

400

3

200

1 11
& __ﬁ—--ll

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020

8

g

8

= Paises no IEA PVPS = Paises IEA PVPS

Fuente IEAPVPS

que ha perdido como se dijo el segundo
puesto en beneficio de los Estados Unidos,
pero que en todo caso sigue mostrando un
gran dinamismo. En 2021, la Unién Euro-
pea se anoté alrededor de 25 gigas, mien-
tras que los paises europeos no miembros
de la Unién se han anotado tres gigavatios
(3 GW).

El mayor mercado FV de todo el con-
tinente ha sido una vez mds Alemania, que
ha afadido a su formidable parque nacional
de generacién fotovoltaica 5,3 gigavatios. La
segunda gran potencia FV del continente
ha sido Espafia, con 4,9 gigas, mejor marca
anual de todos los tiempos en el pais. A con-
tinuacién, desfilan Francia, que ha triplicado
su mejor registro (hasta anotarse 3,4 gigas),
los Paises Bajos (3,3), una sorprendente Po-
lonia (3,3) y Grecia (1,2).

PPA versus Pool

Italia ha mejorado guarismo, pero no ha
alcanzado el giga (0,94 GW) y Bélgica tam-
poco lo ha hecho (se ha quedado en los 850
megas). A continuacidn se sittian dos paises
que han vivido un 2021 espectacular: Portu-
gal, que ha pasado de los 151 megavatios de
2020 a anotarse 572 en el 21; y Austria, que
ha firmado un afio igualmente histdrico: 720
megavatios, muy por encima de los 340 me-
gas del afo anterior.

Mis alld del Viejo Continente (que re-
pasamos mds detalladamente a partir de la
pdgina 32), la India y el Japén brillan con
luz propia: trece gigavatios se ha anotado en
2021 el subcontinente asidtico (la India tie-
ne cerca de 1.400 millones de habitantes y
mads de 3,2 millones de kilémetros cuadra-
dos) y 6,5 gigas se ha apuntado el pais del

Sol naciente, que ya suma casi 78 gigavatios

Las empresas pueden comprar la electricidad cada dia en el mercado mayorista o pue-
den firmar un contrato bilateral de compraventa de energia eléctrica a largo plazo con un
productor de energia renovable. La volatilidad del mercado diario es extraordinaria. éUn
ejemplo? El precio medio de la electricidad en el mercado mayorista de Espafa en mayo
de 2022 ha sido de 187,13 euros el megavatio hora, lo que supone un encarecimiento del
178,78% con respecto al precio medio del mismo mes del afio pasado, cuando el megava-
tio hora estaba a 67,12 euros. Frente a esa volatilidad (eufemismo que la mayoria de las
veces no significa mas que encarecimiento), las renovables proponen contratos de largo
plazo.Y sus ofertas son irresistibles. En Espafia, 38 euros el mega.

Lo contamos el mes pasado, pero quiza conviene recordarlo en este Especial Fotovol-
taica. Cada trimestre, la consultora especializada LevelTen publica su indice de Precios
PPA, donde recoge los nimeros que ofertan los desarrolladores de proyectos solares y
eblicos a sus clientes a través de contratos bilaterales directos de compraventa de elec-
tricidad. Y en este dltimo indice, LevelTen destaca cierto extremo: “el voraz apetito de
los compradores por los PPA”. Porque los precios son, como se dijo, irresistibles. Vamos
a ver: en el indice correspondiente al Primer Trimestre de 2022, LevelTen ha analizado
datos de 333 precios ofertados por 157 proyectos de energias renovables en 14 paises
europeos. Pues bien, Espafia ocupa el Top 1 del escalafén, con 38 euros el megavatio hora
solar fotovoltaico (FV). Le siguen Finlandia y Suecia, con 38,50y 40,13 euros, respectiva-
mente; y, a continuacién, Portugal y Holanda, con 45,00y 45,75 euros.

No es de extrafiar que el sector vaya disparado rumbo al teravatio, porque el precio
de su producto es imbatible y porque el apetito de su clientela potencial es... como dice
LevelTen... voraz.

28 ENERGIAS RENOVABLES Jun 22

de potencia acumulada, a afios luz de los 18
de Espafia, nacién con mayor recurso solar y
mucho mds vasta, ademds: 506.000 kiléme-
tros cuadrados frente a 378.000.

Pero este ultimo Snapshot of Global PV
Markers de la AIE destaca ademds algunos
mercados como contribuyentes significativos
del crecimiento 2021 del parque FV global.
A saber: Brasil, quinta potencia del mundo,
con 5,5 gigavatios nuevos; Australia, octavo
puesto, con 4,6; Corea del Sur, novena plaza,
con 4,2 gigas; y, por fin, México, Taiwdn y
Pakistdn, que se habrian quedado los tres cer-
ca de los dos gigavatios (2 GW)

Entre los diez paises tgp (en lo que se
refiere a potencia instalada en 2021), ahora
mismo hay cinco de la regién Asia-Pacifico
(China, India, Jap6n, Australia y Corea), hay
tres naciones europeas (Alemania, Espana y
Francia), y hay dos paises americanos, uno
en el sur (Brasil) y otro en el norte (Estados
Unidos).

Segtin el informe AIE, el listén para en-
trar en el 7op 10 de 2021 ha quedado fijado
en, aproximadamente, los tres gigavatios, un
nivel de exigencia similar al que fue preciso
para entrar en el 7op 10 del ano 2020, pero
que dobla el listén del afio 2019. Las diez na-
ciones del 7op 2021 han sumado alrededor
del 74% de toda la potencia solar fotovoltaica
instalada en esos doce meses, lo que supone
un ligero descenso sobre el porcentaje regis-
trado un ano antes.

Otro de los datos significativos que reco-
ge la radiografia FV de la Agencia Internacio-
nal de la Energfa es que Australia, Espafia,
Grecia, Honduras, los Paises Bajos, Chile y
Alemania tienen ya suficiente potencia solar
fotovoltaica instalada como para, “tedrica-
mente”, producir més del 10% de su deman-
da anual de electricidad. Ahora mismo, y
segun la AIE, la solar fotovoltaica produce ya
alrededor del 5% de la demanda de electrici-

dad global. W
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Ni el incremento del precio de las materias primas, ni la subida del precio de los productos
energéticos, ni el brutal encarecimiento de la logistica... Nada ha sido capaz de frenar la
auténtica revolucion solar que estd teniendo lugar en todas partes. Mds avin: probablemente
lo mds reseiiable es lo que estd por venir. En 2012 habia instalados en todo el mundo apenas
cien gigavatios de potencia solar fotovoltaica. A finales de 2022 habrd mas de mil.

as previsiones que maneja la con-

sultora Bloomberg NEF para 2022

vienen a plantear que el mercado so-

lar podria superar este afio el listén
de los 200 gigavatios dc (204-252 GWdc),
impulsado por una caida en el precio de los
médulos y la puesta en marcha de nuevas
fabricas de médulos de silicio policristalino
en China. Los datos publicados por la ad-
ministracién china a principios de este afio
decfan que el gigante asidtico ha conecta-
do a la red eléctrica en 2021 casi cincuenta
y cinco gigavatios de nueva potencia solar
fotovoltaica (54,93 GWdc), lo que supone
un crecimiento de mds del 10% con respec-
to al registro del afio anterior. La potencia
FV conectada a la red del gigante asidtico a
finales del afno pasado superaba ya los tres-
cientos gigavatios (al menos 306,6 gigas,
después de restar la potencia desmantelada;
frente a los 253,7 de finales de 2020). La
asociacién de la industria fotovoltaica china
prevé que este afio serdn conectados a red
entre 75 y 90 gigavatios de nueva potencia y
estima una horquilla de entre 86 y 99 gigas
ano para el trienio 2023, 24, 25.

M Estados Unidos
La Asociacién de la Industria de la Energia
Solar estadounidense (Solar Energy Indus-
tries Association, SEIA), en colaboracién
con la consultora Wood Mackenzie, estima
que en 2021 han sido puestos en marcha en
el gran pais del norte de América 23,6 gi-
gavatios (GWdc), guarismo que ha quedado
casi veinte puntos por encima del registrado
el ano anterior (+19% con respecto a la po-
tencia instalada en 2020).

Otro dato que marca con mucha con-
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tundencia por dénde van las tendencias en
el mercado energético estadounidense es el
referido a la potencia que han instalado en
el pais en el afio 2021 las "otras tecnologfas
de generacién de electricidad". La solar se ha
apuntado el 46% de toda la potencia puesta
en marcha en esos doce meses; la edlica, el
44%; y el gas natural, el 10%. 2021 es el ter-
cer afio en el que la FV lidera la carrera USA.

Bl Tasa Trump-Tasa Biden

Las previsiones para este afio 22 son positi-
vas en Estados Unidos, si bien el sector reco-
noce que hay algunos factores preocupantes,
como la volatilidad de los precios de las ma-
terias primas y las incertidumbres que pen-
den sobre las cadenas de suministros. Ambos
elementos ya han ralentizado la actividad de
los desarrolladores en algunos proyectos.
Otro elemento no positivo es el relativo a los
impuestos. La Administracién Trump le im-
puso tasas en la frontera USA a los paneles
chinos en 2018 y la Administracién Biden
no solo no las ha eliminado sino que, antes al
contrario, ha prorrogado su vigencia (lo hizo
el pasado mes de febrero) por otros cuatro
afos (tasas de alrededor del 15%).

Wood Mackenzie estima que, a pesar de
todos esos factores perturbadores, podrian
ser instalados en todo caso en el pais en 2022
alrededor de 15.000 megavatios (15 gigas) en
grandes parques solares. Las expectativas,
ademds, apuntan a que, a partir de 2023, la
actividad se dinamizard atin mds.

M India

India ha sido otro de los mercados frenéticos
del ano. Ha sumado 10 GW de potencia a
su parque nacional fotovoltaico (segin Eu-

Antonio Barrero F.

rObserv'ER), o trece (segiin la Agencia In-
ternacional de la Energfa). A principios de
este afio, en todo caso, el pais ya rondaba
los 50.000 megavatios de potencia. Segtin
la consultora Ratedpower, la gran nacién del
sur de Asia es uno de los paises con mayor
crecimiento potencial en renovables, concre-
tamente el tercero del mundo, solo por de-
trés de China y Estados Unidos. India se ha
fijado como Horizonte 2030 los quinientos
gigavatios (500 GW) de potencia renovable,
y estd haciendo los deberes a toda velocidad.
Segtn el informe de RatedPower, que cita
como fuente del dato a la administracién in-
dia, el pais ha saltado de los 2.600 megava-
tios de potencia solar fotovoltaica instalada
en marzo de 2014 a los 48.000 en octubre
de 2021.

M Japon

El mercado japonés ha afiadido a su parque
FV nacional alrededor de 6,5 gigavatios dc
de potencia, menos que en los afos 2013, 14
6 15, cuando instalaba ocho, nueve y hasta
diez gigas por ejercicio. Mds atn, la consul-
tora RT'S prevé una contraccién adicional en
2022 en el pais, que podria no instalar mds
que entre cinco y seis gigavatios. ;Motivos?
Las nuevas tarifas aprobadas por el Gobierno
(no particularmente atractivas) y los nime-
ros salidos de las subastas fotovoltaicas, que
tampoco serfan lo suficientemente apetito-
sos, segin expertos del pafs. El Ministerio de
Economia, Comercio e Industria del Japén
ha adjudicado 675 megavatios de potencia
en 2021 en tres subastas a un precio medio
de entre 10,31 y 10,82 yenes el kilovatio
hora, cuando, segiin expertos citados por

EurObserv'ER, la viabilidad de los proyec-



tos solo estarfa garantizada a partir de los 14
yenes, habida cuenta del fuerte incremento
de costes que ha experimentado el sector en
los tltimos meses.

Y, por fin, la Union Europea

El sector solar fotovoltaico ha vivido un 21
pujante en toda Europa, animado por los re-
lativamente ambiciosos objetivos climdticos
que se ha fijado la UE, animado también
por los planes de recuperacién postCovid
impulsados desde Bruselas, y animado asi
mismo por la subida del precio de la elec-
tricidad, que hace cada dia mds rentable la
inversién en energfa solar. Ni el incremento
del precio de las materias primas, ni la subida
del precio de los productos energéticos, ni el
brutal encarecimiento de la logistica... le han
pasado factura al sector en 2021 en la Unién
Europea.

Tampoco la guerra de Ucrania (la mecha
prendié el 24 de febrero del afio en curso) ha
ralentizado la desbocada revolucién solar en
la que estamos inmersos. Antes al contrario:
la Comisién Europea ha identificado la fuen-
te fotovoltaica como alternativa al gas ruso y
acaba de proponer una Estrategia Solar UE
que fija dos objetivos que estdn llamados a
acelerar extraordinariamente esta revolu-

cién: trescientos gigavatios en 2025 (ahora
mismo en la UE hay unos 170 GW de poten-
cia solar fotovoltaica operativa) y seiscientos
en 2030.

Del rio revuelto de la guerra salen asi dos
beneficiarios principales: (1) el gas licuado de
Estados Unidos, Catar, Argelia y otras na-
ciones, que va sustituyendo poco a poco al
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gas ruso, y (2) las energfas renovables, que
son autdctonas, independizan la economia
europea, y encima son baratas (de instalar),
inmediatas (construir un parque solar o edli-
co lleva mucho menos tiempo que trazar un
gasoducto o construir una nuclear), abaratan
ipso facto la factura del consumidor final, y,
encima, son limpias. l
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" Europa instalara 100 gigas
de potencia solar en 2025
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2021 ha sido el ario en el que la fotovoltaica mds potencia ha instalado en Europa en toda su
historia: 31,8 gigavatios, lo que representa, segiin la patronal del sector, SolarPowerEurape,

un crecimiento del 33% con respecto al ejercicio anterior. Esparia ha sido y es una de las
locomotoras solares del continente. Lleva aiio y medio creciendo a razdn de 250 megavatios al
mes (dato Red Eléctrica). Y todas las previsiones (aqui y al norte de Pirineos) estin desbordadas.
SolarPower Europe prevé 39 gigas para este curso y para 2025... ojo al dato: cien gigavatios

(100 GW).

| maximo histérico de potencia ins-

talada en un ano en Europa databa

de 2011. Han hecho falta diez afios

para dinamitarlo, pero ha sucedido.
Segtin los datos de EurObserv'ER, el obser-
vatorio de las energfas renovables de la Co-
misién Europea, y segtin la asociacién de la
industria local, SolarPower Europe, 2021 ha
sido el afio en el que la solar fotovoltaica més
potencia ha instalado en Europa en toda su
historia. En realidad, el ano del despegue fi-
nal. Porque las estimaciones a corto-medio
plazo son casi sobrenaturales. SolarPower
estima que Europa instalard a razén de 100
gigavatios anuales a partir de 2025 y que po-
drfamos llegar al teravatio de potencia solar
acumulada (mil gigas) en 2030. Y no parece
burbuja.

EurObserv'ER destaca una diferencia
capital entre el 11 y el 21, los dos afos-top.
Mientras que en 2011 la aceleracién del mer-
cado fue de cardcter especulativo (los desa-
rrolladores querfan aprovechar las tarifas re-
guladas por los gobiernos, elevadas, mientras
que el precio de los componentes fotovoltai-
cos cafa ya en picado), en 2021, el observa-
torio europeo de las energfas renovables con-
templa este segundo acelerén como un hito
mds de un proceso de crecimiento “natural”.
EurObserv'ER habla de “crecimiento salu-
dable y m4s sostenible porque estd basado en
mecanismos de mercado y en los beneficios
de la competitividad de la electricidad solar
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sobre otras formas de generacién de electri-
cidad”.

Alemania mantiene su indiscutible li-
derazgo como la primera potencia solar de
Europa: en 2021 ha afadido 5.015 megava-
tios (MW) a su parque nacional de genera-
cién solar (4,8 gigas en 2020) y alcanza ya
los 58,7 GW de potencia acumulada. Toda
esa potencia generé en 2021 unos cincuenta
teravatios hora de electricidad, mds electri-
cidad solar que la que producen los parques
solares nacionales de Italia, Portugal y Espa-
fia juntos.

La elevada dependencia alemana del
gas ruso (o mds bien la guerra) parece haber
convencido al Gobierno socialista de Olaf
Scholz de que conviene acelerar la transicién
energética hacia un modelo 100% renova-
ble. Asi, el Bundestag anuncié el pasado 8 de
abril que elevard su objetivo renovable para
el mix eléctrico 2030 desde el 65% compro-
metido previamente hasta el 80, y adelanta
el 100% renovable al afno 2035. El dltimo
Barémetro FV de EurObserv'ER recoge una
frase del ministro alemdn de Asuntos Econé-
micos y Accién Climdtica, Robert Habeck,
que pone en contexto esa Norma, que entra-
rd en vigor oficialmente el 1 de julio: “es la
mayor revisién de la politica energética en
décadas”.

Alemania va a subastar seis gigavatios
de potencia FV este afio y prevé subastas
anuales de hasta 22 gigas “a partir de 2026

Antonio Barrero F.

y hasta al menos 2035” (22 gigavatios... por
ano). Esa velocidad de crucero debe conducir
al parque solar fotovoltaico alemdn hasta los
215 GW en 2030. La administracion alema-
na ademds ha querido blindar ese proceso y
ha reconocido a las energias renovables como
de interés publico por motivos de seguridad
de suministro y hasta que se alcance la neu-
tralidad climdtica, lo cual implica facilida-
des en los procedimientos de tramitacién. El
Gobierno de Scholz también ha establecido
medidas de apoyo para impulsar los proyec-
tos solares ciudadanos (facilidades de cardc-
ter administrativo), y otras (medidas de ca-
rdcter econdmico) para fomentar los tejados
solares y la agrovoltaica.

M La peninsula del Sol

Espafa ha conectado a la red 4.237 MW de
potencia solar en los dltimos 17 meses, entre
el 1 de enero de 2021 y el 31 de mayo del co-
rriente (dato Red Eléctrica). La FV crece a
razén de 250 megas al mes. Segtin EurOb-
serv'ER, la mayor parte de esa potencia ha
llegado a través de contratos de comercializa-
cién, lo que ha convertido el mercado espanol
en uno de los mayores mercados solares que
operan sin subsidios de ningin tipo ni pre-
cios garantizados por el estado. La FV opera
en Espana sin ayudas y sin... facilidades. Por-
que el sector se queja de que las dificultades de
acceso a la red (atasco administrativo) estin
ralentizando el despliegue de nueva potencia.



En todo caso, EurObserv'ER anuncia bum
fotovoltaico en Espana para el afio que viene,
ejercicio en el que tienen que entrar en fase de
operacién los megavatios FV adjudicados en
las subastas del afio pasado.

La primera de ellas tuvo lugar en enero
del 21 y adjudicé 2.036 MW fotovoltaicos a
un precio medio de 24,4 euros el megavatio
hora (minimo de 14,89). La segunda tuvo lu-
gar en octubre y adjudicé 866 MW a un pre-
cio medio de 31,65 euros el megavatio hora
(médximo de 36,88 euros). Estos precios estdn
garantizados durante 12 afios.

M ¢Para cuando?

Una tercera subasta, de 140 MW (a distribuir
en instalaciones de menos de cinco megas), ha
sido anunciada a finales de 2021. Varias fuen-
tes del sector han criticado mucho el formato
(consideran que no es atractivo para proyectos
de esas caracteristicas: proyectos de menos de
5 MW). Y el Gobierno podria estar repen-
sando el asunto, pues la convocatoria parece
ahora congelada.

Las instalaciones solares para autoconsu-
mo han sido el otro desencadenante del éxito
fotovoltaico espafiol en 2021. Segtin la Aso-
ciacién de Empresas de Energfas Renovables
(APPA), el afio pasado el sector instalé en
Espana 1.151 MW de potencia en autoconsu-

mos (el dato de la Unién Espanola Fotovoltai-
ca es ligeramente superior: 1.203).

Sea como fuere, estamos hablando de un
crecimiento extraordinario: aproximadamen-
te +85% con respecto a la potencia instalada
en autoconsumos en 2020. De los mds de
mil megas de autoconsumos instalados, 253
se los ha anotado el sector residencial. Ahora
mismo hay, segin APPA, unos 2.500 MW en
autoconsumos en Espafia. Y vienen muchos
mds, segin EurObserv'ER, que vislumbra un
escenario muy positivo. Por muchos motivos:
por la solidez de un sector (el de la instalacién)

plenamente consolidado ya; por el recurso ob-
jetivo de un pafs extraordinariamente genero-
so en Sol; por la competitividad plena que
ha alcanzado la tecnologfa, que ha abaratado
costes (-82% en una década, segin la Comi-
sién Europea); y por el brutal incremento del
precio de la electricidad, que hace adn mds
atractiva esta solucién de ahorro (ahorro de
energia y ahorro de dinero). Asi todo, el Go-
bierno espanol maneja dos escenarios 2030
de penetracion del autoconsumo: 9.000 MW
(escenario ordinario), y 14.000 (escenario op-
timista). Algunos actores del sector conside-
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ran esos 14 gigas poco ambiciosos. En el muy
corto plazo, APPA prevé que el autoconsumo
superard en 2022 "holgadamente” los 1.151
megas instalados en 2021.

Portugal también estd pisando el acelera-
dor. En abril, el objetivo que hasta entonces
tenfa fijado para 2030 decidié adelantarlo a
2026. ;Y cudl es ese objetivo? Pues que el 80%
de la electricidad salga en esa fecha de fuentes
renovables de energfa (la cuota REN del mix
eléctrico luso fue el afio pasado del 58%). Y
la determinacién del Ejecutivo del socialista
Antonio Costa parece inequivoca. Portugal
ha organizado en abril su primera subasta de
proyectos solares fotovoltaicos flotantes: 236
MW a desplegar en siete grandes embalses
portugueses (a conectar antes de 2025, dis-
frutardn de una autorizacién de treinta afios).
Los adjudicatarios tienen 15 afios asegurados
por contrato y los 15 siguientes podrdn ir a
mercado.

M Holanda

El holandés ha sido otro de los mercados
muy activos en 2021. Segin EurObserv'ER,
en esos doce meses Holanda ha anadido a su
parque nacional fotovoltaico 3.299,3 MW
de nueva potencia, muy cerca de su mdximo
anual histdrico: 3.723,7 megas en 2020. El
pais cuenta ahora mismo con mds de 14.000
MW acumulados. Los dos motores de ese
crecimiento han sido —segun el observatorio
europeo— el balance neto para la solar residen-
cial y las pymes y, en el caso de las grandes
instalaciones, un sistema de subastas en el que
la fotovoltaica compite con otras tecnologfas.
Segtin SolarPower Europe, el mercado holan-
dés podria ser ain mucho mds grande, pero
al menos 12.000 megavatios se enfrentan a
problemas relativos a la ubicacién de los pro-
yectos o a la seguridad de su conexién ala red.

M Geopolitica

La guerra de Ucrania ha enfrentado a Europa
con su gran fantasma: la dependencia energé-
tica, del gas y del petréleo. Pero el sector (y de
su mano las autoridades) han dado un paso
mds alld y ya han alertado sobre otro riesgo:
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la dependencia de los paises que nos venden
las placas solares u otros componentes de la
industria fotovoltaica.

En ese marco, SolarPower Europe y el
European institute of innovation and tech-
nology (EIT InnoEnergy es un organismo
dependiente de la Unién Europea) acaban de
lanzar la European Solar Initiative, iniciativa
cuyo objetivo es desplegar en Europa todos
los eslabones de la cadena de suministro de
la industria fotovoltaica, “desde las materias
primas al reciclado”.

M Las fabricas que vienen

Segtin EurObserv'ER, el renacimiento de la
industria solar europea debe ser favorecido
por las cada vez mayores exigencias (en ma-
teria de CO») a las que deben enfrentarse las
importaciones de paneles. El escenario parece
cada vez més claro: no todos los fabricantes
emiten lo mismo por unidad producida y, en
todo caso, traer productos FV desde el otro
confin del mundo implica emisiones de CO;
que se podrian evitar si esos bienes son made
in Europe.

Ha sido precisamente en ese marco don-
de ha emergido —recuerdan desde EurOb-
serv'ER— el Carbon Border Adjustment Me-
chanism, una propuesta de norma acordada
por los ministros de la UE27 el pasado 15 de
marzo que podria ser presentada al Parlamen-
to Europeo en junio. La norma propone una
tasa para los productos que llegan a la Unién
que seria calculada en funcién del CO; emiti-
do durante el proceso de fabricacién del pro-
ducto en cuestién.

En la misma linea de trabajo, la Comisién
Europea ha dado luz verde a la inclusién de
requisitos socio-econémicos y ambientales en
las subastas de potencia renovable, de modo
que estas no pivoten inicamente sobre el pre-
cio. Esos requisitos pueden pesar en las subas-
tas hasta un 30%. Habrd que ver qué hace
cada pais con esa posibilidad.

Algunas companfas ya han anunciado
en todo caso ampliaciones de sus fdbricas en
suelo europeo con el fin de incrementar su
capacidad de produccién. La italiana Enel,

cuyo principal accionista es el Ministerio de
Economia y Finanzas transalpino, anuncié
en abril que ha firmado un acuerdo de ayuda
con la Comisién Europea que va a hacer po-
sible que incremente la capacidad de produc-
cién de sus instalaciones de Catania, donde
fabrica médulos de tecnologia heterounién.
Enel quiere ampliar esa capacidad desde los
actuales 200 MW hasta 3.000. La Comisién
Europea contribuird con hasta 118 millones
de euros de los 600 necesarios para ejecutar el
proyecto, que ha recibido el nombre de 3Sun.
Segtin Enel, el proyecto 3Sun alcanzard plena
operatividad en julio de 2024, con un hito in-
termedio —400 MW= en septiembre de 2023.

M Greenland

La empresa espafiola Greenland, junto al
instituto Fraunhofer (ISE) y la compania
Bosch (Rexroth) ha anunciado un proyecto
de construccién de una gigafactoria en la
zona franca del Puerto de Sevilla, en Anda-
lucfa. La fébrica, verticalmente integrada,
quiere producir cinco gigavatios de potencia
en placas solares. Segin EurObserv'ER, el
objetivo de Greenland es producir obleas de
silicio monocristalino para células solares de
tecnologia PERC (Passivated Emitter Rear
Cell) que serdn integradas en moédulos de
hasta 540 vatios (Wc).

El fabricante de mddulos de tecnologia
heterounién Meyer Berger, que adquiri6 las
fabricas de Solarworld tras el colapso de 2017,
anunci6 en marzo que estd avanzando en la
ampliacién de la capacidad de fabricacién de
dos de sus centros de produccién: Thalheim,
donde produce células, y Freiberg, donde
produce moédulos. Meyer Berger quiere in-
crementar la produccién en Thalheim hasta
los 1.400 megavatios; y la de Freiberg, hasta
los 1.000 megas (quiere hacerlo tan pronto
como para el cuarto trimestre de este afio).

B Impuestos

Este tltimo barémetro fotovoltaico de Eu-
rObserv'ER  destaca también la Directiva
2022/542, publicada el pasado 22 de abril, en
el Boletin Oficial de la Unién Europea. Esta
norma quiere acelerar el despliegue de tejados
solares en toda la Unién. Para ello, estipula
que los estados miembro podrdn promover
esa solucién de ahorro de energfa mediante
la aplicacién de un IVA reducido (de cero a
cinco por ciento).

Los estados miembro pueden aplicar esa
medida sobre aquellos productos y servicios
que favorezcan la salud de las personas y del
medio ambiente. Esta medida —explican des-
de EurObserv'ER— podria ser aplicada pues
directamente sobre los paneles solares de las
instalaciones domésticas para autoconsumo.
Los estados miembros tienen hasta el 7 de ju-
lio para aplicar ese IVA reducido. l
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Como montar paso a paso
una comunidad energética
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En Guzmdn (Burgos), en Gares (Navarra), en Pefiascosa (Albacete), en Arroyomolinos de
Ledn (Huelva), a la vera del rio Monachil (Granada), en Mos (Pontevedra), en un poligono
industrial de Gandia, en una urbanizacion de Mallorca, en la Sierra de Montinchez,

en Ciceres... Las comunidades energéticas estin empezando a ver la luz en todas

partes. Aunque las figuras juridicas Comunidad de Energias Renovables y Comunidad
Ciudadana de Energia, recogidas en dos directivas enropeas, asin no han sido traspuestas
y desarrolladas en el ordenamiento juridico espaiiol. Da igual, parece decir la ciudadania,
que observa ese fendmeno con interés creciente y busca informacion para saber como...

o vamos a entrar en disquisicio-
nes técnico-juridicas (en la pdgina
siguiente dejamos las dos defi-
niciones recogidas en las sendas
directivas) y tampoco vamos a cartografiar
la Espafa comunera (serfa imposible en tan
breve espacio). Vamos a limitarnos a dar pis-
tas bibliogrdficas (para todas aquellas perso-
nas interesadas en el asunto que nos ocupa)
y entrevistaremos a vuelta de pdgina a Juan
Sacri, presidente de Sapiens Energia, una
cooperativa valenciana de consumidores y
usuarios que estd implicada en la puesta en
marcha de una cincuentena de comunidades
energéticas, o sea, que estd en la cresta de
la ola. Vamos, que no hay otro actor en el
escenario nacional (no lo encontrardn) que
pueda presumir de semejante curriculo.

Para empezar, una mirada somera a la
escena internacional (y empezamos de paso
con la bibliografia). El pasado mes de febre-
ro la Fundacién Naturgy publicé E/ papel del
consumidor y de la gestion de la demanda en
la transicion energética. Elaborado por la con-
sultora PWC, el informe (70 pdginas) senala
que, en la actualidad, existen mds de 4.000
proyectos comunitarios que proporcionan
energia a través de comunidades energéti-
cas, principalmente en Australia, Europa y
Estados Unidos. En Europa —afaden los au-
tores-, las comunidades energéticas se estdn
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desarrollando progresivamente, “pero destaca
Alemania como el pais con un mayor desplie-
gue que el resto”. PWC cita en su estudio otro
informe: Energy communities: an overview of
energy and social innovation (de la Comisién
Europea). Pues bien, segin ese informe, en
Alemania habfa en 2019 unas 1.750 iniciati-
vas de comunidades energéticas; unas 700 en
Dinamarca; alrededor de medio millar en los
Paises Bajos; mds de 400 en el Reino Unido;
unas 200 en Suecia; y 33 en Espana.

Han pasado tres anos desde entonces y es
dificil saber cudntas comunidades energéti-
cas hay aqui 'y, sobre todo, cudl es su grado de
madurez, pero lo cierto es que hay muchas
iniciativas en todas partes. Casi tantas como
dudas. Porque la no trasposicién de las direc-
tivas genera ciertas incertidumbres.

M La bibliografia

Pues bien, contra ellas, y para desbrozarle
el camino a los comuneros, repasamos aqui
la bibliografia, cada vez mds rica, de las co-
munidades energéticas. Empezamos por
ejemplo por la Guia de Promocién Piblica
de Comunidades Energéticas que acaba de
publicar la Diputacién de Valencia, una he-
rramienta formativa que tiene como objetivo
“aprender de las experiencias, simplificar los
pasos, aclarar conceptos y facilitar el trabajo
para la creacién de comunidades energéti-
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cas locales”. Otra diputacién, la de Barcelo-
na, publicé el pasado mes de noviembre un
documento similar: Guia para el impulso de
comunidades energéticas con perspectiva muni-
cipal, casi 50 pdginas sin desperdicio, con ca-
sos reales (varios ejemplos detallados en for-
ma de mapa conceptual, muy interesantes).

M Friends of the Earth Europe
Mis de 150 pdginas tiene Comunidades
energéticas: una guia prdctica para impulsar
la energia comunitaria. REScoop, que es la
federacién europea de cooperativas de ener-
gfa ciudadana (representa a mds de 1.500
cooperativas y a un millén de personas),
Energy Cities, que es una red a la que estdn
vinculados hasta 1.000 ayuntamientos de 30
paises, y la organizacién ecologista Friends
of the Earth Europe son las entidades auto-
ras de esta gufa “paso a paso” que Amigos
de la Tierra Espafia ha traducido al castella-
no, adaptado y contextualizado a la realidad
nacional. Amigos de la Tierra ha lanzado
todo un portal (tierra.orglcomunidades-ener-
geticas) lleno de fuentes de informacidn rela-
cionada, casos de éxito, consejos pricticos y
argumentos a favor de la democratizacién de
la energfa.

Habrd que estar también atento a las
gufas que ha anunciado la Agencia Andaluza
de la Energfa, que estd apoyando el desarro-



llo de la comunidad energética Torreblanca
Ilumina, un proyecto surgido de la mano de
(1) las asociaciones de madres y padres de
alumnas y alumnos de los colegios Principe
de Asturias y Vélez de Guevara del humilde
barrio sevillano de Torreblanca y (2) la coo-
perativa de productores y consumidores de
energfa renovable Som Energfa. La Agencia
ha apoyado esa iniciativa y ya ha anunciado
que publicard una completa “guia metodol4-
gica sobre la gestién social” llevada a cabo en
Torreblanca, donde recogerd con todo detalle
el proceso desarrollado con todos los agentes
implicados.

Ademds, la Agencia estd ultimando una
“gufa juridica con recomendaciones pricti-
cas sobre las formas legales mds apropiadas
para constituir comunidades energéticas,
su funcionamiento, la participacién que

Comunidad de energias
renovables

pueden tener en ellas las Administraciones
Publicas, en particular los ayuntamientos,
para lo que se profundiza en el procedimien-
to de concesién de superficies de titularidad
publica donde las comunidades energéticas
puedan instalar equipos de energfas reno-
vables”. También se incluird un "modelo de
estatutos” para facilitar el trabajo a quienes
quieran fomentar proyectos de estas caracte-
risticas en zonas vulnerables.

Collaboration Lab. Comunidades energé-
ticas es otro documento que contiene infor-
macion valiosa sobre el particular. Fruto de
cuatro talleres organizados por la Fundacién
Renovables, en colaboracién con Energy Ci-
ties,y con la ayuda de la European Climate
Foundation, recoge en sus casi 40 pdginas
con mucho detalle cinco ejemplos concretos
de comunidades energéticas de Espana en

Comunidad ciudadana
de energia

Entidad juridica
a) que, con arreglo al Derecho nacional aplica-
ble, se base en la participacién abierta y vo-
luntaria, sea auténoma y esté efectivamente
controlada por socios o miembros que estan
situados en las proximidades de los proyec-
tos de energias renovables que sean propie-
dad de dicha entidad juridica y que esta haya
desarrollado;
b) cuyos socios o miembros sean personas fi-
sicas, pymes o autoridades locales, incluidos
los municipios;
¢) cuya finalidad primordial sea proporcionar
beneficios medioambientales, econémicos o
sociales a sus socios o miembros o a las zonas
locales donde opera, en lugar de ganancias fi-
nancieras.
Directiva 2018/2001 del Parlamento Euro-
peo y del Consejo de 11 de diciembre
relativa al fomento del uso de energia
procedente de fuentes renovables

Entidad juridica
a) que se basa en la participacion voluntaria
y abierta, y cuyo control efectivo lo ejercen
socios o miembros que sean personas fisicas,
autoridades locales, incluidos los municipios,
0 pequefias empresas,
b) cuyo objetivo principal consiste en ofrecer
beneficios medioambientales, econémicos o
sociales a sus miembros o socios o a la loca-
lidad en la que desarrolla su actividad, mas
que generar una rentabilidad financiera, y
c) participaenlageneracion, incluida la proce-
dente de fuentes renovables, la distribucion,
el suministro, el consumo, la agregacion, el
almacenamiento de energia, la prestacién de
servicios de eficiencia energética o, la pres-
tacion de servicios de recarga para vehiculos
eléctricos o de otros servicios energéticos a
sus miembros o socios.
Directiva 2019/944 del Parlamento Euro-
peo y del Consejo de 5 de junio
sobre normas comunes para el mercado
interior de la electricidad

Sapiens Energia y la
asociacion Comunitat
Energética Raco de Mar han
puesto en marcha una red de
autoconsumo colectivo en
Canet d’En Berenguer, que
incorpora la mds avanzada
tecnologia en produccién

y gestion. La primera
instalacién fotovoltaica de
esta comunidad energética
se ha construido sobre la
cubierta de una vivienda
privada y estd equipada

con un sistema de
almacenamiento con baterias
y un software de gestion
dindmica de los coeficientes
de reparto

diferentes grados de maduraci6n (origen, ba-
rreras, estado de la cuestién).

Otro actor del sector implicado en esta
corriente es Red Eléctrica, que, con el apoyo
de la cooperativa Megara Energfa, acaba de
publicar (lo hizo el mes pasado) el Manual
para una comunidad energética rural. ;Obje-
tivo? Resolver todas las dudas que le puedan
surgir a particulares, ayuntamientos, py-
mes “y resto de actores locales a la hora de
poner en marcha este tipo de proyectos de
produccién y gestién participativa de ener-
gfa renovable para autoconsumo colectivo”.
La guia en cuestién (alojada en ree.es) ofrece
informacién util y consejos pricticos “para
ampliar el conocimiento, las alianzas y los
recursos necesarios para disefiar paso a paso
y gestionar una comunidad energética”.

Entre otras cuestiones, explica las figuras
juridicas mds adecuadas para constituirla, sus
normas de funcionamiento y (ojo también a
esto) las diferentes alternativas de financia-
cién. Ademas, visibiliza también diversas
iniciativas existentes a lo largo y ancho del
territorio espafiol “y que tienen como nexo
comun —explican desde REE~ ser proyectos
que fomentan las energias renovables para
satisfacer las necesidades y expectativas de
las generaciones presentes y futuras que de-
cidan habitar el territorio rural”. El Manual
tiene mds de cien pdginas. Mds de cuarenta
de ellas, dedicadas a casos concretos de esas
comunidades energéticas que estdn viendo la
luz en todos los rincones de este pais.

Asi es la bibliografia de las comunidades
energéticas. Ah, y no deje el lector de visitar
idae.es. El Instituto para la Diversificacién y
el Ahorro de la Energfa (y aunque su Mapa
Interactivo de Comunidades Energéticas
estd pidiendo a gritos un cierto reseteo) tam-
bién es fuente valiosa de la que beber. H
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' Juan Sacri

Presidente de la cooperativa de consumidores

y usuarios Sapiens Energia

“Hay interventores y secretarios que no
conocen el modelo y, claro, no se lo creen”

H :Como comienza Sapiens en esto de las comunidades
energéticas?

Empezamos el 20 de enero de 2020: somos una comunidad
energética en la férmula juridica de cooperativa de consumidores y
usuarios. El primer afio hicimos cinco proyectos de autoconsumo
propios aqui en la Comunidad Valenciana (cinco de los siete que
se hicieron ese afio en toda la Comunidad) gracias a la ayuda de las
subvenciones del Instituto Valenciano de Competitividad Empresarial
[Ivace]. Y en 2021 lo que hemos hecho es consolidar el modelo: el afio
pasado solo hicimos un proyecto, pero ayudamos a quince nuevos
proyectos a constituir la comunidad energética, es decir, la entidad
juridica -sea asociacion, sea cooperativa-, y ayudamos a construir una
quincena de plantas de generacion para esas comunidades energéticas,
todas de autoconsumo compartido.

M ¢Es esa la mision principal de Sapiens?

Digamos que Sapiens es una cooperativa especializada en la
promocién, gestién y dinamizacién de comunidades energéticas
locales.

M Quince comunidades energéticas son muchas, éno?

Bueno... creo que somos los pioneros y los que mds estamos
aportando. Manana presentamos una «Guifa de Promocién Pdblica
de Comunidades Energéticas», que hemos redactado para la
Diputacién de Valencia y que pretende democratizar el conocimiento.
Nosotros trabajamos mucho con ayuntamientos, y hay interventores
y secretarios que no conocen el modelo, y claro, no se lo creen. Asi
que lo que hemos hecho ha sido volcar nuestros dos afios y medio de
conocimiento en esa Guia para salvar esa barrera. Por eso creo que a
partir de ahora todo esto va a crecer atin mds, de manera exponencial,
al menos en la Comunidad Valenciana.

M Vamos al eslabén altimo, el usuario, écual es la participacion
que tiene en estos proyectos?

Una persona, un voto. Como clama la propia Directiva de
Renovables.

M (Y el dinero? éQuién pone el dinero para instalar un
autoconsumo, o para sufragar los gastos de una cooperativa?

Hay dos aportaciones: una, pequenita, que suele rondar los 50,

100 euros, para ser socio de la cooperativa. Ese pago unico -50, 100
euros- es retornable en el momento en el que dejes de ser socio de la
cooperativa. Y después si que hay una aportacién para financiar la
instalacién fotovoltaica. O para cofinanciarla, porque hay una parte
que normalmente a dfa de hoy va apoyada por ayudas.

M Recapitulo: cinco comunidades energéticas en 2020, una
quincena en 2021y leo que ahora Sapiens esta impulsando 30
iniciativas.

Como sabes, este es el tercer ano que la Comunidad Valenciana
saca ayudas regionales especificas para comunidades energéticas. El
primer afio fueron 500.000 euros. El segundo afio fueron 2 millones.
Y este afio son 5 millones. Pues bien, nosotros hemos presentado a esa
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convocatoria 32 proyectos, que van a convertirse en 28 comunidades
energéticas nuevas en 28 municipios, que rondan los 1.578 kilovatios
pico y una inversién de aproximadamente unos dos millones de euros,
de la cual esperamos obtener aproximadamente un 50% a fondo
perdido a través de las ayudas.

M ¢Y cual es el por qué de esa eclosion?

Digamos que el Ayuntamiento, en este caso, es el que da el primer
paso, haciendo la inversién, y contratando nuestra asistencia técnica
para todo lo que es el proceso de creacién y dinamizacién de la
comunidad, es decir, para lo que es constituir al final la entidad.

A continuacién, el Ayuntamiento lo que hace es ceder parte de esa
energfa a la ciudadania, de manera gratuita, y lo hace con un cardcter
puramente demostrativo. ;Cudl es la idea? Pues que el Ayuntamiento
dé el primer paso, demuestre que el modelo es viable, que la gente lo
vea, que vea que esto no es humo, y, a partir de ahi, que esa entidad
nueva que se ha creado, esa comunidad energética, entidad que es
totalmente independiente, construya y desarrolle nuevas instalaciones
y sume mds socios. El Ayuntamiento lo que hace es crear las
herramientas necesarias, o impulsar las herramientas necesarias, para
que esa comunidad después pueda crecer.

M :Ese modelo lo ha ideado la Conselleria?

Bueno... La Conselleria ha puesto los medios, el dinero, lo cual es
extraordinariamente importante. Y nosotros hemos ideado el modelo,
el cémo articularlo, cémo hacerlo viable.

M Vuelvo a lo mismo: éesta siendo facil convencer a la gente de
que se meta en una comunidad energética?

Lo que mds cuesta es la primera instalacién. Una vez tenemos
usuarios conectados a una instalacién en un municipio ya es otra
cosa. Te pongo un ejemplo: Canet, que es mi pueblo. Alli empezamos
en 2020. Al principio no fue fécil, pero este afio vamos a hacer dos
instalaciones nuevas, y tenemos... 90 personas en lista de espera.

90 para entrar en las nuevas instalaciones, porque la comunidad
energética ya estd constituida. Ya existe la entidad juridica: es Sapiens.
Asi que, cuando construyamos las dos instalaciones nuevas, esas 90
personas se sumardn a esas instalaciones, a la misma comunidad
energética. Se hardn socios de Sapiens y se sumardn a una instalacién.
M Bien, vamos a hablar de dinero. éCuanto hay que poner?

A dia de hoy en una vivienda puedes estar pagando alrededor de
1.500, 1.600 euros el kilovatio [kW]. Una colectiva ronda los 1.200.
Y, con la ayuda, en este caso, se nos queda en la mitad, en unos 600
euros por kilovatio. Vamos a ver, en una vivienda media, vamos a
necesitar del orden de 3 kW, que, a precio de mercado, te valen entre
5.000 y 6.000 euros. Si ese usuario, en vez de hacérselo individual,
lo hace a través de una comunidad energética, pues pagaria del orden
de 1.800 euros. Por economia de escala y porque las ayudas para
las comunidades energéticas son de una intensidad mayor que para
los individuales, porque lo que quiere la Generalitat es potenciar un
modelo energético distribuido, colaborativo, justo. H
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~ #CaminoDelSol2022

/4,0 ENERGIAS RENOVABLES

Las 65.000 familias pioneras que abrieron el camino del desarrollo y la produccion de
energia solar fotovoltaica en Esparia estin siendo el punto central de cada una de las
jornadas que Anpier, la Asociacion Nacional de Productores de Energia Fotovoltaica esti
llevando a cabo por todo el territorio nacional en su quinta edicion del Camino del Sol. Un
recorrido que comenzd en Murcia el 27 de abril, que hard paradas en diferentes ciudades, y
que terminard en Madrid en noviembre, con una jornada que durard tres dias para concluir
este camino. El Recore, las comunidades energéticas, el autoconsumo o la agrovoltaica son
otros de los temas con los que Anpier, como siempre, pretende acercar la actualidad a los
pequeiios desarrollos fotovoltaicos.

res afios y una pandemia mundial
provocada por la Covid-19 des-
pués, el Caminos del Sol ha vuelto
con las fuerzas acumuladas de las
ediciones anteriores no cele-
bradas y con la fotovoltaica
en pleno auge y ebullicién. [
La Asociacién Nacional de
Productores de Energifa Foto- {
voltaica Anpier estd, una vez :
mids, al lado de los pequenos
desarrollos fotovoltaicos ac-
tuales y los que estdn en pro-
yecto, un sector emergente; contando
en sus jornadas con grandes expertos para
repasar toda la actualidad, asi como aquellas
cuestiones legales, técnicas, medioambienta-
les y sociales que se derivan y relacionan con
las instalaciones fotovoltaicas. La situacién
del Recore (renovables, cogeneracién y resi-
duos), el acceso y la conexidn, la definicién
de proyectos, las comunidades energéticas,
la situacién de los mercados, la comercializa-
cidn, el autoconsumo, o la agrovoltaica, son
algunos de los temas que se abordan en cada
una de las visitas que Anpier estd haciendo
por todo el pais en esta quinta edicién de su
Camino del Sol.

Los pequefios desarrollos fotovoltaicos
son aquellos que se integrardn en las redes
de distribucién en un rango de potencia de
tres a cinco kilovatios (kW), es decir, de las
instalaciones de autoconsumo a los parques
solares, respectivamente. Y detrds de estos
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pequenos desarrollos fotovoltaicos hay siem-
pre iniciativas promovidas o lideradas por
familias del sector residencial, pymes o auté-
nomos, grandes empresas, ayuntamientos o

Celia Garcia-Ceca

cooperativas que buscan generar, compartir
y aprovechar un recurso tan natural y abun-
dante como es el sol.

En cada una de las jornadas que ya estd

~d

La historia de Anpier

Anpier, la Asociacion Nacional de Productores de Energia Fotovoltaica, se ha con-

vertido en estos diez afios en la asociacion mas representativa del sector produc-

tor fotovoltaico espafiol, con mas de 5.000 socios, personas fisicas y juridicas en

todo el pais. “Nuestros socios son el pilar fundamental de la asociacién. Mante-

nemos una relacion continua con ellos, informandoles de todas las novedades nor-
mativas, ofreciéndoles asistencia, ventajas y servicios”, aseguran desde Anpier.

Hace una década naci6 esta organizacion de ambito nacional y sin animo de

lucro con el objetivo de representar y defender los intereses de los pequefios y medianos

productores de energia solar fotovoltaica. “El principal objetivo es garantizar la segu-

ridad juridica y la estabilidad regulatoria, para lograr avances y mejoras, que permitan

restaurar los derechos de los productores fotovoltaicos, asi como protegerlos frente a fu-

turos cambios normativos que pudieran volver a resultar perjudiciales”, defienden como

principal lema.

En general contemplan un modelo energético basado en esa eficiencia y sostenibili-
dad que pueden dar el uso de las energias renovables, y que, a su vez, pueden generar
riqueza, empleo y bienestar social, lejos de ser una amenaza para el entorno y el medio
ambiente. “En Anpier creemos que extender una cultura de la energia entre la sociedad,
basada en el ahorro, la eficiencia y el respeto, contribuye al desarrollo y al bienestar de la
sociedad. Solo si nos mantenemos unidos y cohesionados seremos capaces de avanzary
aprovechar todas nuestras oportunidades de prosperar”, anaden.

MISION: Representar y defender los intereses de los productores de energfa fotovoltai-
ca. Dar servicio, asesorar e informar a todos nuestros asociados.

VISION: Ser la asociacién de referencia en fotovoltaica para productores, inversores,
administraciones y entidades privadas.

VALORES: La defensa de las energias renovables como base fundamental para el
bienestary la sostenibilidad de la sociedad actual y futura. Asi como, la promocion y
el desarrollo de la fotovoltaica como llave de un nuevo modelo energético sostenible y
social.
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Fechas

Con mas de 23 ciudades a lo largo de toda la geografia espafiola, el punto de partida del
Camino del Sol 2022 fue en Murcia el 27 de abril. Después han venido paradas en Alba-
cete el 3 de mayo; Zaragoza el 10 de mayo; Logroo el 11 de mayo; Tafalla el 12 de mayo;
Valencia el 23 de mayo; Tarragona el 24 de mayo; Lleida el 25 de mayo; y Barcelona el 26
de mayo. Las siguientes estan programadas para el mes de junio y de octubre, y el destino
final sera Madrid los dias 17-18-19 de noviembre.

Estas jornadas son actos abiertos donde cualquier persona interesada en la genera-
cion fotovoltaica plantea todo tipo de dudas y problemaéticas relacionadas con pequefios
desarrollos fotovoltaicos, tanto técnicas, como administrativas y de gestién, y también
sobre nuevos proyectos, y la mejor manera de desarrollarlos. Desde Anpier defienden que
la principal preocupacion de sus socios “sigue siendo lograr el restablecimiento de sus
derechos, tras los distintos y elevados recortes retroactivos sufridos”, a lo que se suma
la actual situacién del mercado, con la actual crisis de precios. Sin embargo, “estamos
apreciando un creciente interés en las nuevas oportunidades que el sector ofrece, como
el autoconsumo, las comunidades energéticas o el almacenamiento, y también en desa-
rrollar pequenas instalaciones fotovoltaicas”. En cuanto a las instalaciones, “siguen de-
sarrollando su actividad de generacion de energia con normalidad”, atendiendo a las inci-
dencias técnicas que van ocurriendo y siguiendo con mucha atencién las modificaciones
normativas que se van produciendo periédicamente, principalmente las que afectan a su
retribucion, “puesto que nuestro colectivo alin esta afrontando pagos a la banca por las
refinanciaciones que han sido precisas para ir soportando el carrusel de recortes retroac-
tivos impuestos”.

La Pregunta

Cuatro anos desde que Sanchez asumiera la Presidencia del Gobierno. Dos desde que se
firmara el Pacto de Gobierno entre PSOE y Unidas Podemos. Y algunos mas desde que
el grupo socialista comenzara a prometer que defenderia los intereses de los pequefios
productores que se lanzaron a montar huertas solares animados por el Estado. Pasado
todo este tiempo, en Energias Renovables hemos querido saber cual es la situacion actual.
Rafael Barrera, director de comunicacién de Anpier nos los resume as:

"Nos parece muy triste que vayan transcurriendo las semanas sin que nos hayan ofre-
cido una respuesta. Nosotros ya hemos elevado una propuesta, muy sensata y comedida,
ya que asi nos lo pidieron en el propio Ministerio para la Transicién Ecolégica al inicio de
esta Legislatura, para dar cumplimiento al compromiso expreso acordado y firmado en el
Programa de Gobierno PSOE-UP en su apartado 3.5. Pero hasta la fecha, solo tenemos la
callada por respuesta, algo que nos resulta muy incomodo, dado que vemos que se agota
la Legislatura sin que se afronte este compromiso asumido por este Gobierno. Somos un
colectivo de ciudadanos engafiados por el Estado, por el BOE y por el IDAE; destrozados
injustamente por nuestros Tribunales y que ahora vemos que, si nada cambia, habremos
sido burlados también por este Gobierno de coalicion.

En este punto es preciso recordar que estas inversiones no fueron un hecho excepcio-
nal en Espafa; se realizaron en toda Europa por imperativo de la propia UE para iniciar la
necesaria transicion energética. Espafia replicé el sistema retributivo Aleman -pais que
no ha realizado ningln recorte retroactivo-; algunos Estados de la UE han realizado, en
colaboracién con los productores, ajustes muy moderados. Lo de Espafa ha sido despro-
porcionado. No en balde es el pais del mundo -junto con Argentina y Venezuela- con mas
Laudos pendientes de resolucién por quebrantar la Carta de la Energfa, y sin remision va
perdiendo uno tras otro.

Vemos que el Ministerio esta mas preocupado en buscar una salida negociada con los
inversores internacionales que en reparar el dafio causado a sus propios nacionales, una
ignominia mas que agregar al rosario de recortes y burlas que acumulamos. No habra tran-
sicién justa sin reconocer la labor de los pioneros y compensar sus quebrantos”

JUNIO:

® 6 de junio en Salamanca

e 7 de junio en Zamora

e 8 de junio en Valladolid

® 9 de junio en Santiago de Compostela
e 14 de junio en Alicante

e 15 de junio en Castellong

OCTUBRE:

e 4 de octubre en Vitoria-Gasteiz
e 5 de octubre en Santander

¢ 6 de octubre en Gijon

¢ 18 de octubre en Mérida

e 19 de octubre en Malaga

¢ 20 de octubre en Almeria

llevando Anpier desde la apertura del Cami-
no del Sol el pasado 27 de abril en Murcia,
se conocerdn en profundidad la actual situa-
cién de los primeros productores de energia
solar fotovoltaica, las 65.000 familias pione-
ras que abrieron el camino del desarrollo y la
produccién de energia solar fotovoltaica en

Espana.

B Mis informacién:

ttps://anpier.org
# https://caminodelsol.org
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Supporting solar innovation

Soporte ideal para moédulos
fotovoltaicos en un techo plano

Es la alternativa innovadora
a los sistemas tradicionales.

e Rapido y facil de montar:

Reduce los tiempos de instalacién hasta en un 70%,

sin agujeros en el techo y sin nada que ensamblar.

35; Amplia gama de inclinaciones:

4 Mas de 40 modelos de soportes
[ ] " . -
con inclinacion de 0 a 35°.

Soporte técnico gratuito:

Incluye dibujo técnico, lista de materiales,
calculo de viento y controles de estabilidad.

Probado y garantizado:

Las estructuras sometidas a severas pruebas
para asegurar el mejor producto posible,
garantizado por 25 anos.
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Soporte ideal para médulos
fotovoltaicos en un techo plano

SISTEMA A VELA
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Facil de solucionar p«w Potencia maxima

obstaculos en la cubierta ‘ d"” en menos espacio

Estructura ligera Produccién constante
y resistente a la vez de energia
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26 42028 Poviglio (RE) Italy
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Autoconsumo fotovoltaico
residencial, un avance
imparable

El tercer Observatorio Espariol del Autoconsumo Fotovoltaico, patrocinado por Solarwatt,
vuelve a analizar exhaustivamente el autoconsumo fotovoltaico en viviendas residenciales y
sus novedades en 2021. El ahorro econdmico es la principal motivacion para el 67,4% de los
usuarios de energia fotovoltaica, que proyectan un ahorro en su factura de la luz del 30%
al 80%. Un 87% de lus personas encuestadas piensa que el gobierno y las administraciones
deberian fomentar y facilitar la energia fotovoltaica

caba de ver la luz la tercera edicién
del Observatorio Estratégico del
Autoconsumo Fotovoltaico, una
iniciativa impulsada por Solarwa-
tt Espafna y cuya ejecucién corre a cargo del
Instituto de Estudios de Mercado y Opinién
Andlisis e Investigacién. Esta edicidn llega

con un retraso de un afio, a consecuencia
del paréntesis que impuso la pandemia. Ape-
nas recuperada una razonable normalidad,
Solarwatt se puso a activarlo de inmediato
para conocer la evolucién de este mercado en
Espana, pues en la actualidad, no se dispo-
ne de otra fuente ni publica ni privada que

Ernesto Macias*

lo analice. En un Observatorio como este,
que ve ahora su tercera edicién, es obligado
hacer de sus resultados una interpretacién
dindmica exponiendo cémo han cambiado
los datos de dos afios a esta parte, y -cuando
conozcamos las causas- también el porqué de
esos cambios.




El primer dato importante de esta edi-
cién es que el nimero de instalaciones con
respecto al primer Observatorio, realizado
en 2019, se ha multiplicado por cinco, pa-
sando de un 0,9% de la muestra al 4,5% en
la actualidad. Este crecimiento ya lo pronos-
ticamos en 2019 analizando los datos del
propio Observatorio relativos a la intencién
de compra, y dos afos después, se ha cumpli-

Interés por realizar una instalacion de autoconsumo

Instalacién actual Interés por la instalacién Busqueda de informacién
. s Ha pensado alguna vez en instalarlos Ha buscado ya informacién ® Nointeresado En proceso
= No  No ha pensado nunca en instalarlos No ha buscado adn informacion ™ Interesado m Usuario
‘ 21,8% 24,2%
36,8% 38,4% 46,8%
max  max o e
98,2% 48,5% 45,6%
= 3% BLEX o A - *
2020 2022 2019 2020 2022 2019 2020 2022 2019 2020 2022
Base: No tiene paneles solares fotovoitaicos Base: Ha pensado en instalar paneles
(716 casos) fotovoltaicos (546 casos)

Base: Total muestra (750 casos) Base: Total muestra (750 casos)
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Instalacion en un corto/medio plazo

Un mercado que supone un: 32,3%

En proceso

Ha pensado en instalar paneles
fotovoltaicos y ya se ha informado

Instalard a _
corto medio Convenocldo
Nl 18,0%

No instalara
a corto
medio plazo

No convencido
17,7%

do. Ha aumentado también el interés por la
informacidn relacionada con la energfa foto-
voltaica, de modo que la cifra de quienes ya
la han buscado y se han documentado alcan-
za este afio el 35% de la muestra.

M Convencidos

También ha crecido el porcentaje de perso-
nas que estdn seguras de querer instalar a
corto/medio plazo, pasando de un 24,3% a
un 32%. M4s de la mitad de ellos, un 18%,
constituyen los llamados “convencidos”, que
estdn decididos y ya se consideran informa-
dos. Un 18% de demanda potencial decidida
e informada constituye un mercado de enor-
me vitalidad que va a proporcionar impor-
tantes beneficios a la comunidad. En primer
lugar, la reduccién de las emisiones de gases

Motivos para realizar la instalacion

Interesado

Ha pensado en instalar
paneles fotovoltaicos pero adn
n se ha informada

No interesado

Potencial
14,3%

No interesado:
23,7%

de efecto invernadero, al reemplazar energias
generadas por combustién por energfa solar.
Pero, ademds, va a suponer muchos cientos
—si no miles— de nuevos puestos de trabajo
cualificados, tales como ingenieros, técnicos,
electricistas, instaladores... asi como unos
volimenes de facturacién que van a hacer
crecer significativamente el sector.

“Un 18% de demanda potencial decidi-
da e informada constituye un mercado de
enorme vitalidad que va a proporcionar im-
portantes beneficios a la comunidad”

B Ahorro econémico y motivacion
medioambiental

Los encuestados manifiestan mds que en edi-
ciones anteriores el ahorro econémico como
la principal motivacién para la instalacion,

Un 18% de demanda
potencial decidida e
informada constituye
un mercado de enorme
vitalidad que va a

proporcionar importantes

beneficios a la comunidad

perdiendo peso la motivacién medioambien-
tal, que queda eclipsada por la preocupacién
que producen otros problemas de impacto
personal inmediato, como ha sido la pande-
mia. A pesar de este descenso en la motiva-
cién de la compra, la sensibilidad hacia los
problemas del cambio climdtico es un factor
predisponente y que inicia todo el proceso de
busqueda de informacién.

M “No interesados”

Hay casi un cuarto de la muestra (23,8%)
que constituye un segmento que se ha de-
nominado “No interesados” que nunca han
pensado en instalar ni se han informado de
nada de esto, ni tienen intencién de hacer-
lo. Todo parece indicar que se trata de un
segmento de tamano estable y de muy difi-

2019 = 2020 = 2022

Seguro que si + Probablemente si

Ahorro en la factura

Respeto al medio
ambiente / no contaminar

Ahorro energético

Generar electricidad /
autoconsumo

Mucho sol en la zona

Otros

Base: Creen que instalaran paneles (243 casos)
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Tal vez

58,1%
52,4%
56,9%

Bajar precio /
Instalacién barata

Ayudas del gobierno /
sin trabas

Mds infermacién

Rentabilidad /
ahorro en la factura real

Efectividad / utilidad
Financiacién

Sencillez

Mejora de la eficiencia /
rendimiento

Otros

Base: Creen que tal vez instalen paneles (281 casos)

Tardanza de amortizacién /

No le interesa / no necesita

Seguro que no + Probablemente no

Precio / instalacion cara

20,
No es rentable 157

No dispongo del sitio /
espacio adecuado

Se va a cambiar de
vivienda

Tiene otras prioridades

Instalacién compleja

Poca eficiencia / |
rendimiento

Trabas e impuestos del
gobierno

Otros

Base: Creen que no van @ instalor paneles (192 casos)



Las relaciones pier to pier
tienen mads fueml prescriptora
que las propias marcas en el
mercado fotovoltaico

Informacion acerca del autoconsumo

Grado de informacién Interés por estar mas informado

= Informado
® Desinformado con interés

B Nointeresado en tener informacion

Algo 27,0% ey g

Ni mucho ni poco
i
Poco ‘ 11,6%

Nada I 3,8%

Base: Total entorno rural (250 casos) Base: Estdn poco o nada informados (88 casos) Base: Total entorno rural (250 casos)
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cil movilizacién. Probablemente la llegada
de instalaciones fotovoltaicas a su entorno
social, las referencias de amigos y familia-
res acerca de esta tecnologfa y sus ventajas
sean el medio mds convincente de movilizar
a este grupo, pues estamos comprobando
también la creciente influencia en la decisién
de compra que estdn teniendo las relaciones
llamadas pier to pier, o sea, entre pares, entre
préximos. Estas relaciones tienen mds fuer-
za prescriptora que las propias marcas en un
mercado como este, inmaduro y carente de
muchos mecanismos de consulta y referencia
propios de mercados maduros.

Esto tiene gran trascendencia, pues los
que finalmente instalan relatan su peripecia
informativa como una especie de carrera de
obstdculos en soledad: buscando como pue-
den informacién en internet, sin saber qué
grado de crédito atribuir a lo que allf leen,
pues suele ser informacién de parte, sin nin-
guna instancia “neutral” fiable a quien recu-
rrir. En otras palabras, toda la informacién
que adquieren procede de alguien que les
quiere vender algo y no saben en quién con-
fiar. De ahi, que cuando un vecino, familiar
o amigo, ha dado ya el paso y les cuenta su
experiencia, el poder prescriptivo de este es
enorme.

Todo mercado inmaduro tiene algo de
“rio revuelto”. Ciertamente, las promesas de
ahorro en factura, rendimiento de los siste-
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mas, garantfas de sus componentes, etc. no
rara vez son exageradas y carentes de fun-
damento. Para los ojos inexpertos del ciuda-
dano que se estd informando, la confusién
debe ser enorme porque, a diferencia de otra
clase de productos, en el caso de los médulos
fotovoltaicos no hay evidencias visuales de
calidad que el profano pueda identificar vy,
ante productos que parecen iguales, la elec-
cién del mds barato es el camino mds corto
a la decision.

Un mercado de imparable
crecimiento

Estamos ante un mercado en
imparable crecimiento y muy
prometedor, que se ha multi-
plicado por cinco en dos afios,
que va a contribuir a la descar-
bonizacién del sector energé-
tico y que va a hacerlo a base
de esfuerzo privado. Serfa muy
conveniente que, desde instan-
cias de la administracién com-
petente, en cualquiera de sus
niveles: municipal, autonémica
o nacional, se creardn centros
de ayuda informativa al com-
prador y se facilitasen consejos y
claves que pudieran dar a aquél
certidumbre y seguridad en sus
decisiones.

Seria muy deseable y
Positivo para este mercado
que las administraciones se
hicieran visibles aportands

luz a los interesados en
su4s procesos e decision
y ddndoles informacion
que para estos va a tener
mds imparcialidad que la
procedente de los jugadores
comerciales

El Observatorio pone de manifiesto
que de aquellos que han buscado informa-
cién para plantearse la compra de la insta-
lacién, tan sélo un 6,6% recurrié a la Ad-
ministracién, frente al 65% que confié en
las distribuidoras y el 40%, que se informé
a través de amigos y conocidos que tenfan
instalacién. Serfa, por tanto, muy deseable y
positivo para este mercado que las adminis-
traciones se hicieran visibles aportando luz
a los interesados en sus procesos de decisién
y ddndoles informacién que para estos va a
tener mds imparcialidad que la procedente
de los jugadores comerciales.

*Ernesto Macias es director general
de Solarwatt Espafia
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José Santos

Jefe de Ventas de APsystems

“Cada microinversor convierte y administra

la energia de su propio panel solar.
Y eso supera muchas desventajas”

Los tejados y cubiertas de cualquier edificio pueden albergar una instalacion fotovoltaica de autoconsumo
que ayudara a reducir la factura eléctrica produciendo energia limpia y reduciendo la dependencia de otros
combustibles. El nimero uno mundial en la fabricacion de soluciones de microinversores multimodulo para
energia solar, APsystems, continda innovando para lograr un mayor rendimiento de las cubiertas fotovoltaicas
en los sectores residencial, agricola y terciario. Hablamos con su jefe de Ventas, José Santos.

ER
M (Cuales son los principios tecnolégicos fundamentales de seguridad y robustez de las instalaciones fotovoltaicas. De hecho,
los microinversores? los microinversores multimddulo, convierten la energfa solar en
A diferencia de los inversores convencionales, los microinversores electricidad directamente en el tejado. Cada microinversor convierte
tienen la particularidad de actuar sobre la fiabilidad,

y administra la energia de su propio panel solar. Por lo tanto,
supera muchas desventajas.

De hecho, los inversores convencionales no gestionan las
diferencias en la produccién de una cubierta fotovoltaica,
sujeta a diferentes orientaciones o inclinaciones. El
microinversor rastrea la produccién individual de su panel
solar, lo que ayuda a optimizar el techo y lograr ganancias de
produccién. Todos los paneles se instalan asi en paralelo y no
en serie. La energia solar transmitida en corriente continua
se transforma luego en corriente alterna y se inyecta a la red

o se consume directamente en el caso de un proyecto de
autoconsumo.

M En el caso de edificios terciarios y logisticos, écomo
contribuye el microinversor al rendimiento energéticoy
econdmico del proyecto de cubierta solar?

Las ganancias de produccidn se agravan cuanto mds
atipico es el techo. Los microinversores amplian el abanico
de posibilidades. Los techos planos de los supermercados,
por ejemplo, estdn llenos de limitaciones: unidad de aire
acondicionado, trampillas de ventilacién, etc. La ventaja
de los microinversores es poder instalar paneles solares
donde la sombra es minima y hacer que toda la superficie
sea utilizable. Precisamente ahora estamos lanzando un
nuevo microinversor quad trifdsico nativo para satisfacer
las necesidades y los requisitos de la industria: el QT2,
que estard preparado para el mercado espanol este verano.
Conectard cuatros mddulos de alta potencia y ofrecerd un
salida de 2.000 vatios de potencia.

Por ejemplo, hemos podido responder a un proyecto de
techo orientado de este a oeste en Borgona (Francia) para
el que la solucién de inversor de cadena no era factible. En
Turquia, apoyamos la instalacién de una planta de energia
fotovoltaica montada en suelo de mis de 700 kW,
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cerca de una planta de cemento. Tan
propenso al polvo. Sin embargo, el sistema
de microinversores, que gestiona de forma
independiente la produccién de su panel
solar, también puede aportar todos estos
datos. Ademis, el retorno de la inversién de
esta solucién se reduce unos meses. Para el
instalador, esto no es despreciable.

M Habla de fiabilidad y robustez. éQué
significa?

La tecnologia de microinversores estd
hecha para durar 25 afios, con una garantia
minima de 10 afos hasta 20 afos, cuando
el inversor cldsico tiene una garantia de
5 afos para una vida Gtil méxima de 8 a
12 afios. La corriente continua agregada
permanentemente en los inversores
convencionales acelera el desgaste de los
componentes y su envejecimiento. El
microinversor, a muy baja tensién, recibe
sélo 50 voltios en corriente continua frente
a los 600 voltios o incluso mds del inversor
convencional. También reduce el riesgo
de chispas, incendios y cortes. El cable del
microinversor no es mds peligroso que un
cable de alimentacién de alumbrado exterior
que pasa por el tejado, por ejemplo. Asi,
el microinversor también participa en la
seguridad de bienes y personas.

M (Para qué tipos de edificios son
adecuados los microinversores?

Se dirigen ficilmente a establecimientos
abiertos al publico, residenciales y también
edificios terciarios y logisticos. Tenemos
socios ahora que fueron unos de los primeros
en instalar sistemdticamente microinversores
en todas las grandes instalaciones
fotovoltaicas sobre tejados y en configurar
un proceso verdaderamente industrializado.
La solucién también permite obtener el
permiso de construccién del proyecto
fotovoltaico, donde el inversor no lo permite

QT2

4 MODULOS
HASTA 20(

EL MICROINVERSOR
QUAD NATIVO TRIFASICO
MAS POTENTE!

e ———— A
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“Estamos lanzando un
nuevo Microinversor
quad trifdsico nativo para
satisfacer los requisitos de
la industria: el QT2, que
estard preparad
para el mercado espariol
este verano”
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rﬁ ]OSé Santos Jefe de Ventas de APsystems

“Los microinversores
permiten obtener el permiso
de construccion del proyecto
fotovolsaico, donde el
inversor 1o lo permite
debido a la corriente
continua de alto voltaje
en el techo”

APsystems supera los 2 GW de
envios en todo el mundo

APsystems ha superado los 2 GW de capacidad instalada en
2022. La compaiiia cuenta con mas de 146.000 emplazamien-
tos de instalaciones solares en mas de 100 paises que utilizan
sus innovadores microinversores y dispositivos de apagado
rapido (RSD). El anuncio se hizo hace un par de meses cuando
APsystems superd la marca de un millén de unidades para
envios de RSD bajo su marca APsmart, otro logro importante
para la empresa. Desde su lanzamiento en 2019, las unidades
de negocio de APsmart han experimentado un sélido creci-
miento respaldado por una innovadora gama de dispositivos
de apagado rapido compatibles con SunSpec que incluyen
soluciones de un solo médulo y de doble médulo.

“Alcanzar 2 GW es un logro tremendo para nues-
tra organizacion global y un hito del que todos esta-
mos muy orgullosos”, sefala Zhi-Min Ling, cofunda-
dory presidente de APsystems. La empresa calcula
que el hito de 2 GW se traduce en aproximadamente
2,8 teravatios/hora (TWh) de energia total produci-
da, con una compensacién de carbono de mas de 2
millones de toneladas de CO2. “APsystems ha sido un
lider de referencia en energia solar desde 2010”, explica
Olivier Jacques, presidente Global de APsystems. “Con la
serie DS3, hemos sido reconocidos por crear el microinversor
cuadruple trifasico nativo mas vendido y, recientemente, la
gama de microinversores de doble médulo mas potente del mundo. Nuestro objetivo es
superar los limites de la energia solar”.

El éxito de APsystems se atribuye, en gran parte, a su dedicacién global a la inno-
vacién, combinada con las capacidades de sus empleados. Los expertos en disefio de
electrénica de potencia que componen los equipos de ingenieria e I1+D de APsystems,
emplean los Gltimos descubrimientos en circuitos de inversion de potencia, tecnologia
de dispositivos semiconductores, protocolos de comunicacion cifrada a alta velocidad y
control inteligente. La nueva linea de productos, la serie de microinversores DS3, es una
continuacién de su hoja de ruta en constante evolucién centrada en la tecnologia solar
disruptiva.

Ademas, la compaiiia sigue invirtiendo en su software de pasarela, el firmware de
los inversores y su plataforma en linea basada en la nube para proteger los datos de los
instaladores y los consumidores, al tiempo que ofrece a los clientes la mejor experiencia
de usuario posible. El sistema de gestion de la seguridad de la informacion (ISMS) de
APsystems esta certificado segtn la norma I1SO27001, y la tecnologia cifrada Zigbee se
ha integrado como una caracteristica estandar en todas las nuevas generaciones de mi-

croinversores de miltiples médulos. APsystems fue fundada en Silicon Valley (California.

EEUU) en 2010 y tiene su sede en Jiaxing (China).

52 ENERGIAS RENOVABLES Jun 22

debido a la corriente continua
de alto voltaje en el techo.
Un socio ha instalado, por
ejemplo, un proyecto de
autoconsumo de 100 kW
en una nave agricola que
almacena forraje para el
ganado y supone algo mds
de 1.000 m? de paneles
instalados. Y también una
instalacién de 136 kW en la
cubierta de una carpinteria
artesanal, es decir,
1.500 m? de cubierta
solar. O incluso
recientemente una
instalacién de
100 kW en un
almacén de
productos de
peluqueria, es
decir, 1.000 m? de
cubierta ocupada.

Estas instalaciones en
grandes cubiertas permiten optimizar la
superficie y tienden al autoconsumo de
electricidad. Adem4s, estos microinversores
estdn equipados con un sistema de
monitorizacién inteligente que permite
al instalador gestionar remotamente los
datos en tiempo real: temperatura del
microinversor, tensién, produccién de cada
microinversor, etc. Lo que permite ajustar
su mantenimiento y reducir costes.

B Mas informacidn:

-3 https:/flemea.apsystems.com/es/
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“Queremos las mejores
células en nuestros modulos,
por eso las fabricamos”

e

DMEGC

El fabricante chino de médulos forovoltaicos DMEGC Solar desembarcd
a primeros de afio en nuestro pais, dispuesto a proporcionar productos y
soluciones solares fiables y de alto rendimiento. Y para brindar el mejor servicio

~y el mds rdpido— a los clientes esparioles ha abierto aqui una oficina comercial
y un almacén logistico. El titular de este articulo es uno de los esloganes de DMEGC Solar,

una declaracion de intenciones que plasma su compromiso con la calidad.

undada en 1980 y con sede en Heng-
dian (China), DMEGC Solar trabaja
con el objetivo de posicionarse como
una empresa puntera en el sector.
No son solo palabras que quedan bien en
cualquier presentacién. De hecho, ya llevan
mucho tiempo entre los grandes. La ma-
triz de DMEGC Solar es lider mundial en
magnetismo industrial y componentes ter-

minales inteligentes que utilizan muchos fa-
bricantes de electrodomésticos, de hardware
de telecomunicaciones o de la industria del
automévil. No en vano llevan a gala que sus
productos, aunque puedan pasar desaperci-
bidos para la mayoria, forman parte de los
teléfonos de Apple, Samsung o Huawei; de
los electrodomésticos Bosch, Siemens o Phi-

lips; o de los coches Audi 0o BM'W.

Luis Merino

En 2009 DMEGC Solar, con una es-
tructura vertical que integra toda la cadena
de valor, comenzé a fabricar médulos foto-
voltaicos. En la actualidad cuenta con mds
de 2.200 empleados, tres grandes plantas de
produccién y mds de 20 plantas especializa-
das en las ciudades de Hengdian, Sihong y
Qixian. Su capacidad de produccién alcan-
za los 1,2 GW de obleas, 10 GW de células
y 5 GW de médulos, que en los préximos
meses llegard a los 7,5 GW. En 2021, sus
entregas de médulos en el mercado euro-
peo superaron los 2 GW. Y el acumulado
de entregas a nivel global alcanza ya los 22
GW en mds de 80 paises, con infinidad de
clientes que han reconocido su constante in-
novacién técnica y su calidad. Prueba de ello
es que la compania ha sido catalogada como
fabricante de médulos de nivel Tier 1 por
Bloomberg, y presume de tener un ratio de
endeudamiento inigualable entre los gran-
des del sector. Ademds, cuenta con sellos
como el Top Brand PV Modules de EUPD,
el Top Performer en fiabilidad de PVEL o el
Top 3 de Altman-Z.

M Innovacién como seiia de
identidad

El informe anual International Technolo-
gy Roadmap for Photovoltaics 2021 (Hoja
de Ruta Internacional para la Fotovoltaica)
de VDMA, una organizacién con miles de
miembros que es un referente de la ingenieria



en Europa, prevé en los préximos seis anos la
desaparicién de los médulos con células de
156,75 milimetros y 158,75 mm, y una caida
dréstica de cuota de mercado de médulos con
células de 166 mm. Que segin VDMA, serdn
reemplazados por médulos con células de 182
mm y 210 mm. Y que a partir de 2023 alcan-
zardn una cuota de mercado cercana al 50%.

Pues bien, DMEG Solar ya estd prepara-
da para dar este salto a células mds grandes,
que permitirdn fabricar médulos con mayor
potencia y con una eficiencia que alcanza el
23%. Las previsiones de la compafiia son co-
menzar a fabricar en la segunda mitad de este
afio mdédulos PERC con células de 210 mm
(serie G12) y una potencia de 655 W. Que en
dos afios llegaria a los 670 Wp.

DMEGC aprovechd la cita de Intersolar
del mes pasado para presentar sus nuevos
mddulos de la serie EC, los médulos ignifu-
gos de Grado A, y las soluciones para inver-
naderos o cualquier tipo de espacios cubier-
tos, como pueden ser parkings al aire libre,
estadios deportivos, terminales de transpor-
te, zonas de juego infantil, etc.

La serie EC de médulos de alta eficiencia
estd disefiada con tecnologfa de célula partida
o media célula, la MBB y la bifacial para ga-
rantizar un excelente rendimiento, mientras
que el innovador marco EC y el disefio de
los cierres (clip) mejoran la estética y la fiabi-
lidad de los médulos, al tiempo que facilitan
su instalaciéon. A diferencia de los médulos
convencionales, la posicién de fijacién de los
moédulos de la serie EC y de los cierres estd
desplazada hacia el lateral del marco, hasta
el punto que, desde muchos dngulos pueden
resultar, de hecho, invisibles. De este modo
se evita el contacto directo entre los clips y
la parte frontal del médulo, se reduce signi-
ficativamente el riesgo de grietas ocultas y
puntos calientes causados por los métodos
de instalacién tradicionales, y se facilita su
limpieza, lo que mejora la fiabilidad a largo
plazo y el rendimiento de generacién de ener-
gfa. Tanto los mdédulos como los cierres de la
serie EC son perfectamente compatibles con
los soportes y los inversores habituales.

En cuanto a la solucién para cubiertas
al aire libre, estd basada en un concepto de
diseno sistemdtico, con mejoras innovadoras
en los médulos y los métodos de instalacion.
La aplicacién integral de los médulos con
marco en forma de Y, y la posibilidad de co-
nectarlos sin herramientas aportan eficiencia
a la instalacién del sistema, fiabilidad a largo

En la pdgina anterior, planta de Terneuzen, en
Paises Bajos. Tiene una potencia de 60 MW.

A la derecha, recreacion de una pérgola solar en
un aparcamiento y, debajo, una pérgola real de 6
MW en Paises Bajos

mos de menos en Espana tan pronto como el
sol comience a apretar. Y para las que DME-
GC trae ideas y soluciones.

plazo, estética arquitecténica y reduccién de
los costes. Y son capaces de hacer frente a una
amplia gama de condiciones climdticas y de
emplazamientos, tanto en el sector comercial
como en espacios publicos. Aplicaciones de la
energfa solar, en definitiva, que todos echare-

B Mis informacién:
-+ www.dmegcsolar.com

Madulos, pérgolas y descarbonizacion

Entre las lineas de productos y servicios que DMEG ha abierto en Espaiia destacan tres:
- Médulos fotovoltaicos: basados en células de medio corte PERC dopadas con galio,

la linea de productos de mddulos de alta eficiencia DMEGC Solar incluye las series M6 y
M10, con potencias de 380 W a 595 W para adaptarse a instalaciones del sector residen-
cial, industrial y grandes plantas.

- Pérgolas fotovoltaicas: con médulos que cuentan con un innovador marco y un disefio
de montaje patentados, el proceso de instalacion es relativamente simple, lo que lo
convierte en la mejor opcién para mejorar espacios comerciales o publicos al aire libre
(estacionamientos, centros comerciales, parking de bicicletas, etc).

- Moédulos con bajas emisiones de carbono: como primer fabricante fotovoltaico en
obtener la certificacion francesa de huella de carbono (CRE4), DMEGC Solar ha finalizado
con éxito muchos proyectos de bajas emisiones de carbono en Francia. En el mercado
espafiol, DMEGC Solar también proporcionara servicios empresariales integrales bajos
en carbono.

Jun 22
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"-'Mehdi Boudal

Director de Marketing de DMEGC Solar para EMEA

“Queremos incrementar la eficiencia a un ritmo que permita un
aumento de la potencia del modulo de 5 W por semestre”

M (Qué es DMEGC Solar?

DMEGC Solar es una compafifa fotovoltaica industrial integrada
verticalmente, que abarca desde la produccién de lingotes hasta
los médulos fotovoltaicos, pasando por las obleas y las células, y
estd especializada en monocristalino. Esto nos permite controlar,
optimizar y garantizar la calidad durante todo el proceso de
fabricacion. Nuestros productos se caracterizan por su fiabilidad y
su larga duracidn, lo que revierte de manera positiva en el medio
ambiente y en la rentabilidad de los proyectos fotovoltaicos que
incorporan nuestros médulos.

W (Por qué teniendo presencia desde hace tiempo en otros
paises europeos no han desembarcado en Espaiia hasta este
ano?

En Europa, comenzamos en Benelux hace ahora una década,
en 2012, y después, a partir de 2013, en Francia y en Alemania.
En aquellos afios, estos eran los mercados de mayor demanda de
células y médulos. Queremos asentar nuestra marca en mercados de
alta calidad, muy exigentes, de elevado valor afnadido con nuestros
modulos, como el de baja huella de carbono, el full black y el de
doble vidrio bifacial. Una vez que el éxito de nuestra marca se
asentd en estos paises, con mds de 1,8 GWp suministrados y una
buena lista de
clientes, decidimos
incorporar a mds
paises europeos
y Espana fue el
primero en el que
nos enfocamos,
por su marco
normativo
favorable para la
energfa solar.

Espana lo

tiene todo para
tener éxito en su
apuesta por la
energfa solar: una
elevada irradiacién
solar (de hasta
1.800 kWh/m?/

afo), una voluntad

Stand de DMEGC
Solar en Intersolar
2022
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generalizada de transitar hacia las energfas limpias y un excelente
capital humano. Ademds, los altos precios de la electricidad

hacen todavia mds atractiva la energfa solar. Vemos una demanda
exponencial en este mercado y esto continuard sin subvenciones del
Estado ya que la fotovoltaica se ha convertido en los tltimos afios
en una tecnologfa muy competitiva y mds rentable que otras fuentes
de energfa. Mientras brille el sol en el planeta, la fotovoltaica es una
fuente accesible, competitiva e ilimitada.

Dicho esto, estamos convencidos de que lograremos el mismo
nivel de confianza en Espafia que hemos tenido en los otros paises.
Nuestra estrategia estd enfocada en la distribucién y en la venta
directa a desarrolladores y epecistas. Los primeros meses han sido
muy fructuosos en términos de encuentros y alianzas. Los actores
solares espafioles son muy profesionales y estdn muy reconocidos
en el mundo entero. Estamos muy contentos de haber comenzado
colaboraciones con algunos de ellos y estamos en conversaciones
para avanzar con otros. Esto hace presagiar un muy buen futuro
para DMEGC en Espana.

M La compaiiia china ha sido reconocida por segundo afio
consecutivo como ‘Top Performer’ en la evaluacion de
fiabilidad de PVEL de 2022. También ha sido catalogada
como fabricante de nivel Tier 1 por Bloomberg y cuenta con
el sello ‘Top Brand PV’ de EuPD. Imagino que este tipo de
reconocimientos ayuda a abrir puertas en un mercado tan
competitivo como es el fotovoltaico.

Los reconocimientos de PVEL Top Performer, Tier 1 o
Altman Z no solo premian nuestro trabajo pasado sino que
representan un estimulo para el trabajo futuro. Continuaremos
realizando un control estricto de todos los pardmetros durante el
proceso de fabricacién de nuestros productos y suministraremos
permanentemente mddulos fotovoltaicos de alta calidad a nuestros
clientes. El aspecto financiero es también muy importante.
DMEGC es muy estable financieramente. Esto nos permite dar una
garantfa efectiva y real. Y sin duda, esto abre puertas y da confianza
a los clientes.

M :Qué tipo de médulos fabrica DMEG? éCon qué tecnologia?
¢Para qué tipo de instalaciones?

Como decia antes, producimos mddulos de alto valor anadido.
Fabricamos médulos con baja huella de carbono, médulos full black
para el mercado residencial, médulos bifaciales de doble vidrio
para instalaciones sobre suelo y parkings, y médulos especiales para
soluciones de tipo invernadero. Sin olvidar los mddulos tradicionales
estdndar de vidrio con backsheer (limina trasera). La tecnologfa
actual es p-type PERC M6 y M10. La capacidad de produccién
asciende a 5 GW de médulos y 10 GW de células y vendemos una
parte de la produccién de células a otros fabricantes de médulos.
Ademds, tenemos un plan de inversion para incrementar la



capacidad de fabricacién, con
tecnologia n-type TOPCON, a
partir de finales de 2023.

M :La crisis global de
suministros esta afectando

a su cadena de produccién?
¢Hay retrasos en la entrega de
mddulos?

Afecta a todo el mundo, la
inflacién repercute en todos los
dmbitos. Es inevitable. Con 42
anos de experiencia industrial
a nuestras espaldas, limitamos
los riesgos y guardamos una
proximidad con nuestros clientes para que anticipen sus
pedidos. Las cosas han cambiado, se acabaron los pedidos de tltima
hora. ;Que si hay retrasos en las entregas de médulos? Pues si, pero
limitamos las afecciones gracias a una gestién logistica eficaz y a
acuerdos marco desde hace afos.

B Muchas de sus células ya tienen una eficiencia del 23%.
¢Hasta donde quieren llegar y cuando?

Queremos seguir incrementando nuestras eficiencias a un
ritmo que permita un aumento de la potencia de médulo de 5
W por semestre. La tecnologia actual se estanca. De ahi nuestras
inversiones en mayores capacidades y en nuevas tecnologias.
Para superar el 24%. Y de nuevo aqui es fundamental en nuestra
industria el hecho de tener una buena capacidad financiera. Ya
que se debe acompanar la evolucién tecnoldgica con inversiones

continuas en equipamiento de
produccién y también en investigacién y
desarrollo.

Con los médulos sucede otro tanto.
Ahora ofrecemos paneles que van desde
los 380 W del M6 60HC hasta los 595 W
del M10 78HC.

B También han desarrollado pérgolas
fotovoltaicas con un innovador marco
y un diseiio de montaje patentados.
¢Qué las hace tan especiales?

La facilidad para el montaje, y el ahorro
que con ello se logra.

M ¢En qué plantas fotovoltaicas de
Espaia o qué instalaciones singulares podemos encontrar ya
los médulos de DMEGC?
Nuestros médulos ya estdn en algunas instalaciones en Espana:
parkings, cubiertas industriales, etc. Y muy pronto se podrdn ver
nuestros médulos bifaciales DMEGC en instalaciones sobre suelo.

W {Qué presencia y qué previsiones de crecimiento tienen en
Latinoamérica?

El mercado de América Latina estd ligado al espanol. En nuestra
estrategia, iremos a este mercado con nuestros socios espaﬁoles.

M (Fabrican obleas, células o mddulos para terceros?
Fabricamos células para terceros. Son fabricantes de médulos muy
conocidos en el sector, que confian en nosotros. l

QSsuad

Renovables

Lideres en autoconsumo fotovoltaico

INGENIERIA - INSTALADORA

Proyectos “llave en mano”

Mas de 30 MWp instalados
Mas de 5.000 instalaciones domésticas
Mas de 400 instalaciones industriales
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Solarkdge, soluciones para
el hogary la industria

SolarEdge aprovechard lu cita de Genera para presentar sus nuevos productos, tanto para
instalaciones residenciales como industriales. La compaiiia, referente mundial en tecnologia
STATt energy gracias a sus constantes esfuerzos en innovacion, ofrece soluciones fotovoltaicas,
de almacenamiento, de carga de vehiculos eléctricos, de sistemas de alimentacion
ininterrumpida (SAL) y de servicios de red. Desde su nacimiento en 2006, la compasiia de
origen israeli ha instalado mds de 2,6 millones de sistemas SolarEdge en mds de 130 paises.

B SOLAREDGE HOME

olarEdge Home es un ecosistema
de energfa para el hogar, disefiado
para adaptarse a las necesidades
energéticas, las preferencias y el
estilo de vida cambiantes de los ciudadanos,
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tanto de dia como de noche. Va mds alld de
la produccién fotovoltaica y permite a los
propietarios optimizar su produccién, uso y
almacenamiento de energfa solar. Este siste-
ma fécil de usar es un auténtico cambio de
paradigma para los propietarios de viviendas

ER

que desean tomar el control de la energia y
depender menos de las empresas suministra-
doras de electricidad y del aumento de los
costes del combustible.

El sistema operativo doméstico de So-
larEdge realiza toda la gestion energética,




sabiendo cudndo y cudnta energia almacenar en la
baterfa, cémo equilibrar mejor las cargas energéti-
cas de la vivienda para obtener el méximo ahorro,
la forma mds rentable de cargar un coche eléctrico y
cémo asegurarse de que la energfa permanezca siem-
pre lista.

Los propietarios de viviendas pueden crecer
con su sistema SolarEdge Home, afiadiendo nuevos
dispositivos y funciones a medida que cambian sus
necesidades o para adaptarse a sus finanzas. Este en-
foque escalable se traduce en relaciones a largo plazo
con los clientes y mds referencias. Adecuado para
aplicaciones monofisicas y trifdsicas, se compone de
los Smart Modules de SolarEdge con optimizador
de potencia integrado, inversores SolarEdge Home,
la bateria doméstica, la interfaz de backup, los dispo-
sitivos smart energy como el cargador para vehiculos
eléctricos de SolarEdge, el regulador para agua ca-
liente y los contadores (meters) inteligentes.

SolarEdge Home se gestiona desde una unica aplica-
cién, mySolar Edge, que permite a los propietarios gestio-
nar y hacer un seguimiento del uso de la energfa solar en
su hogar, del ahorro energético y de la reduccién de las
emisiones de carbono.

M Diseiado para los instaladores

Para los instaladores, la cartera de SolarEdge Home estd
disefiada para simplificar la instalacién desde el disefio
hasta la puesta en marcha y reducir el tiempo necesario
para realizarla, gracias a su conectividad inaldmbrica plug-
and-play. La deteccién y configuracién automdticas de los
dispositivos mediante una aplicacién dedicada significa
menos tiempo en la planta y menos requisitos de mano de
obra. Los instaladores utilizan el portal de monitorizacién
para supervisar y solucionar ficilmente los problemas de
cada planta, con un esfuerzo minimo.

“La interaccién con un unico paquete de soffware y
una unica garantia, asi como un tnico equipo de asisten-
cia virtual y en linea y una tnica fuente de formacién, es
una gran ventaja para los instaladores que, de otro modo,
tendrfan que hacer malabarismos entre varios proveedo-
res”, apuntan desde SolarEdge.

B PRODUCTOS Y SOLUCIONES
INDUSTRIALES

os inversores industriales y los optimizadores de

potencia de SolarEdge estdn disenados para garan-

tizar que los propietarios de los sistemas extraigan

la méxima energfa de su propiedad, de forma se-
gura. Al activar la tecnologia de seguimiento del punto
de méxima potencia (MPPT) en cada médulo, el sistema genera la
méxima produccién. Al mitigar los desajustes (mismatch) de los mé-
dulos, se puede generar entre un 2% y un 5% mds de produccién de
energia durante el primer afo y hasta un 10% mds durante la vida il
del sistema, en comparacién con las instalaciones fotovoltaicas con in-
versores de string. La energfa adicional se consigue gracias a una mayor
flexibilidad de disefio que permite aprovechar al maximo el espacio.
“Los clientes del sector industrial también eligen los productos de So-
larEdge porque ofrece una solucién segura en la que pueden confiar.
Las soluciones de SolarEdge cumplen, e incluso superan, las normas
de seguridad mds estrictas del sector exigidas por los gobiernos y las
compaiias de seguros”, explica la compania.
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Arriba, inversor residencial SolarEdge Home. Y la
Home Battery, a la izquierda. Debajo, optimizador de
potencia de la serie S

Hl Optimizadores de potencia de la serie S:
prevencion de arcos eléctricos

Si bien los optimizadores de potencia de SolarEdge siem-
pre han sido un componente central en la seguridad su-
perior que se logra en las instalaciones, los de la serie S,
recién llegados, llevan la seguridad de las propiedades
industriales a un nivel completamente nuevo. El optimi-
zador de potencia S1200 cuenta con la tecnologia Sen-
se Connect, una tecnologia patentada que identifica las
temperaturas anormales en los conectores que podrian
significar un riesgo, antes de que puedan convertirse en
un arco eléctrico. Una vez identificada, el inversor cambia
automadticamente el sistema a un modo y tension seguros,
y se envia una notificacién al Portal de Monitorizacién y
a SetApp (la app del instalador) con la localizacién exacta
del incidente. Otra caracteristica es un disefio de cable
mejorado que facilita la instalacién y reduce los fallos de
aislamiento.

M Inversor SolarEdge 330kW @690V para
sistemas a gran escala
Este inversor acoplado en CC y preparado para el alma-
cenamiento para plantas fotovoltaicas a gran escala se
combina con los optimizadores de potencia H1300 para
ofrecer un menor coste por vatio. El MPPT a nivel de mé-
dulo y la mitigacién de desajustes, asi como la capacidad
de sobredimensionamiento CC/CA de hasta el 200%, son
fundamentales para que la instalacién logre mayores ren-
dimientos. El inversor, que admite una longitud de string
récord de 40-80 médulos, minimiza considerablemente
los costes de equilibrio del sistema. Esta solucién es ideal para topolo-
gfas de despliegue tanto centralizadas como distribuidas. Otras carac-
teristicas son el rectificador PID nocturno, las capacidades Var/Q @
night para la generacién de energfa reactiva y un rango de temperatura
de funcionamiento que proporciona el 100% de la potencia hasta 50C.
El software de instalacién de SolarEdge permite la puesta en marcha
previa para la validaciéon automdrica de los componentes y el cableado
del sistema antes de la conexién a la red, lo que sustituye la necesidad
de una fuente de CA adicional, como los generadores diésel. Una vez
que el sistema estd instalado, la supervision a nivel de médulo ofrece
una visibilidad precisa para obtener informacién préctica y solucionar
problemas a distancia.

Jun 22
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solar T

M Inversor trifasico con

tecnologia Synergy,

hasta 120 kW

SolarEdge presenta el inversor que se ha ins-
talado en una gran cantidad de instalaciones
industriales este afio en toda Espana, y por
una buena razén. El inversor es modular e
incluye dos o tres unidades Synergy y un Sy-
nergy Manager, y cada unidad funciona de
forma individual para garantizar un mayor
tiempo de funcionamiento de toda la insta-
lacién. Gracias a este diseno, la instalacién es
un proyecto ficil para dos personas. Con sen-
sores de temperatura que detectan las cone-
xiones de CC o CA defectuosas, dispositivos
de proteccién contra sobretensiones monito-
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rizados y sustituibles in situ, proteccién con-
tra fallos de arco incorporada y desconexién
rdpida opcional (asi como mitigacién de la
degradacién inducida—PID y sobredimensio-
namiento del 150%), este inversor puede ser
la apuesta mds segura hasta la fecha.

M Tejados, aparcamientos,
agrovoltaica

y fotovoltaica flotante

SolarEdge oftece soluciones industriales para
ayudar a reducir los costes de energia y al-
canzar los objetivos de ESG (environmental,
social and governance). Al unir los productos
de SolarEdge para proporcionar capacidades

‘ Cargador de vehiculo eléctrico e
1 inversor trifdsico con tecnologia
‘ Synergy. Arriba, pérgola fotovoltaica
\

integrales de generacién, gestién
y uso de la energia, las empresas
pueden avanzar en nuevas estrate-
gias de negocio que pueden generar
ingresos, al mismo tiempo que re-
ducen los costes operativos y logran
los objetivos de sostenibilidad.

Algunas de las soluciones perso-
nalizadas estdn dedicadas a las mar-
quesinas solares, la agrovoltaica y
los sistemas fotovoltaicos flotantes,
que proporcionan un valor crucial
a las empresas que se enfrentan a los desafios
energéticos modernos. “Con una electrénica
de potencia a nivel de médulo y un portal
de monitorizacién que facilita la supervisién
y el mantenimiento de grandes instalacio-
nes mientras se extrae mds energfa del sol,
SolarEdge ayuda a las industrias a adoptar
estrategias de sostenibilidad rentables —se-
fialan desde la compafifa—. La seguridad es
fundamental en cada uno de estos sectores, y
la tecnologfa de SolarEdge estd especialmente
adaptada a estos desafios”.

B Mas informacidn:
- www.solaredge.com/es
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altoki abre en Valencia
un centro pionero

El grupo de distribucion de suministros ha abierto recientemente un nuevo centro en
Valencia, ubicado en el Poligono Vara de Quart. Este punto de venta es el miimero 77
dentro de la red nacionaly el primero que reiine todas las dreas de producto y servicios al
profesional de Saltoki en unas mismas instalaciones. La configuracion bioclimdtica del
edificio y su apuesta por la eficiencia energética y las energias renovables lo convierten en un

Edificio de Energia Casi Nula (EECN), logrando reducir en un 85% el consumo de energia

convencional,

robablemente, cuando llegues a este
nuevo centro de Saltoki en Valencia,
te llamen la atencién las diversas so-
luciones de eficiencia energética que
se han instalado, pero, sobre todo, la innova-
dora integracién de las energfas renovables en
la arquitectura del edificio. “Caracteristicas y
valores que se corresponden con varios de los
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Objetivos de Desarrollo Sostenible (ODS),
establecidos por el Pacto Mundial, y que van
en consonancia con la politica de proteccién
del medio ambiente, de la salud de los traba-
jadores y servicio a los clientes, del grupo”,
segun destacan desde Saltoki.

La construccién del centro valenciano,
anaden, “ha supuesto un hito en la Respon-

ER

sabilidad Social Empresarial, reconocido re-
cientemente como “Buena Préictica” dentro
de la Red Espafola del Pacto Mundial de la
ONU?”. Una Buena Prictica es una solucién
creativa e innovadora ideada por una organi-
zacién publica o empresarial, que representa
su compromiso con el desarrollo sostenible y
los principios del Pacto Mundial de la ONU.
Asi, aspectos como “la reduccién del con-
sumo energético, el alto grado de eficiencia
comprobable, la integracién arquitecténica
de las energfas renovables, el respeto a la sa-
lud de los empleados, el fomento de la movi-
lidad eléctrica y la utilizacién de materiales
amigos del medio ambiente”, afirma la Red
en su comunicado, han sido claves para este
reconocimiento y puesta en valor.

M La integracion de las energias
renovables

En nuestro pafs, tres de cada cuatro toneladas
de gases de efecto invernadero se originan en
el sistema energético, por lo que su descar-
bonizacién es el elemento central sobre el
que se desarrolla la transicién energética; y la
energia solar es uno de los pilares que permite
combatir el cambio climdtico y contribuir a
esa descarbonizacidn.

En este sentido, cabe resenar la biocons-
truccién de Saltoki en Valencia por dos moti-
vos: por su capacidad de produccién de ener-
gia renovable que, en periodos centrales del
dia, es superior a los consumos del edificio,
con lo que se puede convertir en un edificio
de energfa positiva; y por la habilidad con la



que se ha integrado la instalacién solar foto-
voltaica con la arquitectura, disefio y edifica-
cién del centro.

La instalacién, de 1.863 paneles solares,
tiene una potencia total de 817,64 kWp, ca-
paz de generar 1.093.848 kWh al ano, lo que
evitard la emisién de 421 toneladas anuales
de CO; y la necesidad de 21.057 drboles
para absorber toda esa cantidad de gas. Esta
energfa solar se aprovechard tanto en forma
de electricidad, como en forma de energia
térmica renovable: mantenimiento eléctrico
de los equipos, iluminacién interior y exte-
rior, agua caliente sanitaria (ACS), carga de
vehiculos eléctricos y sistemas de ventilacion
y climatizacién.

Con esta configuracién, segtin los da-
tos que maneja la compaiia, el consumo de
energfa convencional se reducird un 85%, pu-
diendo considerarse un Edificio de Energia
Casi Nula (EECN) Todo este sistema estd
monitorizado, lo que permite controlar la
produccién de energia renovable, qué canti-
dad entra en la red y realizar una certificacién
periédica de los valores de esta produccién.

Una produccién que, como contdbamos,
proviene de 1.863 paneles, distribuidos asi:

* Fachada. 143 de los paneles cubren la
fachada principal del edificio. 68 de ellos son

« - o «.o»
un “muro-cortina” en el edificio y la “cara
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Moverse ¢ graaas al sol

El transporte representa la cuarta parte de las emisiones de gases de efecto invernade-
ro, que siguen aumentando. Politicas europeas como el Pacto Verde buscan reducir estas
emisiones en un 90% de aqui a 2050. De hecho, de aqui a 2025 se necesitaran aproxima-
damente 1 millén de estaciones pudblicas de recarga y repostaje para los 13 millones de
vehiculos de emision cero y de baja emisién que se esperan en las carreteras europeas.

En Vara de Quart, Saltoki pone su grano de arena con la instalacién de 55 plazas elec-
trificadas para carga de vehiculos, bicicletas y patinetes, en pro de una Valencia limpia. Es-
tan situadas en las marquesinas del aparcamiento y se reparten entre 16 puntos de recarga
semirrapida de 22 kW, que permiten recuperar hasta 70 km por cada media hora de carga,
y una estacion de carga rapida de 50kW, con la que recuperar hasta 160 km de autonomia
por cada media hora de carga. A ello hay que sumar otros 18 puntos de recarga conven-
cional —destinados a los empleados de Saltoki— con una potencia de 7,4kW, que permiten
recuperar 45 km de autonomia por cada hora de carga. Y para el que venga en bici o pati-
nete eléctrico la compafiia ofrece una zona de micromovilidad para vehiculos ligeros, que
permite bloqueary cargar hasta 20 bicicletas y patinetes eléctricos.

“Somos conscientes de que el uso del edificio genera un transito continuo de perso-
nas y medios de transporte. Por eso, hemos adecuado las instalaciones con elementos de
movilidad sostenible basados fundamentalmente en el uso de las energias renovables y
sistemas de bajas emisiones”, senalan. Asi, todas las recargas se efectuaran en horario
diurno. Por tanto, la energia dedicada a la movilidad eléctrica sera 100% verde al obtener-
se integramente de la instalacion de fotovoltaica de 817kWp.
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Arquitectura saludable para las personas

La sostenibilidad también es un aspecto en la salud de las personas que trabajan en los
edificios. Y no podemos olvidar que los nuevos edificios tienen que ir siendo mas “verdes”
para ajustarse a la normativa europea. Saltoki ha tenido en cuenta estos criterios y ha do-
tado a su nueva edificacién con una serie de soluciones que favorecen el bienestar de los
empleados y clientes que estan en su interior.

Por ejemplo, en materia de climatizacion, se han instalado sistemas de ventilacion me-
canica controlada con recuperadores de calor, imprescindibles en el sello Passivhaus. ¢Por
qué? En primer lugar, los filtros de aire HEPA13 hacen que el aire que llega al espacio sea
mas saludable: se eliminan bacterias y otros contaminantes dafinos para la salud como el
radén o los 6xidos de nitrégeno. Ademas, esa temperatura constante aporta mucha como-
didad a los ocupantes, con climatizacion fresca en verano y agradable durante el invierno.

Toda la iluminacién se ha estudiado como un sistema de alta eficiencia, que se adecua
a cada espacio, para facilitar los niveles 6ptimos de realizacion de tareas. Esto es efectivo
a través del innovador sistema en iluminacién interior de paneles llamado HCL (Human
Centric Lighting). Una tecnologia pionera centrada en las personas y el bienestar humano
que traslada la luz natural exterior al interior, optimizando los ritmos, la actividad y el
descanso.

Son muchos los entornos en los que se aplica por los miltiples beneficios que tiene: en
colegios porque favorece las funciones cognitivas y el rendimiento, en hospitales y geria-
tricos porque facilita el descanso y la recuperacién, y en centros de trabajo, como en Vara
de Quart, porque incrementa la concentracién y la productividad.
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de la sostenibilidad de Saltoki, ya que cum-
plen una doble funcién: por un lado, absor-
ben los rayos del sol para generar energfa lim-
pia y gratuita, y por otro, ejercen un efecto
de fachada ventilada que sirve de envolvente
térmica para el edificio, gracias a sus propie-
dades aislantes.

Estos paneles, fabricados por Onyx con
una potencia pico de 15 kWp y nominal de
12 kW, incluyen una capa de argén que es
la que proporciona el aislamiento térmico al
edificio. El vidrio exterior de 6 mm permi-
te el paso de la luz y la radiacién solar a las
células encargadas de generar la electricidad,
gracias al material del que estén construidos
los médulos (vidrio de silicio cristalino) Asi,
se consigue reducir notablemente el gasto
eléctrico del edificio y un ahorro econémico
mds que sustancial.

Por otro lado, las 75 placas fotovoltaicas
restantes de la fachada tienen dngulos de in-
clinacién entre 26 y 78 grados, que pueden
proporcionar una potencia pico de 25 kWp
y nominal de 20 kW. Estas estdn fabricadas
por Solon.

* Aparcamiento. Solon también ha fa-
bricado los 400 paneles Solyco instalados en
las marquesinas del aparcamiento. Las plazas
para clientes en Saltoki estdn techadas y cu-
biertas por estos paneles de alta durabilidad,
con una potencia pico de 176 kWp y nominal
de 140 kW. Se trata, ademds, de paneles bifa-
ciales, capaces de absorber tanto la radiacién
que se recibe del sol como la que se refleja del
suelo, en este caso hormigén.

¢ Tejado. El sol de Valencia también pro-
porcionard la energfa necesaria a los 1.320 pa-
neles fotovoltaicos, fabricado por Jetion, que
se han instalado en la cubierta del edificio,
con una potencia pico de 600 kWp y nomi-
nal de 500 kW.

“De esta manera, Saltoki continda con
su apuesta por la descarbonizacién, la tran-
sicién energética y la economia circular, as-



pectos que forman parte de nuestra cultura
empresarial, que el afio pasado nos llevaron
a adherirnos al Paco Mundial de la ONU y
cuyo mdximo exponente es este NUEVO Centro
de Valencia en el que la empresa muestra de
forma tangible su compromiso con la soste-
nibilidad y la eficiencia energética”, destacan
desde el grupo.

M Eficiente por fuera, y por dentro
Ademds de las singularidades arquitecténi-
cas, en la construccién de Vara de Quart se
han seguido una serie de criterios de sosteni-
bilidad para mejorar la calidad del ambiente
interior, disminuir el impacto del edificio y
favorecer la eficiencia en iluminacién y cli-
matizacién. Su combinacién ha permitido re-
ducir la demanda energética del edificio hasta
en un 60% y cubrir una parte importante de
esa demanda con energfas renovables.

En climatizacién se han instalado siste-
mas de ventilacién mecdnica controlada con
recuperadores de calor, imprescindibles por
sus virtudes de ahorro energético, bienestar
y confort, y reduccién de emisién de gases
contaminantes.

Priorizando el respeto al entorno, duran-
te su construccidn, se ha intentado mover el
minimo volumen de tierras para minimizar
el impacto en vertederos, se ha aprovechado

parte de las demoliciones como material den-
tro de la parcela, y se ha construido con ma-
teriales sin téxicos, incluso reciclados, muy
acordes con el medio ambiente y la economia
circular. Por ejemplo, en el caso del hormi-
g6n Ytong, incluso el polvo que genera no es
nocivo para los obreros y puede reciclarse en
la obra como mortero de reparacion.

l Mas de 27.000 m? al servicio del
profesional

Saltoki, empresa de distribucién de materia-
les a profesionales, llega a la ciudad de Va-
lencia con este centro que ana una tienda
enfocada al profesional de la fontanerfa, la
climatizacién y la electricidad, un almacén
de venta de materiales de construccién, un

- Formacidn basada en la solucidn de casos reales

- Licencias individuales de Software Profesional: WAsP, windPRO, Homer Pro, PVsyst, T*SOL , HMH-SPV

- Contenidos de maxima actualidad: Hidrogeno como vector energético, Almacenamiento de energia,
Vehiculo eléctrico, Autoconsumo fotovoltaico, Sistemas hibridos, Smart-Grids, Energias marinas, ...

- Trabajo Fin de Master realizado en entorno profesional

- 120 ponentes de gran prestigio procedentes de Empresas y Centros de Investigacion

- Grupo reducido de 25 estudiantes

- Gran experiencia: 16 ediciones, 425 personas tituladas

espacio con cuatro salas técnicas formativas
para impartir cursos y una plataforma logis-
tica de mds de 10.000 m?.

El centro de Vara de Quart se suma a los
ya existentes en localidades cercanas como
Aldaia, Sagunto, Alzira o Gandia. De esta
manera, la empresa busca seguir mejorando
la atencién que ofrece a todos sus clientes de
la zona, siempre con la vista puesta en pro-
porcionarles servicios adicionales (asesora-
miento, financiacién, formacién, etc.) que
aporten un valor afadido al mero suministro
de materiales.

B Mds informacién:
-+ www.saltoki.es
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Almacenamiento de energia residencial

El siguiente paso de
la revolucion energética

“Lanzamos los hibridos en Europa hace casi dos afios, con

compatibilidad con varias marcas de baterias. Su funcidn de

SUNGROIW

Clean power for all

backup integrada, su ficil instalacion y su capacidad de funcionamiento flexible los han
convertido en un éxito en el mercado. Ahora estamos preparados para llevar el hibrido
monafisico a Esparia y Portugal junto con nuestra nueva bateria residencial’, afirma

Andrea Polini, product manager de los hibridos y ESS de Sungrow. £

| lanzamiento de la segunda genera-

cién de inversores hibridos monofé-

sicos en combinacién con la nueva

baterfa residencial es el siguiente
paso de la empresa para seguir impulsando la
revolucién energética. La solucién monofd-
sica ofrece la posibilidad de obtener ambos,
el inversor hibrido y la baterfa, de un solo
fabricante. Esto ofrece algunas ventajas cla-
ras para el instalador, pero también para el
cliente final: un solo fabricante significa un
punto de contacto para todo el sistema. Esto
puede referirse a la instalacién, la puesta en
marcha, la solicitud de servicio o las condi-
ciones de la garantia.

“La garantia es realmente un muy buen
ejemplo. Todo el sistema cuenta con una
garantia de producto tnica de 10 anos, lo
que nos diferencia claramente de otros fa-
bricantes del mercado que siguen teniendo
condiciones de garantia diferentes para sus
inversores y sus baterfas. Estamos mejorando
continuamente nuestra productos para ofre-
cer soluciones précticas y de alta calidad a to-
dos nuestros clientes. La nueva solucién mo-
nofésica es sin duda uno de nuestros mayores
logros para 20227, comenta Yang Meng, Di-
rector Distribution Europe en Sungrow.

La nueva bateria estd disefiada de forma
modular y es muy ficil de usar. Cada médu-
lo de la bateria pesa s6lo 33 kg y se monta
simplemente colocando los médulos uno en-
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cima de otro, sin necesidad de cableado. Este
sistema cuenta con volumen muy pequefio,
pero con una alta densidad energética. Esto
es posible gracias a la tltima tecnologfa de
fosfato de hierro y litio. Una tecnologia que
ha sido desarrollada especialmente para Sun-
grow. La capacidad minima de la bateria es
de 9,6 kWh, que corresponde a 3 médulos.
Esta puede ampliarse hasta 19,2 kWh, (6
modulos) para los hibridos monofésicos y
hasta 256 kWh (8 médulos) para los trifdsi-
cos. Ademds, la capacidad de la bateria pue-
de ampliarse en cualquier momento.

El nuevo hibrido monofisico también es
compatible con los médulos fotovoltaicos de
alta potencia mds recientes y tiene un am-
plio rango de tensién fotovoltaica, lo que
lo hace ideal tanto para el revamping como
para las nuevas instalaciones. Ademids, la
combinacién de inversor hibrido mds bateria
de Sungrow ofrece una experiencia backup
residencial optimizada, con una transicién
perfecta de s6lo 10 ms cuando hay un corte
de suministro.

Otro aspecto destacado de la solucién
monofisica es el dispositivo de comunica-
cién, WiNet-S. El médulo WiNet combina
la conexién Ethernet y WiFi en un solo puer-
to. El dispositivo envia datos actualizados a
la plataforma de monitorizacién gratuita
iSolarCloud cada 10 segundos. Con esta ca-
pacidad, el cliente puede comprobar el flujo

de energia y el autoconsumo en tiempo real,
teniendo el control total de su produccién de
energfa renovable.

H Almacenamiento de energia con
refrigeracion liquida

Para cumplir con las estrategias de almacena-
miento y adecuarse a las demandas del mer-
cado, Sungrow ha lanzado un nuevo sistema
de almacenamiento de energfa refrigerado
por liquido.

El PowerTitan ST2752UX, que fue ex-
puesto en Intersolar 2022 a tamafo real,
cuenta con un disefio de ESS altamente
integrado para un transporte, operacién y
mantenimiento sin complicaciones. Una vez
en campo, solo se necesita un dia de trabajo
para completar la instalacién para la puesta
en marcha, agilizando el proceso de configu-
racién de las conexiones eléctricas. Su sistema
inteligente de refrigeracién liquida garantiza
un mayor rendimiento y un ciclo de vida mds
largo de la baterfa. Con una rdpida monito-
rizacién del estado y un control integrado
del rendimiento de la bateria, el sistema estd
disefiado para aumentar la eficiencia energé-
tica general con un sistema ficil de instalar,
seguro y fiable.

Al igual que todos los productos porfo-
lio de Sungrow, el ESS ST2752UX refrige-
rado por liquido cumple con los mds altos
estandares de seguridad de la industria. Los



Arriba, el SG350HX, con una potencia de 352 kW,
es el inversor string mds potente del mercado;
tiene la capacidad de los inversores centrales de
hace diez afios. A la derecha, solucion monofasica
de Sungrow, con el inversor hibrido y la bateria.
Debajo, PowerTitan ST2752UX, el nuevo sistema
de almacenamiento de energia refrigerado por
liquido

convertidores DC/DC integrados limitan ac-
tivamente la corriente de fallo, la gestién de
la seguridad del circuito eléctrico de DC in-
cluye proteccién de ruptura rdpida y antiarco.
Las capas de proteccién de la baterfa de varios
niveles formadas por sistemas independientes
discretos ofrecen una seguridad impecable.
La demanda de soluciones ESS est4d mostran-
do un incremento constante. Segin Solar
Power Europe, solo en sistemas de almace-
namiento residencial se instalaron mds de 3
GWh en toda Europa a finales de 2020, con
el mercado anual mostrando un fuerte creci-
miento de mds del 50% afo tras afio.

B String vs central, nuevas
soluciones para un viejo debate
El viejo y constante debate sobre cudl es la
“mejor” opcién de inversores fotovoltaicos
para las plantas crece cada dfa, aunque es
verdad que el central siempre fue la opcién
por defecto, el string va ganando terreno. Por
ello, hay que innovar en todas las direcciones.
Por un lado, estd el SG350HX, con una po-
tencia de 352 kW. Es el inversor string mds
potente del mercado y tiene la capacidad de
los inversores centrales de hace diez anos.
Este equipo busca adaptarse a las innovacio-
nes de potencia de los paneles. Equipado con
12 MPPT garantiza un alto rendimiento a
pesar del sombreado cercano que pueda ha-
ber. Su disefio en bloque de hasta 8,96 MW
y la relacién DC/AC de hasta 1,8 lo convierte
en una solucién ideal para obtener mayores
rendimientos.

Por otro lado, en Intersolar se presenté
la serie 1+X, técnicamente conocida como

SUNGROW

SUNGROW

SG1100UD, que viene a revolucionar el
mercado. Un equipo que no es precisamente
central pero tampoco string. Es una solucién
modular desde 1,1 MW hasta 8,8 MW en un
contenedor de 40 pies, cada médulo tendrd
1 MPPT, por lo que ahora la estacién mds
grande contard con 8 MPPT. La modulari-
dad también permitird el ficil reemplazo de
los equipos junto con todas las propiedades
positivas que acompafian el inversor string.
Esto nivela un poco mds el terreno y permite
a los inversores adaptarse a las nuevas deman-
das del mercado.

Bl Responsabilidad Social
Corporativa

A principios de afio Sungrow ocupé el primer
lugar en la lista de las 500 mejores empresas
segin RSC de China en 2021. Este ranking
ha sido creado por Sina Finance ESG Rating
Center y el programa CCTV-1 “Brand of
Great Power”, que obtiene datos de China,

SUNGROW

Hong Kong y Estados Unidos. También uti-
liza los datos de hasta 6 agencias extranjeras
y nacionales, y otros datos publicados por di-
versos think tanks. Con esa informacién se
evaltan 50 cuestiones bajo mds de 450 indi-
cadores especificos.

“La RSC desempefia un papel importan-

te para Sungrow. Ayuda a crear confianza
con nuestros stakeholders y a obtener resul-
tados sostenidos. Se trata de un 4rea en la que
nos centramos con exigencia’, explica Cao
Renxian, presidente de Sungrow.
En los ultimos dos afios Sungrow se ha aso-
ciado a diversas iniciativas ambientales como
EP100 y RE100. Con ellas la empresa se
compromete a mejorar su eficiencia energé-
tica y a suministrar el 100% de su actividad
con energfa renovable.

B Mas informacidn:
- WWW.SUNGrowpower.com
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Autoconsumo, generacion
y comercializacion

Son las tres lineas de negocio de EiDF, que estd dinamitando todos sus registros en 2022.
La empresa gallega se estrend en bolsa -en el BME Growth- en julio de 2021 y ahora mismo
estd sencillamente disparada. Sus ingresos (ebitda) se han incrementado en un 1.840% en
este primer trimestre del afio con respecto al mismo periodo de 2021, hasta los 11 millones
de euros; su linea de Autoconsumo ha crecido un 507% (ahora mismo estd ejecutando mds
de 200 obras); Generacidn prevé superar este aio los 150 megas instalados (y presume de
pipeline: mds de dos gigas); y su division de Comercializacion (recién estrenada) cuenta ya
con una cartera de mds de 35.000 clientes.

iDF, compania especializada en ins-
talaciones de energia solar fotovol-
taica, ha arrancado el afio superan-
do los objetivos marcados en su Plan
de Negocio con un grado de cumplimiento
del 37 % con respecto a la cifra global. La
compaififa ha logrado entre enero-marzo una
facturacién de 82,1 millones de euros, sien-
do el objetivo de facturacién marcado para
el presente ejercicio de 224,2 millones. El
EBITDA registrado fue de 11 millones de
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euros y los resultados cosechados, ante el cre-
cimiento de sus diferentes dreas de negocio
y la integracién de la comercializacién, con-
llevardn una revisién y actualizacién de las
cifras de su Plan de Negocio en las proximas
semanas por parte del Consejo de Adminis-
tracion.

El primer trimestre de afio —informan
desde EiDF- ha estado marcado por el in-
cremento en la unidad de autoconsumo, en
la que EiDF mantiene una consolidada posi-

Celia Garcia-Ceca

cién en el sector industrial. Asi, la compania
consiguid formalizar contratos entre pymes y
grandes empresas por un valor de 43,1 mega-
vatios (MW) y un total de 286 obras, equi-
valentes a un importe de 14,9 millones de
euros. Esto supone una variacién del 507 %
en relacién con el mismo periodo del afno
anterior.

El 4rea de Generacién/EPC, es decir, la
construccion de parques de generacion foto-
voltaica para explotacién propia, ha aporta-
do una cifra de negocio de 12,4 millones de
euros. La potencia instalada en 2022 supera-
14 los 150 MW. EiDF cuenta con un pipeline
global de 2,2 GW, aunque prevé que siga cre-
ciendo con la adquisicién de diferentes pro-
yectos en desarrollo para cubrir la demanda
de energia del drea de comercializacién.

Por su parte, la divisién de comerciali-
zacién, integrada en enero de 2022 tras el
cierre de compra de ODF Energfa, ha su-
mado 54,8 millones de euros en el periodo
analizado, aportando una cartera de clientes
de mds de 35.000 que supone la gestién de
700 GWh de electricidad y 400 GWh de gas
natural. El plan de negocio de EiDF prevé
suministrar, aproximadamente, 2 TWh de
electricidad para el ejercicio 2025. El creci-
miento en el nimero de clientes en comer-
cializacién ird acompafado de un aumento
en el volumen de generacién para poder dar
respuesta a la demanda.ll



# ' Fernando Romero

Consejero delegado de EiDF

“Para nosotros es bdsico diferenciarnos:

transparencia, sinceridad y rentabilidad.
Los proyectos basados en marketing

110 SOT para nosotros”

M El modelo de negocio de EiDF se basa en autoconsumo,
generacion y comercializacion, es decir, una compaiiia
presente en todas las etapas...

Si. Esto es fruto de nuestra estrategia de integracion vertical, inicia-
da el pasado ano, para ofertar un servicio completo a nuestros clientes
en materia energética con energfa fotovoltaica, 100 % renovable. Si
bien, el autoconsumo es nuestra actividad principal, aquella con la
que arrancamos nuestro negocio y en la que contamos con una posi-
cién dominante en el segmento industrial y pymes. Llevamos mds de
una década dedicdndonos a esto y conocemos bien el sector, viviendo
cada una de sus etapas en los Gltimos afios (buenas y malas). La inclu-
sién de la generacién y comercializacién a nuestros servicios vino mo-
tivada por las necesidades que detectamos entre nuestros clientes de
autoconsumo para poder cubrir toda su demanda energética, que no
alcanza con la instalacién fotovoltaica. Asi que apostamos por afiadir
la generacién, con el objeto de generar nuestra propia energfa renova-
ble, para derivarla al drea de comercializacién y poder consolidar un
modelo eficiente, ptimo y, por supuesto, rentable.

M (Como trabaja EiDF en cada una de ellas?
Somos una compafifa con un alto nivel de especializacién y cono-
cimiento en cada una de nuestras dreas de actividad. En autoconsu-

mo los procedi-
mientos estdn ya
muy definidos.
Trabajamos con
proyectos llave
en mano. El tra-

bajo empieza en

el 4rea comer-

cial en la que

contamos con 12 delegaciones y una amplia red de cola-

boradores que nos permiten cubrir todo el territorio nacional, garan-
tizando un trato directo y cercano con cada uno de nuestros clientes,
acompandndolo en todas las fases del proyecto.

En Generacién, unidad en la que intensificamos actividad en
2021, seguimos creciendo en personal y medios. El desarrollo de
los proyectos de Generacién supone plazos de ejecucién mucho mds
largos por los tramites administrativos a los que estamos sometidos.
Esto hace que la puesta en marcha de los parques se demore més de lo
que deseamos y la situacién actual tampoco ayuda. Este ano acabare-
mos con mds de 150 megavatios (MW) instalados gracias a la cons-
truccion de diferentes parques ubicados por toda Espafa. Nuestro
pipeline es de 2.207 MW, aunque no deja de crecer. Es una cartera de

-
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contratos entre pymes y grandes empresas
por un volumen de 43,1 MW, lo que supone
una variacién del 507 % con respecto al mis-
mo periodo del ano anterior. La comerciali-
zacién, integrada en 2022 con ODF, aporté
una facturacién en los tres primeros meses
del ano de 54,8 millones de euros.

M ;Cuales han sido las operaciones y
los acuerdos mas destacables?

En autoconsumo hemos llegado a un
acuerdo con el Banco Sabadell, a través de
Sinia Renovables, para el desarrollo de insta-
laciones de autoconsumo industrial bajo mo-
dalidad PPA on site. El acuerdo inicial prevé
la construccién de 18 instalaciones por vo-
lumen de 23,6 MW, aunque la intencién es

proyectos real y sélida. Nos gusta recalcar esto porque es asi, nuestras
cifras son palpables y certeras.

M La comercializacién ha sido la Gltima en incorporarse tras la
integracion de ODF Energia en el grupo.

S, la comercializacion fue el dltimo eslabdén en nuestra estrategia
de integracién. La compra de ODF Energfa, con efecto desde enero
de 2022, y la recién anunciada con Nagini (Grupo AC Solutions) nos
ha permitido crecer en comercializacién con el objetivo de suminis-
trar la energfa generada en nuestros parques a sus clientes. Apostamos
por el binomio generacién-comercializacién con el fin de alejarnos en
la medida de lo posible del mercado mayorista y poder ofertar precios
competitivos y estables a nuestros clientes. Entendemos que la certi-
dumbre en los costes es esencial en la planificacién y competitividad
de las empresas, por eso queremos ofrecerle una solucién energética
que les dé garantias.

B Y hace menos de un mes también que se han publicado los
resultados del primer trimestre. ¢éComo los resumiria? éComo
ha crecido EiDF en estos tres primeros meses?

Los resultados cosechados muestran un alto grado de cumplimien-
to, cerca del 40% de los objetivos marcados en nuestro plan de ne-
gocio: Ebitda de 11 millones de euros y una cifra de negocio de 82,1
millones. Tanto es asi, que ya hemos iniciado la revisién al alza de
las previsiones para ajustarlo a la situacién actual. Pronto daremos a
conocer las nuevas cifras. En autoconsumo conseguimos formalizar

seguir ampliando. En autoconsumo también
hemos alcanzado importantes contratos. En-
tre ellos, el de la obra de autoconsumo que
serd la mds grande de Castilla y Leén (7 MW), asi como el acuerdo
de varias companfas a nivel nacional para la ejecucién de todos sus
centros, o por decirlo de otra forma, contamos con més de 200 obras
a fecha actual en ejecucion.

En Generacién, hemos llegado a un acuerdo con otro socio,
IKAYV, para el desarrollo conjunto de varios parques de generacién
fotovoltaica. Asimismo, seguimos buscando alianzas y oportunidades
de adquirir nuevos proyectos para sumar a nuestro pipeline. Ademis,
no podemos dejar atrds el acuerdo con ODF y AC SOLUTIONS, asi
como la adquisicién de una importante cartera de generacion.

M EiDF sali6 a bolsa en julio del afo pasado con una cotizacién
a un precio de referencia de 4,20€ por accion. ¢éComo ha sido
este primer afo?

Recordemos que saltamos al parqué en un momento en el que
varias companias no llegaron a hacerlo por varios motivos. Salimos
con un descuento muy importante para asi dar rentabilidad y visi-
bilidad al accionista y eso el mercado lo ha reconocido. Ademds de,
por supuesto, y como eje principal, que cumplimos con nuestro plan
de negocio, somos rentables y no estamos endeudados. Todo esto
ha motivado la buena trayectoria del valor durante este afo, con-
siguiendo una revalorizacién importante. Nos esforzamos en ser lo
mds transparentes posibles con nuestros inversores, asegurdndoles
rentabilidad a largo plazo. Eso se refleja en nuestro plan de negocio,
con objetivos serios y reales para los proximos 4 afios. Para nosotros
es bdsico diferenciarnos: transparencia, sinceridad y rentabilidad.
Los proyectos basados en marketing no son
para nosotros.

M (Qué planes de futuro hay preparados
en EiDF?

Seguir trabajando a diario con el objeti-
vo de mantener crecimiento en cada una de
nuestras dreas de actividad conforme a las
cifras establecidas en nuestro plan de nego-
cio, con visién y seguridad a largo plazo en
todos los proyectos que realicemos. El objeti-
vo clave es el cumplimiento de nuestro Plan
de Negocio; ese es el compromiso con nues-
tros accionistas y la consecucién de los hitos
planteados. Ademds, estamos encaminados
ya al Mercado Continuo para lo que ya he-
mos comenzado a trabajar. ll
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Luz Ma

CEO de Chint Energy en Esparia

“lLardamos 200 aiios en construir la muralla china,
odemos esperar 10 aiios mds para poblar con energia solar
g
las cubiertas industriales en Espania”

Cuando entrevistamos a Luz Ma hace dos aiios nos recordaba que, aunque la filial espaiiola de Chint Energy
se constituyo en 2011, ella habia iniciado el negocio en Espaiia bastante antes, en 2005, cuando una placa
fotovoltaica costaba diez veces mas que ahora. En este tiempo, el fabricante de modulos se ha consolidado en
el Top 10 mundial. Y ve en nuestro pais un escenario perfecto para seguir creciendo. Sin prisa. “Como buenos
chinos, no tenemos prisa”, dice.

M La filial espaiiola de Chint Energy inici6 su actividad en
2011. ¢Qué balance hace de estos afos? ¢Se han cumplido sus
expectativas iniciales?

En aquellos momentos sondbamos en que un dia las energfas
renovables, y especialmente la fotovoltaica, ya no serian una opcién
sino una obligacién. Y éste momento ha llegado. Tarde, pero ha
llegado. Mientras, Chint ha sobrevivido a todas las dificultades y
esta larga travesfa del desierto... muchos de los que entonces eran
nuestros competidores se han quedado por el camino.

M El sector mezcla hoy una sensacion de euforia por las
excelentes expectativas que se vislumbran para la energia
solar con la incertidumbre por los problemas de suministro
para cubrir la demanda en todo el mundo. éComo fabricantes
de mddulos, cree que hay motivos para estar preocupados?
En Chint estamos incrementando nuestras capacidades de
produccién de 5 GW en 2021 a 17 GW este afio 2022, para seguir
creciendo y atender a nuestros clientes. En Espafia no hemos tenido
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problemas para atender a nuestros clientes consolidados, es decir, a
aquellas empresas que nos han sido fieles y con quienes trabajamos
desde hace tiempo.

M ({Como evolucionara la crisis de suministro de moédulos y
otros componentes fotovoltaicos? éCuando dejara de ser un
problema?

La situacién mundial es compleja. No debemos olvidar que
estamos en guerra, y todavia no hemos vencido el estado de
pandemia. Aun asi, yo soy optimista, y espero que a finales de este
ano se vaya normalizando la situacién internacional para iniciar
un 2023 exitoso, sin precedentes y en donde el sector fotovoltaico
entrard en ‘erupcién’.

M :Se han encarecido los médulos por esta crisis? ¢éEn qué
medida?

Se ha encarecido todo. Se ha encarecido por la elevada demanda
del mercado y la dificultad de poder cubrir por parte de los
fabricantes las peticiones de nuestros clientes. Es por ello que, hoy,
mds que nunca, es momento de fidelizar las relaciones cliente—
proveedor.

M (Qué acogida esta teniendo el programa FWPV25 de
garantia de suministro de Chint Energy?

Este es un claro ejemplo de lo que venia diciendo. Nuestro
programa de fidelizacién FWPV25 es un espacio de seguridad
para nuestros clientes, un seguro de vida para que puedan seguir
haciendo realidad sus inversiones en fotovoltaica. Estamos
estableciendo relaciones de minimos garantizados para los préximos
anos con las empresas que anteponen la seguridad a los mercados
spot.

Instalacion de 6oo kW realizada por Chint en el hospital de Mollet del Valles
(Barcelona)



M {Qué cuota del mercado de modulos
fotovoltaicos tiene Chint en Espaiia? ¢Y en el
mundo?

Estamos en el 70p 10 mundial desde hace
mds de 10 anos. En Espafia estamos creciendo
gracias a las garantias de suministro con las que
estamos trabajando. Estoy segura de que Chint
serd muy pronto una opcién a tener en cuenta en
todas y cada una de las grandes operaciones de
aprovisionamiento.

M La guerra de Ucrania y sus efectos sobre

el gasy el petrdleo que exporta Rusia han
tenido efectos inmediatos. La apuesta por las
renovables se incrementara en todo el mundo.
Pero también crece la preocupacion porque la
mayor parte de la produccion industrial ligada
a la fotovoltaica esta en China y otros paises
asiaticos. Y son muchos los que plantean

una reindustrializacion del sector en Europa.
¢Como analizan esta situacion?

Sin duda veremos muy pronto producciones de
modulos fotovoltaicos en algunas localizaciones
europeas, fruto de tres situaciones. En primer
lugar, la voluntad de agilizar la logistica y las
operaciones de aprovisionamiento. Por otro lado,
la necesidad de ofrecer mayor garantias en la
estabilidad de precios. Y en tercer
lugar, para reducir la dependencia
de China y otros paises asidticos.
Aun asi, la demanda que prevemos
para los préximos 10 afios seguird
sobresaturando el crecimiento de la
oferta. Hay pastel para todos. Para
todos los que hemos mantenido
una posicion sélida los dltimos
anos y seguiremos participando del
enorme crecimiento del mercado.

M :{Como va su prevision de desarrollo de grandes plantas en
Espaifia? En alguna ocasion ha lamentado los atrasos que se
producen en la tramitacién administrativa de los proyectos. Y
parece que el problema ha empeorado en los dltimos meses.
¢Cuales son sus objetivos a dia de hoy?

El mes pasado, en el marco de un encuentro empresarial con
el Conceller de Industria del Gobierno cataldn, Roger Torrent,
le suplicaba poder reducir y simplificar la carga administrativa
para los proyectos fotovoltaicos. El Conceller compartia nuestra
necesidad y nos prometié que desde el Gobierno se trabaja en esta
linea. Esperemos que desde todas las comunidades auténomas
y ayuntamientos se reme a favor de reducir plazos y agilizar
actuaciones. Cada dfa que perdemos va en contra del bienestar de
nuestros nietos.

M (Y en autoconsumo? El director gerente de Chint Energy en
Espaiia, Jordi Padrés, decia recientemente que en los préximos
10 afios se construiran mas de un millén de instalaciones
fotovoltaicas en Espaia? éCuantas quiere hacer Chint Energy?
Chint se ha especializado en instalaciones de autoconsumo
industrial a partir de 200 kW. Queremos ser un referente en los
tejados industriales de toda Espafia. Nos falta todavia mucho
tiempo, pero nuestro Grupo, como buenos chinos, no tiene prisa.
Tardamos 200 afos en construir la muralla china, podemos esperar

ASTRONERGY

A CHNT COMPANY

“Espero que a finales de este afio se vaya
normalizando la situacion internacional
para iniciar un 2023 exitoso, sin precedentes
y en donde el sector fotovoltaico entrard en
erupeion”

10 mds para poblar con energia solar las cubiertas industriales en
Espana (sonrie).

M Para hacerlo mas facil, también financian la instalacion de
los clientes que asi lo desean. éComo se hace?
No sélo la financiamos, sino que invertimos nosotros a través
de nuestro Fondo de Inversién. Pasados unos afios transferimos
gratuitamente la propiedad al cliente.
Es un “win-win-win”, gana el cliente, gana Chint, gana el medio
ambiente.

B Mas informacidn:
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Sun Ballast, innovacion
en los soportes de cemento

En la transicion energética, y mds en concreto en la energia solar, serd fundamental el papel
de las empresas que apuestan por la innovacion y proponen soluciones ms versdtiles, eficaces
y econdmicas. Es lo que estd haciendo la italiana Sun Ballast con sus estructuras de soporte
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de cemento.

nvertir en investigacién y desarrollo

(I+D) es clave en cualquier sector en

crecimiento, como el fotovoltaico, que

necesita productos con mejores presta-
ciones y con mejor relacién calidad/precio.
Solo hay que pensar en los elementos que
dan estabilidad y eficiencia a las instala-
ciones sobre superficie plana, los lastres de
soporte: la materia prima, el aluminio, es
cada vez mds escaso y mds caro. En busca de
soluciones alternativas, los proyectistas e ins-
taladores miran a empresas que innoven con
nuevos materiales. Es el caso de la italiana
Sun Ballast, que trabaja desde hace 10 anos
con estructuras de soporte y que ha apostado
por un material mucho mds econémico y fé-
cil de conseguir: el cemento.

La carencia de materias primas, entre
ellas el aluminio, estd creando notables pro-
blemas de abastecimiento a las empresas del
sector fotovoltaico, que por supuesto se refle-
jaen el aumento de los precios. Y es ahi don-
de los soportes de cemento son vistos como
una solucién.

B Material, funcionalidad,
prestaciones

A la investigacién sobre materiales, Sun Ba-
llast une innovaciones que facilitan y hacen
mds rdpida la instalacién, con una gama que
cubre todas las necesidades. Una oferta que
ha recibido una positiva acogida del mer-
cado y de los instaladores, lo que permite a
la empresa crecer e invertir todavia mds en
investigacién. En solo 10 afios, Sun Ballast
se ha transformado de empresa local en em-
presa internacional capaz de producir cientos
de miles de soportes y enviarlos en pocos dfas
a toda Europa. Mérito de cuatro centros de

Sistema Connect: instalacion de 30 kWp en Italia,
con inclinacion de 30°
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produccién, situados en puntos estratégicos a
lo largo de toda Italia, y de almacenes repar-
tidos por Europa que garantizan la disponi-
bilidad inmediata del producto.

En la base de la completa respuesta que
la gama Sun Ballast puede ofrecer estd el es-
tudio atento de las necesidades de proyectis-
tas e instaladores, realizado con meticulosa
atencién a la casuistica de cada instalacién.
Los productos se subdividen en cuatro gru-
pos fundamentales, que se proponen como
solucién ideal para los problemas que expe-
rimentan en su dfa a dia los operadores del
sector.

M 1. Connect: ligero, pero con
fuerte resistencia al viento

A menudo, en la instalacién de un sistema fo-
tovoltaico, el peso excesivo sobre la cubierta
puede ser un problema y es siempre compli-
cado lograr que la resistencia al viento y una
baja carga sobre el techo vayan de la mano. El
sistema Connect responde de modo eficaz a
esta problemdtica. De hecho, gracias a la par-
ticular estructura formada por tres soportes
de cemento concatenados entre si, distribuye
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el peso de modo uniforme creando una cua-
dricula de paneles extremadamente resistente
a la accién del viento.

Todo ello certificado matemdticamente.
Para verificar la resistencia al viento todos
los sistemas Sun Ballast han sido sometidos
a rigurosas pruebas y tests de laboratorio que
han confirmado una resistencia a vientos di-
reccionales de m4s de 150 km/h. Es decir, son
a prueba de huracdn.

M 2. Standard: versatil e ideal para
evitar los obstaculos en la cubierta
El sistema Standard, el mds usado de los
sistemas Sun Ballast, ofrece una extrema li-
bertad en la colocacién de los paneles. Con
lo que es muy ficil evitar los obstdculos que
suelen encontrarse en las cubiertas planas:
claraboyas, antenas, chimeneas, etc. Ade-
mis, las inclinaciones disponibles van de 0° a
35°, una gama muy amplia, perfecta para res-
ponder puntualmente a cualquier necesidad.

M 3. Vela: el maximo de la potencia
en poco espacio
Si el drea de instalacién es pequefa, el ob-




A la derecha, de arriba a abajo:

—Sistema Standard: instalacion realizada por
Datko Solartechnik GmbH en Rheine (Alemania),
con una inclinacion de 15°

—Sistema a Vela: realizada por Anatrac en
Tarragona, con una inclinacién de 11°. Mdxima
produccién en un espacio reducido

—Sistema Este-Oeste: 178,22 kWp en Delémont
(Suiza), sobre un techo verde

jetivo es alcanzar la potencia que el cliente
requiere tratando de optimizar al mdximo
el espacio disponible. El sistema a Vela, que
ofrece dos inclinaciones distintas de 5° y de
11° es la solucién ideal porque elimina el
espacio que se suele dejar libre entre las filas
de paneles. En el caso de la inclinacién de 5°
es posible instalar hasta 6 filas consecutivas,
mientras que para la inclinacién de 11° se
pueden colocar hasta 3 filas de soportes las-
trados consecutivos. De este modo se garan-
tiza la optimizacion de los espacios. También
se facilita el trabajo del operador.

M 4. Este-Oeste: produccion
constante de energia

A menudo sucede que se necesita una pro-
duccién de energfa distribuida de modo
homogéneo durante todas las horas del dia,
o puede ocurrir que haya que resolver pro-
blemas de mala orientacién del edificio. En
casos como estos, la solucién es el sistema Es-
te-Oeste Sun Ballast que, gracias a la innova-
dora configuracién de los soportes adosados
entre si, alcanza los objetivos de produccién
prefijados incluso cuando no se puede obte-
ner la exposicién al sur de los paneles.

En un sector como el de los soportes foto-
voltaicos, la proximidad al cliente, entendida
como asistencia técnica competente y cons-
tante, es de importancia fundamental. Hay
una solucién inmediata y eficaz para cada
caso gracias a la Oficina Técnica Sun Ballast,
que ofrece un asesoramiento técnico gratuito
a todos los clientes y operadores. Se trata de
un equipo de profesionales, entre ellos arqui-
tectos y peritos, que puede proporcionar in-
forme completo de dibujo técnico, célculo de
los tamanos, listados de materiales, informe
técnico firmado por un técnico habilitado o
asistencia telefénica.

Para que la fotovoltaica siga guiando la
transicién energética hacia un futuro soste-
nible y cada vez mds orientado hacia el auto-
consumo, es fundamental seguir invirtiendo
en [+D. Sun Ballast y sus innovaciones pro-
meten tener un protagonismo cada vez mayor
en ese futuro que habla el lenguaje del ahorro
de energfa y de la economia sostenible.

B Mis informacién:
-+ www.sunballast.es
- info@sunballast.com
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Soltec: medio ambiente
e innovacion
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La energia solar fotovoltaica ha sido declarada como la forma mds barata de producir
energia limpia. En este cambio de paradigma energético, la creacion de valor compartido
a través de estindares mdximos de sostenibilidad es clave para el futuro de las renovables.
Soltec, comparia especializada en soluciones fotovoltaicas con seguidores solares, trae
soluciones de vanguardia como el SFOne para elevar la sinergia entre sostenibilidad e

Imnovacion.

egtn el tltimo informe de la Agen-

cia Internacional de la Energia

(AIE), serd necesario triplicar la

inversién en energias limpias para

alcanzar la neutralidad de carbono con cero

emisiones en 2050. Los datos urgen a todos

los actores implicados a poner en marcha

medidas para lograr la transicion energética

cuanto antes con tecnologia puntera y didlo-
go con las comunidades locales.

Una de las empresas que ha apostado

por estos valores como directrices en la hoja
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de ruta de la transicién energética es Soltec.
Esta compafifa especializada en soluciones
integradas verticalmente en el sector de la
energia solar fotovoltaica nacié hace 18 anos
en Murcia, Espafna. Esta empresa cuenta con
dos divisiones de negocio sustentadas en va-
lores fundamentales como la sostenibilidad y
la innovacién. Estos pilares son sustentados a
través de la produccién de tecnologia de se-
guimiento solar y el desarrollo de proyectos
fotovoltaicos a través de su linea de negocio,
Powertis. Actualmente, su producto cuen-
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ta con una tasa de penetracién del 20%. La
empresa cuenta con una presencia clave en
Europa y Latinoamérica y un total de 11,6
gigavatios (GW) suministrados en todo el
mundo. Su visién de la innovacién como
motor del cambio y eje central de su negocio,
asi como su compromiso con el cliente y el
medio ambiente, le han llevado a ser referente
en el sector fotovoltaico.

Durante sus mds de 18 anos en el sector
Soltec ha desarrollado varios productos que
le han llevado a erigirse como uno de los fa-



En la pdgina anterior: planta solar Talayuela
(Caceres)
A la derecha: planta solar Corvera (Murcia)

bricantes de seguidores solares mds grandes
a nivel mundial. El mds reciente de sus lan-
zamientos es el seguidor SFOne, el cual se
llevard de nuevo a la feria Genera de Energfa
y Medioambiente que se celebra en Madrid
del 14 al 16 de junio. Con este nuevo pro-
ducto Soltec recupera la tecnologia 1P que ya
habia lanzado en 2009 con el seguidor SA
Series. Tras observar la demanda del merca-
do y de sus clientes, Soltec volvié a apostar
por este tipo de tecnologia y desarrollé un
seguidor con dos filas conectadas a un solo
eje. SFOne estd especialmente disefiado para
modulos mis largos, de 72 y 78 células y estd
auto-alimentado gracias a su médulo dedica-
do, lo que se traduce en un menor coste ope-
racional. Asimismo, este seguidor de ultima
generacion cuenta la tecnologfa mds puntera,
Dy-Wind, que presenta la metodologfa mds
avanzada para el diseno de estructuras de
seguimiento resistentes al viento, y la opti-
mizacién del sistema Diffuse Booster para
condiciones de poca luz.

Su TMS estd incorporado para el control
total de la planta fotovoltaica y logra la co-
municacién con la latencia més baja del mer-
cado. El posicionamiento Face-2-Face ayuda
a que los vehiculos de lavado cubran el doble
del 4rea, lo que reduce proporcionalmente el
tiempo de lavado de horas por MW. Ademds,
SFOne posee una estructura de menor altu-
ra, lo que también ayuda a reducir el impacto
visual de las plantas. Es destacable también
que el seguidor SFOne ofrece la posibilidad

de minimizar el impacto por componentes
importados para las plantas donde se desa-
rrollen los proyectos, gracias a la fabricacién
local a través de las fbricas de la compafifa.
Este hecho disminuye notablemente la huella
de carbono y contribuye de manera positiva
a la economia circular en los paises donde se
instalan las plantas fotovoltaicas.

M La innovacién como secreto
del éxito
Para Soltec, la apuesta por un futuro mds sos-
tenible pasa también por una necesaria inver-
sién en innovacion, sello por el que la empresa
de origen murciano se esfuerza dfa a dia por
caracterizarse. En palabras de Sergio Lépez,
General Manager de Soltec, “la empresa cree
firmemente que la especializacién de los tra-
bajadores y la obsesion por el detalle es vital
para que cada proyecto sea un éxito. Conse-
guir productos de vanguardia en el mercado
de la energfa es clave por los tiempos que vivi-
mos y en Soltec seguimos apostando por la in-
novacién como pilar de nuestros productos”.
Sin embargo, esta necesaria innovacién
no puede entenderse sin el necesario compro-
miso con el medio ambiente y las comunida-
des donde opera la firma. “En Soltec hemos
querido ir mds alld de la mera innovacién en
el sector proponiendo un criterio propio de
sostenibilidad y didlogo con las comunida-
des. Con ‘ecovoltaica’ queremos impulsar el
desarrollo de proyectos que repercutan posi-
tivamente en el ecosistema y en las comuni-
dades donde se desarrollan. Asi, las plantas
que construyamos bajo ese criterio generardn
crecimiento y desarrollo social y econémico

a través de la generacion de empleo local,
ademds de compensar la huella de carbono,
garantizar la economia circular y la integra-
cién del medio ambiente y la biodiversidad”,
explica Sergio Lépez.

Las plantas que se desarrollan bajo los
criterios de ‘ecovoltaica’ deben cumplir con
cuatro pilares fundamentales: la economfia
circular, la excelencia socioeconémica, el
mantenimiento de la biodiversidad y la com-
pensacién de la huella de carbono. Bajo este
criterio, Soltec toma la iniciativa de evaluar
el impacto de las plantas con otros proyectos
de compensacién en el drea de influencia y
de reducir el impacto visual integréndolas en
el ecosistema. Ademds, se pretende delimitar
minuciosamente el drea de ocupacién y des-
tinar espacios a la forestacién y otras activi-
dades agropecuarias, asi como fomentar el
desarrollo de la biodiversidad. Por otro lado,
con ‘ecovoltaica’ Soltec impulsa el desarrollo
local creando ofertas de empleo y apoyando
en la formacién de los trabajadores, asi como
compensando a los vecinos con una bonifica-
ci6n de hasta un 1% de la energfa producida
en la planta.

La apuesta de Soltec por un futuro mucho
mds justo pasa por el desarrollo sostenible y el
beneficio de las comunidades locales. Es bajo
esta filosoffa de compromiso transversal que
Soltec pretende pavimentar el camino por el
que debe avanzar la energia fotovoltaica; una
energia con garantias éticas para todos.

W Mis informacién:
i soltec.com/es
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De estacion de servicio
a electrolinera sin ampliar
la potencia contratada

La demanda de implementacion de soluciones fotovoltaicas en gasolineras con la
incorporacion de cargadores de vehiculos eléctricos es ya una realidad. La obligatoriedad

de instalacion de cargadores que recoge la Ley 7/2021 lleva aparejada la necesidad de
aumentar la potencia para garantizar el adecuado servicio a los clientes. Lo que puede
convertirse en un problema costoso. Una buena alternativa es el autoconsumo fotovoltaico
con acumulacion. Es un articulo del blog de Suministros Orduia. £
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a alternativa consiste en proporcionar

la potencia necesaria para asegurar el

servicio de los cargadores de vehiculo

eléctrico utilizando reservas disponi-
bles de potencia mediante sistemas de acu-
mulacién, que resultan particularmente com-
patibles con los sistemas de autoconsumo de
generacion fotovoltaica.

En virtud de la Ley 7/2021, de 20 de
mayo, de cambio climdtico y transicién ener-
gética, todas las estaciones de servicio estdn
obligadas a instalar cargadores de vehiculo
eléctrico, de potencias desde 50 kW hasta
mayores de 150 kW. Para utilizarlos sin nece-
sidad de contratar potencia eléctrica adicio-
nal, que puede resultar costosa y, en algunos
casos, imposible, se puede aportar puntual-
mente la potencia que necesiten los cargado-
res desde una baterfa. Con el autoconsumo
de acumulacidn, la baterfa se carga en las ho-
ras de produccidn fotovoltaica, reduciendo el
vertido a red y cediendo la energfa (y poten-
cia) cuando es requerida por la carga de un
vehiculo eléctrico o también para reducir la
compra a red.

Las ventajas que va a aportar la acumula-
cién distribuida son considerables. Las lineas
de transporte y distribucién estardn menos
sobrecargadas y, a la vez, mejor aprovecha-
das, mientras que las pérdidas de transporte y
sus costes asociados se verdn reducidos. Ana-
diendo acumulacién al sistema fotovoltaico
se maximiza el autoabastecimiento, se reduce
o evita el vertido a la red y no serfa necesario
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aumentar la potencia contratada por la elec-
trolinera.

M Seguridad y estabilidad sin coste
adicional excesivo
La transicién hacia un sistema eléctrico cuyo
mix energético sea 100% renovable es un
objetivo que requiere resolver algunas difi-
cultades. Se leen a menudo opiniones sobre
la supuesta imposibilidad de efectuar la casa-
cién de oferta y demanda en un sistema con
generacién 100% renovable. También se dice
que su capacidad es baja.

Estas afirmaciones, que hubieran sido
ciertas con la tecnologia de hace unos afos,

sélo se pueden sostener desde un desconoci-
miento del estado del arte de la generacién
renovable y las tecnologias asociadas. La
generacion renovable puede y debe sobredi-
mensionarse, por lo que existird energfa exce-
dentaria. Para sustituir 1 GW de generacién
fésil se pueden utilizar, por ejemplo, 3 GW de
generacién renovable, sin que ello signifique
un problema de recursos ni de rentabilidad.

Con los precios de las tecnologfas actua-
les, ni los costes de inversion ni los de ope-
racidn van a ser superiores. Si a todo esto se
anade la gestién de la demanda y de la acu-
mulacién, el problema de ofrecer seguridad
y estabilidad de suministro en un entorno
100% renovable puede ser técnicamente
resuelto. La acumulacién permite tener su-
ficiente energfa en todo momento para sa-
tisfacer las necesidades energéticas de forma
estable.

M Estacion de servicio Cepsa

en Zaragoza

En las gasolineras que pasan a ser electroline-
ras, como en todos los proyectos fotovoltai-
cos, es imprescindible entender y estudiar las
necesidades del cliente para poder ofrecer un
correcto asesoramiento y ajustar la solucién
ofrecida. En esta referencia, el cliente deseaba
incorporar un punto de recarga de vehiculo
eléctrico de carga rdpida de dos tomas de 180
kW. El punto de partida en cuanto a poten-
cia contratada era la disponibilidad de 50 kW
ampliables con autorizacién de la compania



En pdgina anterior: Cargador VE Ingerev Rapid 180
Duo (Electrolinera Intergia)

A la derecha, paneles solares sobre cubierta y,
debajo la instalacion de inversores (Electrolinera
Intergia)

hasta los 100 kW, es decir, menos potencia
de la requerida.

En vista de lo anterior, una propuesta
adecuada para la necesidad planteada con-
siste en una instalacién de autoconsumo in-
dustrial con acumulacién para asegurar que
en todo momento estd disponible la potencia
demandada de los consumidores. Concreta-
mente, el andlisis de detalle de la propuesta de
instalacién fotovoltaica llevé a la conclusién
de la idoneidad de maximizar la superficie
disponible tanto de la marquesina de la ga-
solinera como la cubierta del autolavado para
alcanzar una potencia instalada nominal de
159 kW nominales repartida en diferentes
inversores del fabricante Ingeteam modelo 3
Play Serie TL M de 20 kW y 33 kW, como
consecuencia de las diferentes inclinaciones
de las cubiertas.

Respecto a los paneles fotovoltaicos, se ha
realizado la instalacién con material del fa-
bricante LONGi Solar modelo LR5-72HPH

Sigue en pdgina 81...
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- Vicente Bayan

Director comercial de Suministros Orduna

(¢ (4

Presentamos en Genera una solucion
residencial con integracion con sistema de
aerotermia inteligente con fotovoltaica”

B Suministros Orduiia, una empresa con
mas de 15 aios en el sector fotovoltaico.
¢En qué punto se encuentra?

Ordufa actualmente, tras 15 afos traba-
jando con los profesionales en el sector fo-
tovoltaico, se encuentra en una fase de ma-
durez. Suministros Ordufa contribuye al
desarrollo del sector solar a través de la dis-
tribucién de material fotovoltaico de alta ca-
lidad a profesionales, aporténdoles valor por
medio del conocimiento especializado y de
la integridad de los servicios ofrecidos. Todo
ello se ejecuta desde hace mds de seis afios de
acuerdo a un Sistema Integrado de Gestién
(SIG), certificado segin las Normas ISO
9001 y 14001, que permite a la compania
asegurar la mejora continua de sus procesos
internos con el foco puesto en nuestros clien-
tes. Orduna ofrece a sus clientes profesio-
nales un valor diferencial ya que, gracias al
conocimiento del mercado, la cercania c on
los fabricantes mds importantes del panora-
ma fotovoltaico y la estrecha y transparente
relacién con nuestros clientes, tenemos una
visién del mercado desde diferentes dpticas
consiguiendo estar siempre cerca y alineados
con las necesidades de los usuarios de siste-
mas fotovoltaicos para desarrollar soluciones
adaptadas e integradas en sistemas energéti-
cos mds amplios.

M (Y la fotovoltaica? éComo se
encuentra?

En los ultimos anos, la percepcién de la
ciudadanfa, sobre la energfa fotovoltaica ha
evolucionado muy favorablemente pasando
de considerarse un mero mecanismo de aho-
rro econdémico a ser un medio imprescindible
de contribuir a los objetivos medioambien-
tales, tanto desde el 4mbito de las grandes
plantas de produccién fotovoltaica como en
los dmbitos residencial e industrial. La po-
blacién ha interiorizado que la fotovoltaica
mejora los costes energéticos y siendo, ade-
mds, cada vez mds interesante desde el punto
de vista financiero.

Es por este cambio de percepcién en los
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usuarios y por las politicas tendentes a
favorecer el desarrollo de las energias re-
novables por lo que, a dia de hoy, la fo-
tovoltaica estd mostrando un espectacular
crecimiento a nivel global.

M (Y el autoconsumo?

El autoconsumo participa de todas las
ventajas generales descritas de cardcter
econémico y medioambiental para los usua-
rios residenciales e industriales pero afade
una componente cada vez mds importante
como es la posibilidad de participar en la
gestién de las necesidades energéticas pro-
pias y, por tanto, de contribuir a una ma-
yor autonomia de los ciudadanos e industria
frente a los sistemas cldsicos de suministro
de energfa. Este panorama viene facilitado
por el cambio de percepcién del usuario que
hemos comentado antes ya que se ha enten-
dido perfectamente que la fotovoltaica es
rentable, escalable y utilizable en cualquier
dmbito. Estos factores convierten al auto-
consumo en una solucién indispensable para
la reduccién de costes energéticos del sector
comercial e industrial, as{ como para el fo-
mento de la descarbonizacién tanto en el
sector residencial como en el industrial.

W (Y el almacenamiento?

A dfa de hoy es rentable financieramente
el almacenamiento detrds del contador. Para
ello, es de vital importancia dimensionar las
soluciones de almacenamiento en relacién
con la demanda energética instantdnea, la
produccién solar y la potencial gestionabili-
dad de las cargas. En Ordufa consideramos
que los retos futuros se encuentran en un
adecuado disefio de los sistemas energéticos
de los usuarios, tanto técnica como econd-
micamente, para lo cual la experiencia y co-
nocimiento son fundamentales.

B :Cuales son las altimas novedades

incluidas en la empresa? Las dltimas

actuaciones, las altimas tendencias...
Como hemos comentado anteriormente,

—
| #)RDUNA
Ordufa ha alcanzado una excelente posicién
en el mercado fotovoltaico ibérico y, a partir
de aqui, podemos plantearnos afrontar los
nuevos retos que aparecen en el sector aso-
ciados, particularmente, a la integracién de
sistemas energéticos.

A fin de facilitar la deteccién y desarrollo
de oportunidades y necesidades futuras, en
2022 hemos creado un nuevo departamento
de desarrollo de soluciones y nuevos produc-
tos para asegurar una adecuada integracién
de estas oportunidades en los diferentes
procesos de la compania. El objetivo es pro-
curar agilidad en las etapas que van desde
la identificacién de necesidades al plantea-
miento de soluciones técnicamente solventes
y econdémicamente rentables en términos de
sistemas energéticos en los dmbitos residen-
cial e industrial.

Por otra parte, seguiremos trabajando en
el desarrollo de herramientas para nuestros
clientes que, junto a la formacién continua,
les permitan mejorar su éxito comercial con
los clientes finales. En 2022 Ordufa sigue
creciendo de forma controlada y planifi-
cada para seguir atendiendo las demandas
de nuestros clientes sin perder el foco en la
atencién cercana y personalizada que nos

define y que tanto valoran los profesionales
del sector.

M :{Qué pasos hay en el horizonte?

En un entorno cada vez mds competiti-
vo y en un mercado en clara expansién es
fundamental mantener un alto nivel de ser-
vicio y productos de reconocido prestigio en
el mercado. Por otra parte, el desarrollo de
soluciones integradas serd cada vez mds de-



mandado por los usuarios y empresas y Or-
dufa quiere posicionarse como un referente
en este campo. Mds a corto y medio plazo,
la planificacién del suministro y la capaci-
dad de ofrecer soluciones alternativas a fin
de contrarrestar, en la medida de lo posible,
el alto grado de incertidumbre global en que
nos movemos, se constituyen como elemen-
tos clave del éxito.

H (Como se presenta Suministros
Orduiia a la nueva edicién de Genera?
Orduna se presenta a esta nueva edicién
de Genera bajo el tema propio “impulsan-
do la integracién de sistemas energéticos”.
Ordufia, gracias a su amplia experiencia y
contacto cercano con distribuidores e ins-
taladores, se ha convertido en un integrador
de sistemas capaz de desarrollar soluciones
para cualquier necesidad. Nuestro objetivo
no es ofrecer productos sino la integracién
de soluciones completas. En este sentido,
presentamos en la feria una solucién residen-
cial con integracién con sistema de aeroter-
mia inteligente con fotovoltaica y, por otro
lado, un sistema industrial con acumulacién
y gestién energética para cualquier necesidad
de energfa y/o potencia que demande el mer-
cado. Esperamos a todos los interesados en
fotovoltaica por el stand 10D25. B
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HiMO53m de 535Wp de potencia pico colo-
cados con estructura del fabricante Van der
Valk modelo ValkPro+ para fijacién a cubier-
ta de chapa con orientacién sur de 10° y 15°
de inclinacién. Los paneles estdn instalados
de manera vertical y horizontal para adap-
tarnos a la cubierta. En cuanto al sistema de
acumulacién, se definié solucién con Inge-
team—Beeplanet con el modelo de inversor
de baterfas de Ingeteam 3 Play 100TL Sto-
rage y 126 kWh de acumulacién gestionado
todo ello por el kit de Ingeteam que incluye
vatimetro de medicién de conexién alared y
EMS Board.

Ademds, como se ha comentado anterior-
mente, se incorpord un punto de recarga de
vehiculo eléctrico del fabricante Ingeteam
modelo Ingerev Rapid 180 Duo para dispo-
ner de una monitorizacién tnica de toda la
instalacién en el portal gratuito Ingecon Sun
Monitor. Con ello conseguimos adaptar la
configuracién de la instalacién a las necesida-
des de cada momento, es decir, conseguimos
autogestionabilidad. El sistema permite con-
figurar cargas/descargas de las baterfas por
rangos horarios en funcién de consumidores
y tarifa eléctrica. Ademds, dispone de la fun-

cionalidad de “peak-shaving” para asegurar
energia en los picos de consumo y no deman-
dar a la red mds potencia de la contratada.

Ademds, parte de la energfa producida no
es aprovechada ya que a partir del mediodia
se estd limitando la produccién solar debido
a que las baterfas se encuentran cargadas al
100%. Por este motivo, estd previsto realizar
una segunda fase a corto plazo para duplicar
la acumulacién de la instalacién y disponer
de un total de energfa acumulada en baterfas
de 264 kWh y 200 kWh de potencia de in-
versores de baterias.

M ¢Buscas convertir tu gasolinera
en una electrolinera?

El proyecto fotovoltaico para convertir la ga-
solinera Cepsa en una electrolinera ha sido
ejecutado por la empresa Intergia Energia y
Sostenibilidad en colaboracién con su part-
ner de confianza en fotovoltaica, Suministros
Orduna. Entre ambas compafifas se ha estu-
diado y definido la propuesta técnico-econd-
mica mds adecuada a la necesidad planteada
por el cliente-usuario, dando como resultado
una instalacién energética eficiente, sosteni-
ble y mds barata a largo plazo.

B Mis informacion:
-+ WWW.SUministrosorduna.com
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Jorge Vazquez

| S T A

Director de Viabilidad Energética (Vietec)

({4 . .
‘Necesitamos urgentemente una estrategia para formar
profesionales y cubrir los miles de empleos de calidad

que necesita este sector”

Jorge Vazquez lleva mas de 20 anos trabajando con instalaciones eléctricas, tanto residenciales como
industriales, y cinco en el campo de la fotovoltaica. Una experiencia que puede ayudarnos a entender las
dificultades y oportunidades que estan surgiendo en el campo del autoconsumo visto desde las empresas
instaladoras. ER

M Dirige una pyme, que inicialmente se dedicaba solo a
las instalaciones eléctricas convencionales. éQué le llevd
a empezar también en el campo de las instalaciones de
fotovoltaica?

Cuando empecé a trabajar como instalador electricista hace mds
de 20 anos, el mundo de las energfas renovables en nuestro pais ain
estaba dando sus primeros pasos pese a ser un lugar privilegiado en
cuanto a horas de insolacién anuales. Esta contradiccién me llevé
a interesarme por el desarrollo de la energia fotovoltaica y a buscar
la manera de dar a conocer sus ventajas e impulsar su uso entre la
ciudadania. Asi que comencé a formarme y por fin en 2017 abrimos
la linea fotovoltaica incorporando un equipo técnico especializado
para este objetivo en Vietec.

M Vietec ha realizado en los dltimos tres afios mas de
6 megavatios en instalaciones fotovoltaicas, tanto en
residencial como industrial sobre cubierta. éC6mo han logrado

alcanzar en un periodo relativamente corto esta cifra tan
importante de potencia instalada?

Partfamos de una amplia experiencia en instalaciones eléctricas
convencionales. A lo largo de estos afios hemos trabajado con
muchas empresas de distintos sectores: Mercadona, Eiffage Energfa,
Checkpoint Systems Espana, Felca Servicios, Naviera Fierro,
Ferbocar Construcciones, Greening-e Ingenieria, etc. También
realizamos numerosisimas instalaciones eléctricas a nivel residencial
y de pequefios comercios, y esto nos ha permitido desarrollar
procesos de alta calidad en nuestro trabajo. Cuando empezamos
con las instalaciones de fotovoltaica trasladamos el bagaje adquirido
y, ademds, le sumamos la ilusion de haber iniciado un nuevo
proposito en el que nuestra actividad empresarial puede aportar
transformaci6n para la sociedad en un momento clave.

M :(Qué espera a medio plazo para Vietec y para el sector de
instalaciones fotovoltaicas?

La adaptacién en 2017 de nuestra empresa para la instalacién de
FV ha supuesto una inversion considerable tanto a nivel econémico
como en recursos humanos, por la incorporacién de personal
técnico especializado en el 4rea de la ingenierfa para la realizacién
de proyectos y asistencia a instaladores, y también en el apartado
de la gestién que permita dar celeridad y facilitar a nuestra clientela
todos los trdmites administrativos necesarios para este tipo de
instalaciones, incluyendo subvenciones , licencias, etc. Nuestra
plantilla de instaladores ha ido creciendo progresivamente y en la
actualidad se mantiene en un rango que fluctda entre los 25 y 45
trabajadores. En 2020 abrimos una nueva sede en Tenerife, que
junto a las que ya tenfamos en Madrid y Barcelona nos permite
cubrir casi todo el territorio nacional.

Pero lo mds importante es la experiencia en la creacién de grupos
de trabajo de instaladores y técnicos, su formacién y profesionalidad.
Sin eso no se hubiera logrado.

En Vietec apostamos y ofertamos la férmula “entrega de
llaves”. Con esta propuesta nuestra empresa se encarga de todos los
trdmites necesarios hasta la puesta en marcha de la instalacién para
que el cliente no se ocupe de nada. Y nos estd funcionando muy
satisfactoriamente, ya que estimamos una facturaciéon en 2022 de
2 millones de euros, un 30% mds de lo que facturamos en 2021.



Hemos planificado un
crecimiento de negocio
sostenible que nos
permita alcanzar una
facturacién de 3,5 a

4 millones de euros
en 2025, y a partir de
ese punto focalizar
nuestro negocio
paulatinamente hacia
el mantenimiento de
instalaciones hacia el
ano 2030. Esavaa

ser sin duda otra de
las lineas de trabajo
que va a generar una
gran demanda y que
no podemos dejar
desatendida.

M iComo ve

el futuro de

las empresas
instaladoras de
fotovoltaica?

Sin duda el sector
de las energfas
renovables atraviesa un momento éptimo en la
actualidad. Hay varios factores que han marcado el recorrido hasta
alcanzar este punto. Primero, a nivel europeo existe una apuesta
clara por las energias limpias y la descarbonizacién para cumplir
los objetivos de desarrollo sostenible, y esto es una evidencia hoy.
Segundo, desde la publicacién del RD 244/2019 de autoconsumo y
la nueva legislacién asociada a él, se han creado grandes expectativas
en todos los sectores de las energfas renovables y en especial en el del
autoconsumo fotovoltaico. Las administraciones publicas también
se han unido facilitando los tiempos y trdmites administrativos.
Tercero, el grave problema social provocado por las subidas e
inestabilidad de los precios de la luz ha contribuido sin duda a que,
mids alld de la parte ambiental, se haya disparado la busqueda de
alternativas que permitan a las familias asumir el coste de la energfa.
Y por dltimo, se han ido solucionando los problemas de fabricacién,
transporte y distribucién de los materiales fotovoltaicos.

Todo esto nos lleva sin duda a pensar que estamos ante
un panorama excepcional para el desarrollo del autoconsumo
fotovoltaico en Espafia, con unos niveles de implementacién que
no se habifan visto hasta ahora. A pesar de todo, creo que serd
complicado conseguir estas previsiones, el cuello de botella que
nos tocard atravesar para lograrlo estd en la necesidad de personal
cualificado para poner en marcha estas instalaciones. En la
actualidad faltan profesionales en el sector y el Gnico camino para
cumplir los objetivos de la transicién energética es una apuesta firme
por la formacién y la profesionalidad en el sector de la fotovoltaica.
Necesitamos urgentemente una estrategia y una planificacion para
formar profesionales y cubrir los miles de empleos de calidad que
necesita este sector.

M {Qué otros aspectos cree que merece la pena destacar en el
desarrollo del autoconsumo energético?

Las expectativas de crecimiento son tan altas que esto podria
traer una bajada de los estdndares de calidad en las instalaciones.
A pesar de iniciativas como la de UNEF para establecer un sello
de calidad, creo que serfa conveniente que, ademds, hubiese una

“Creo que seria conveniente que las
Administraciones Piblicas twvieran un
control y exigencias técnicas mds altos que los
que se piden en la actualidad a las empresas
instaladoras”

regulacién por las Administraciones Publicas competentes con
control y exigencias técnicas mds altos que los que se piden en la
actualidad a las empresas instaladoras, para garantizar un trabajo
bien realizado y ejecutado. Asi se garantiza un buen proyecto,
el sobredimensionamiento y ejecucion de las instalaciones y la
eficiencia y solvencia de la fotovoltaica en autoconsumo. No tiene
sentido gastar miles de millones de euros de subvenciones europeas
para la reduccién de gases de efecto invernadero, si luego la
ejecucién de una mala instalacién no ofrece los resultados esperados.
Con este control también evitaremos el intrusismo profesional
en el sector. Se estdn vendiendo miles de kizs de autoconsumo por
internet dejando en manos muchas veces inexpertas la instalacién
de los mismos, con los problemas de seguridad en el trabajo y los
accidentes laborales que esto puede ocasionar. No hay que olvidar
que, aparte del trabajo técnico eléctrico, se trabaja en tejados y
cubiertas de los edificios, para lo que es imprescindible la formacién
necesaria en Riesgos Laborales, ademds de los propios del convenio
necesarios para poder realizar trabajos en altura.

B Mas informacién:
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Tecnologia SmartWire de conexion entre células

El rendimiento de la
heterounion elevado
a un nuevo nivel

La tecnologia Heterojunction-SmartWire (H[T-SWCT) desarrollada por el fabricante
europeo de paneles solares Meyer Burger supone un salto cualitativo en el rendimiento de
las células respecto a los estandar PERC actuales. Este es un andlisis de sus ventajas técnicas
elaborado entre Meyer Burger y Techno Sun, distribuidor mayorista fotovoltaico de la

marca en Espaiia.

a tecnologia heterojunction (HJT) de
alta eficiencia no es nueva en el sec-
tor. Desarrolladas originalmente por
Sanyo en 1980 (y posteriormente, tras
su absorcién, asumida por Panasonic), las cé-
lulas HJT atinan tecnologia monocristalina
con una capa amorfa, dando como resultado
un gran rendimiento y resistencia a la degra-
dacién contrastada en el tiempo. El coste de
produccioén y el condicionante de factor de
forma limitaron parte del desarrollo de esta
tecnologia en su momento, pero marcaban el
camino para seguir evolucionando y recoger
el testigo, mejorando a un nuevo nivel su
rendimiento gracias a su combinacién con
otras tecnologfas.
Usando Gnicamente lo mejor de la tec-
nologia amorfa, en las células HJ T se aplica

Esquema célula

sobre la oblea de silicio monocristalino una
capa muy delgada de amorfo y estratégica-
mente no situada en la capa activa donde
tiene lugar la conversién fotén-electrén, lo
que potencia su rendimiento con las caracte-
risticas destacadas del amorfo, al tiempo que
reduce su degradacién.

La nueva tecnologia SmartWire de Me-
yer Burger amplifica las caracteristicas de las
células HJT ampliando sus limites. En los
mddulos con tecnologia SmartWire, la capa
amorfa evoluciona como una membrana se-
lectiva entre la oblea de silicio monocristalino
y la conexidn celular SmartWire, reduciendo
la recombinacién de electrones a través de la
pasivacién en esa interseccién. Esto permite
ofrecer una elevada garantia en afios respecto
a la potencia nominal proporcionada.

Rendimiento

ER

La principal diferencia entre la tecnologia
multibusbar con barras colectoras redondas
y las conexiones SmartWire es la calidad de
la fabricacién y la flexibilidad. La soldadura
de barras de refuerzo multibusbar a menudo
sufre problemas de alineacién del punto de
conexidn, debido a la necesidad de optimi-
zacion 6ptica del posicionamiento de la barra
colectora (busbar). Este no es el caso con la
tecnologia de conexién celular SmartWire,
que es totalmente flexible en la implemen-
tacion del nimero de cables por celda, asi
como en el grosor de los cables, permitiendo
usarlos mds delgados. Esto ofrece un aumen-
to del rendimiento en comparacién con las
barras colectoras multiples redondas, gracias
a un mayor grado de reflexién de la luz no
perpendicular en el médulo para la conver-

Rejilla
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sién de energfa. Ademds, la ldmina Smart
Wire es de baja temperatura y no requiere
soldadura, ya que se lamina junto a la célula.

M 1,5% mas eficientes que los
paneles estandar

La soldadura de barras colectoras puede llegar
a destruir la capa de silicio amorfo en las cé-
lulas H] T y puede conducir a la degradacién
a largo plazo debido a las microgrietas, que
pueden resultar del estrés térmico. Evitando
la soldadura se conserva la integridad de la
célula y se eleva, por tanto, el rendimiento.
Ademds, la tecnologia SmartWire proporcio-
na una mejor estética y calidad de rendimien-
to tanto de produccién como de fabricacién.

Todas estas caracteristicas mencionadas
hacen que la eficiencia de los paneles solares
con tecnologia SWCT sea aproximadamente
un 1,5% mejor que los paneles estdndar que
pueden observarse actualmente en el merca-
do. Haciendo una comparativa de los datos
para destacar la relevancia de este hito, en
los tltimos afos la eficiencia de las células ha
aumentado en promedio un 0,5% por afio.
Esto se podria traducir, si sigue la tendencia,
en una ventaja tecnolégica tedrica de 3 anos
para Meyer Burger. Ademds, la tecnologia
esténdar actual PERC ha alcanzado sus limi-
tes, de modo que se espera un aplanamiento
de la curva de desarrollo. Por el contrario, la
tecnologia SmartWire europea tiene un po-
tencial de mejora significativo, con muchas
posibilidades de conducir a un aumento en
la ventaja tecnoldgica.

La célula de heterounién estdindar (HJT)
tiene un limite de eficiencia teérica realista
del 25-26%, por lo que Meyer Burger utiliza
la tecnologfa HJ T también como plataforma
tecnoldgica sobre la que estd desarrollando
células tdndem HJT-IBC y Perovskita con

SmartWire

el potencial de eficiencias superiores al 30%.
Por lo que hablamos de una tecnologia puen-
te para seguir expandiendo su potencial.

Las ventajas de las células con SmartWi-
re respecto a las células HJ T convencionales
mds importantes son:

* Eficiencia celular: Se ha desarrollado
el equipo para fabricar las células HJ Ty
se pueden optimizar los pardmetros del
proceso para lograr eficiencias del 24% y
del 24,5% en un futuro préximo. Se ha
optimizado atin mds la tecnologia H] T’y
ahora se estd comercializando el médulo
HJT mds potente jamds ofrecido.

* Tamarfio de la oblea: Se ha desarro-
llado la maquinaria de produccién para
procesar obleas mds grandes en células, lo

que nos permite
producir médulos
con un rendimien-

Bus Bar

il
i
fmnmmuli

PV Cell

Fingers

to y eficiencia atin
mayores.

e Interco-
nexién celular: La
tecnologia Smar-
tWire es ideal para
células H] T por-
que los cables no
destruyen la capa
de silicio amorfo,
a diferencia de las
barras colectoras
soldadas cldsicas.
Ademds, el uso de
SmartWire reduce
significativamente
el consumo de pla-
ta en los médulos

HJT.

Wires

B SmartWire aplicada a células
half-cell

La corriente en las células half-cell se reduce a
la mitad en comparacién con las células com-
pletas, lo que reduce la resistencia eléctrica en
los conectores. Por lo tanto, la potencia del
moédulo se puede aumentar hasta en un 5%.
Al conectar 3 x 20 medias células en serie y
las dos mitades del médulo en paralelo, la
corriente de cortocircuito y el voltaje de cir-
cuito abierto son comparables a los médulos
de célula completa a nivel de médulo, lo que
garantiza la compatibilidad y mayor probabi-
lidad de producir electricidad en sombreado
parcial. Las obleas son dopadas de tipo N,
libres por lo tanto de complejos B-O y de-
gradacién inducida por la luz asociada (LID).
La capa p no es absorbente a la luz, sino que
forma la unién p-n, lo que la hace mis re-
sistente. En conjunto las sinergias de ambas
tecnologias contribuyen al rendimiento y ca-
pacidad de forma decisiva.

Meyer Burger en los paneles solares de
tecnologia SmartWire ofrece una garantia de
rendimiento del 92% de la potencia nominal
después de 25 anos para los médulos de la
serie White y Black y del 93,2% después de
30 afos para la serie Glass. Esta garantia es
tnica en la industria fotovoltaica fruto de las
innovaciones tecnoldgicas de los paneles de
Meyer Burger que, por su calidad y su ori-
gen cien por cien europeo, con disefio suizo
y alemdn, pueden ofrecer. Techno Sun es
distribuidor autorizado de Meyer Burger en
Espafia para ventas, webinars y formaciones
sobre sus innovaciones tecnoldgicas.

B Ms informacién:
www.meyerburger.com
s www.technosun.com/es
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Fernando Gutiérrez Martin

Catedratico de Ingenieria Quimica, Universidad Politécnica de Madrid

“El almacenamiento es un elemento de gestion imprescindible
si queremos llegar al 100% renovable”

Catedratico de Ingenieria Quimica en la Escuela Técnica Superior de Ingenieria y Disefio Industrial de la
Universidad Politécnica de Madrid (UPM), Fernando Gutiérrez Martin coordina el Médulo 2 (Almacenamiento
de Energia) del Master ERMA, master propio en Energias Renovables y Medio Ambiente de la UPM, que
afronta su 172 edicion. Todo un clasico, pues muy pronto —alla por el afio 2006- ya reservé un médulo
al Hidrogeno, entonces un futurible, hoy el vector de moda... 0 a punto de caramelo. El doctor Gutiérrez
estaba alli, en aquella primera edicion (y sigue estando hoy) al frente de ese médulo, que ahora se llama de

Almacenamiento de Energia.

W (Como llega el hidrogeno a la carrera profesional de
Fernando Gutiérrez?

Pues porque mi campo es la quimica. Yo soy profesor de Ingenierfa
Quimica... y el hidrdgeno es quimica. Las renovables, salvo la
biomasa, donde también hay mucha quimica, son pura fisica:
fotovoltaica, edlica... energia eléctrica y mecdnica... como los 4labes
que dan vueltas y mueven los motores eléctricos, pero necesitan ahora
de la quimica del hidrégeno u otros almacenamientos para gestionar
su variabilidad a medida que aumenta su penetracion en el sistema
eléctrico.

M :D6nde estaba el hidrogeno en 2006 y donde esta ahora?
Del hidrégeno la ciencia llevaba décadas hablando ya entonces. Lo

que ocurre es que se hablaba en plan de futurible. Si me permites ir
incluso més alld, podrfamos llegar al siglo XIX, a la famosa profecia
de Julio Verne, en una de sus novelas, La isla misteriosa. En ella hay
un didlogo en el que se dice que el agua, disociados sus elementos,
serd el carbén del futuro. Es decir, que del hidrégeno como vector
potencialmente muy interesante se viene hablando desde al menos
Julio Verne. Hace unas décadas todo esto se veia muy lejos. Y se veia
muy lejos porque tenfamos un petréleo barato y pocas renovables.

Abhora las renovables son abundantes, y cada vez més baratas,
pero tienen dos problemas muy importantes: son diluidas y son
aleatorias, variables, fluctuantes, como se quiera decir. En Espana la
penetracién de las energfas renovables es muy elevada. En esto somos
lideres a nivel mundial en relacién a nuestro tamano y a nuestro
sistema eléctrico. Ahora la penetracién alcanza el 30, el 40%, y la
gestion de todo eso se soluciona con las centrales de gas, que hasta
ahora son como el hermanito mayor de las renovables. Asi, cuando
las renovables no funcionan porque no hay viento o no hay sol,
pues entran las centrales de gas como capacidad de reserva. Y eso ha
funcionado hasta ahora.

Pero, claro, con una penetracion prevista de energfas renovables
en el sistema eléctrico para el afio 2030 6 2040 del ochenta por ciento,
del noventa por ciento, los elementos potentes de almacenamiento
son imprescindibles, y las baterfas solo sirven para unas horas, y el
bombeo hidrdulico, que es la forma de almacenamiento mds sencilla
y barata, también tiene sus limitaciones, porque solo sirve donde hay
condiciones orograficas apropiadas. Bien, pues ahi estd el hidrégeno,
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un elemento de almacenamiento estacional, donde no llegan las
baterfas, ni por asomo. El hidrégeno permite almacenar a gran escala
y a largo plazo: o sea, nos permite almacenar renovables que sobran en
verano para el invierno, o viceversa.

M .Y donde vamos a almacenar el hidrogeno?

Hay varias posibilidades al respecto. Digamos que... a grandisima
escala, si fuese necesario, lo recomendable es el almacenamiento
geoldgico, como pasa con el gas natural. A escala menor, por ejemplo
si queremos hacer una vivienda auténoma, alejada o desconectada
de la red eléctrica, pues a esa escala es suficiente con un depésito de
hidrégeno a presién moderada.

W (Y en el sector del transporte?

Ahf se requieren altas presiones para no penalizar la ocupacion del
vehiculo. Por eso en vehiculos ligeros seguramente el hidrégeno no
compita bien con las baterfas. Sin embargo, para transporte pesado,
autobuses, camiones, barcos o aviones, vehiculos en los que harfan
falta muchas baterfas, o sea, mucho peso, pues ahi el hidrégeno, que
no tiene problemas de almacenamiento a esa escala, no presentarfa
esos problemas, a presién o licuado, problemas que si presentan sin
embargo (mucho peso, ocupacién de espacio) las baterias.

M (Es verdad como se dice en algunos foros que Espaiia es
lider en cuanto a publicaciones cientificas relacionadas con el
hidrégeno verde?

No somos los primeros. Por ejemplo los alemanes publican mids,
y los japoneses, y los norteamericanos. Pero estamos en la crema. Si
en términos econdmicos Espana es el pais nimero doce, o trece, o
catorce del mundo, pues en publicaciones estarfamos dentro de ese
grupo o en puestos superiores. También es verdad que una cosa son las
publicaciones cientificas y otra, el c6mo funciona el sistema Ciencia-
Tecnologfa en este pais, donde la comunicacién Universidad-Empresa
todavia no es tan dptima como desearfamos. De todos modos,
también dirfa que, en todo caso, estamos en la crema... y que los
ultimos congresos importantes del hidrégeno, tanto mundiales, como
europeos, se han venido organizando, a lo largo de esta tltima década,
precisamente aqui, en Espana. En Zaragoza tuvo lugar el congreso
mundial en 2016; el antepentiltimo y pentltimo congresos europeos
tuvieron lugar en Sevilla y Milaga en 2014 y 2018; -el tltimo acaba
de celebrarse en Madrid hace unos dias y el préximo se celebrard en
Bilbao en 2024. Todo un récord!

M Cuando el doctor Gutiérrez empez6 a impartir, hace ya 16
anos, el modulo de Hidrégeno, éesperaba que el hidrégeno se
encontrara hoy en la situacion en la que se encuentra?

Pues... esperanza tenfa, pero que se precipitara tan répido el
‘boom’ del hidrégeno, esa explosion que se ha producido desde el ano
pasado... pues realmente es... notorio. Casi todo el mundo estd viendo
que a las renovables les hace falta un elemento complementario,

“Los actuales gasoductos estin hechos de acero al carbon,
ysi circula mucho hidrigeno, ese hidrdgeno se va comiend el
carbono, ese acero deja de tener carbono, y entonces se convierte en
wna especie de hierro dulce que puede no soportar las presiones.

Asi que hay que desarrollar wna red de hidrogenoductos”

de almacenamiento, para gestionar. Y es verdad que hay otras
posibilidades, como la gestién de la demanda, pero esta tiene sus
limitaciones: no podemos pretender que todo el mundo ponga

la lavadora, por mucha senal de precios que demos, cuando hay
mucho viento y mucho sol. Al final, eso no deja de depender de
decisiones caprichosas de multiples usuarios, y no siempre sirve como
un elemento de gestién robusto. Otra opcidn que se plantea es el
intercambio transfronterizo. Pero es que Espana y Portugal son casi
una isla eléctrica. Y en todo caso esa tampoco es una solucién tan
robusta, puesto que puede suceder que el mismo dia haya mucho
viento en Espafia, en Francia y en el resto de Europa. Y, entonces,
¢quién exporta a quién si a todos les sobra? La exportacién, la
extensién de la redes, la gestién de la demanda... ayudan a diluir

la variabilidad geogréfica y a emitir sefiales de precio, pero, como
elemento robusto de almacenamiento, como elemento robusto de
gestion de un sistema 100% renovable, el hidrégeno y sus derivados
pueden jugar un gran papel. Aqui va a haber muchos momentos en
los que va a haber excedentes, un plus de renovables. Y, si guardamos
ese plus, pues podremos gestionarlo para cuando no lo haya. Es

algo tan simple como eso. Hay una evidencia elemental: si uno cree
seriamente a futuro en las renovables, y yo personalmente creo, uno
tiene que pensar seriamente en el hidrégeno, en un elemento de
almacenamiento potente. Dicho almacenamiento serd un elemento de
gestion imprescindible si queremos llegar a ese 100% renovable.

M Bien, entiendo que el hidrégeno se postula como almacén
de electricidad solar o eélica. Pero también se presenta
siempre como combustible clave en la descarbonizacion del
transporte, éno?

Si, para transportes pesados, que no se pueden electrificar. Nadie
espera que un avién funcione solo con baterfas, ;verdad? Nadie espera
que un barco o un tren vayan a funcionar a larga distancia solo con
baterfas. Pues ahi es donde necesitamos combustibles. Y el hidrégeno
es un combustible que, si es verde, va a descarbonizar sectores
dificilmente electrificables. ;Conclusién? La combinacién de las dos
cosas -su capacidad de almacenamiento y de gestién de las renovables
diluidas y aleatorias a gran escala y su capacidad de acoplar el sector
eléctrico con el de los combustibles (producimos hidrégeno con
electricidad y sustituimos con ese hidrégeno combustibles como el gas
natural o la gasolina)... ambas cosas hacen del hidrégeno un vector
muy, muy, muy interesante.

M Vamos a la red. éCuanto hidrogeno puedo inyectar en las
actuales redes de gas?

En Espafia disponemos de una de las mejores redes de gasoductos
y de regasificacién con planes para aumentar nuestra conexién
a Europa, pero el protocolo que regula la inyeccién de gases no
convencionales en la red gasistica nacional establece que el hidrégeno
no puede superar el 5% en estos momentos por precauciones de
transporte o usos finales de combustién (aunque esta regulacion
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E Fernando Gutiérrez Martin

es menos estricta en otros paises). El problema es que los actuales
gasoductos estdn hechos de acero al carbono, y si circula mucho
hidrégeno, ese hidrégeno se va comiendo el carbono, ese acero deja de
tener carbono, y entonces se convierte en una especie de hierro dulce
que puede no soportar las presiones. Asi que hay que desarrollar una
red de ‘hidrogenoductos’ o como transicién convertir el hidrégeno por
metanizacién en gas sintético plenamente compatible con el natural.

M Entiendo que Espana es lider en renovables, y que esta bien
posicionada en la carrera del hidrégeno. ¢Qué falta para que
eclosione de una vez la tantas veces anunciada economia del
hidrégeno?

En Espafa hay gran recurso solar y edlico; y, a nivel de empresa, a
nivel de economia nacional, somos uno de los lideres a escala mundial
en fabricacién de componentes solares y edlicos. Ese es un punto
de partida excelente para que apostemos ahora por el hidrégeno y
tratemos de lograr también un cierto liderazgo en este campo. Somos
lideres en renovables en relacién al tamano de nuestro sistema.
Alemania y Estados Unidos tienen en potencia bruta mucha mds
instalada que nosotros, pero en porcentaje de su sistema, en porcentaje
del tamano del sistema eléctrico, somos niimero uno del mundo,
empatados quizd con Portugal o con algtin otro pais pequefio. Pero
de los grandes, de entre los paises grandes, somos uno de los que
tiene una penetracién mayor en relacién al tamafno de su sistema.
¢Qué pasa con el hidrégeno? ;Qué falta? Pues que todavia tenemos
que dar muchos pasos. Todavia no hay fébricas de electrolizadores a
gran escala en Espana. Hay empresas que fabrican electrolizadores
pequefios, para aplicaciones a pequena escala. Pero todavia no
fabricamos electrolizadores grandes con tecnologfa propia. Ese es un
paso importante que nos queda por dar y para el que ya hay un gran
proyecto anunciado en pocos afios. Y los fondos Next Generation
pueden ser una gran oportunidad en ese sentido.

Hidrégeno: las credenciales de un elemento simple
y abundante

e El hidrogeno es el elemento mas simple y mas abundante
del universo.

e La molécula de hidrégeno es, en condiciones normales de
presion y temperatura, un gas incoloro, inodoro, no téxico e
inflamable.

e E| hidrégeno posee mayor energia de combustion por kilo
que cualquier otro combustible, lo que se traduce en una
mayor eficiencia por peso.

e De hecho, el hidrégeno ofrece entre dos y tres veces mas
energia que la mayoria de los combustibles comunes: gasoli-
na, diésely gas natural.

e A partir de los poderes calorificos pueden establecerse
equivalencias entre los combustibles. Asi 1 kilogramo (kg)
de hidrégeno equivale a 2,78 kg de gasolina, a 2,80 kg de
gasobleo y a unos 3 kilogramos de gas natural.

¢ A diferencia de los combustibles basados en el carbono, el
hidrégeno no produce subproductos nocivos con su combus-
tién ni emisiones contaminantes de CO2, sino agua pura, que
obviamente no es contaminante.

e El término hidrogeno verde se refiere al hidrégeno obtenido
por energia 100% renovable. Se contrapone como combusti-
ble limpio al hidrégeno azul y el gris, que se extraen a partir
del gas natural, ambos con emisiones de CO2 y otras particu-
las contaminantes en su proceso.

e La tecnologia con mejor relacion entre eficiencia y costes en
la actualidad para conseguir hidrégeno verde es la electroli-
sis del agua, que separa el hidrégeno y el oxigeno utilizando
para ello electricidad renovable.
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Cubierta de la Escuela Técnica Superior de Ingenieria y Disefio Industrial de
la UPM, que cuenta con un sistema fotovoltaico al que el equipo docente del
madster ERMA va a aiiadir un prototipo de electrolizador de escala doméstica
(instalacién demostrativa, para conocimiento del alumnado del mdster)

M El Master ERMA, que enfila su décima séptima edicion, tiene
nada mas y nada menos que 14 mddulos. Y Almacenamiento de
Energia es el segundo de ellos. Mucho protagonismo, éno? En
fin, al caso: écuales son los focos de interés en ese modulo?
Empiezo por el final. En el médulo tocamos los diferentes métodos
de almacenamiento de energia, sobre todo baterfas, electrolizadores,
el hidrégeno... Son dos semanas completas. Y con respecto a lo del
protagonismo... Te adelanto que ahora mismo estamos trabajando en
la Politécnica de Madrid (no sé si nos dard tiempo a empezar ya en el
préximo curso o serd ya en el 23-24 como tarde)... Estamos ideando y
programando -digo- un mdster propio, como el master ERMA, pero
dedicado exclusivamente al hidrégeno y a las pilas de combustible.
Porque estd adquiriendo tal importancia el asunto que creemos que ya
merece un mdster exclusivo. En todo caso ya adelanto también que en
el méster ERMA el hidrégeno seguird siendo parte esencial, porque su
conexion con las renovables es absolutamente evidente; es un elemento
no solo complementario, sino también facilitador de las energfas
renovables variables.

M La dltima: el Gobierno reconoce que el hidrégeno no sera
competitivo hasta el afio 2030. ¢éNo es mucho tiempo ese?

Serfa mejor que fuese menos tiempo. De todos modos, ese es el
cdlculo que se hacfa hace un afo o dos. Ahora, tal y como estd el
tema, el punto de corte, seguramente se haya acercado. Porque aquella
prevision era con precios del gas natural como los que habfa hace
un afio y medio, y ahora esos precios se han multiplicado por diez.
También dependerd de cémo se abaraten los electrolizadores. Ahora
mismo se considera que en Antofagasta, en el desierto de Atacama,
ya se estarfa produciendo hidrégeno, en los electrolizadores que alli se
estdn desplegando, en los valles del hidrégeno de esa zona de Chile,
que es donde estd la radiacién solar de mayor calidad del mundo, ya se
estarfa produciendo hidrégeno a menos de dos euros por kilo, a euro y
medio. Aqui en Europa todavia estarfamos por unos cuatro euros. Asi
que... competitivo, no competitivo... Vamos a ver: si hoy, para recorrer
100, 120 kilémetros en un vehiculo con motor de combustién
convencional -gasolina, gaséleo-, necesitamos siete litros de
combustible y este estd a dos euros, gastaremos 14 euros. Si producir
en Europa ahora mismo un kilo de hidrégeno cuesta cuatro euros y
pon por caso que te lo venden a siete u ocho con los correspondientes
miérgenes de beneficio del productor, impuestos, etcétera, y sabemos
que con un kilo de hidrégeno podemos recorrer 120 kilémetros,
pues entonces las cuentas estdn muy claras: porque recorrer 100, 120
kilémetros con derivados del petréleo nos sale a catorce euros, y la
misma distancia con un kilo de hidrégeno nos saldria a siete u ocho.
Ahora. Hoy. En 2030 ni te cuento: eso deberfa llegar a ser un chollo.
Como cargar las baterias de los vehiculos eléctricos por las noches
en las ciudades, que hoy ya es un chollo, porque sale baratisimo. Por
kilémetro, con energia de horas valle. B



s

P
{
—

Hablamos
el lenguaje
de las
renovables

Viewte . :
b SR ————

oy

= el
N

Anlnciate en . W

ENERGIAS O
RENOVABLES N T — T EY

220.000 |
visitantes Unicos sy 5 | S .S

sonnen adquiere Webatt para liderar el
Connecting |almacenamiento de energia solar en
A Strength
|| K2 conecta

al m es Datos:0/D -
Strength Espafia ,
K2 conecta
€l fabricante aleman de almacenamiento inteligente de : ; personas,
: productos
y tecnologia

personas,
productos energia adquiere el 100% de 1a espafiola Webatt
¥ tecnologia | gnergia, para promover el crecimiento del autacansuma con digital,

p digital.
baterias. En 2021 Espafia fue, con 3,8 GW nuevos, el segundo
mercado solar en Europa, por detrds de Alemania (5,3 GW).

Con el contexto actual de fuerte subida de los precios de la

las energias limpias

ENERGIAS
’ RENOVABLES

Hyundat invertird 10,000

¢Caben 200 aerogeneradores en [l Alemania certifica 3,3 millones
de toneladas de pellets en 2021 millones de délares para
movilidad sostenible en Estados

un millén de kilémetros
cuadrados de aguas territoriales
Unidos

espafiolas?

www.energias-renovables.com

CON MAS VENTAJAS ES ALEMAN ¥
AA SOLARWATT

Energia Solar
Fotovoltaica

La primera planta


https://www.energias-renovables.com/tarifas-de-publicidad-internet

Mas de 100 millones
de euros cada dia en
parques eolicos

La asociacion de la industria edlica europea, WindEurope, acaba de publicar su informe
anual sobre Tendencias de la Financiacion y la Inversion (Financing and Investment Trends
2021). Segiin los datos recabados por la patronal continental del sector, Europa invirtid el
afio pasado mds de 41,000 millones de euros en nuevos parques edlicos, a razon de mds de
110 millones de euros cada dia. El informe destaca ademds que “la confianza del sector se
mantiene elevada” (investor confidence in wind energy remains high).

endencias de la Financiacién y la
Inversién concreta en 24.600 me-
gavatios la nueva potencia eélica fi-
nanciada en 2021 en Europa, lo que
constituye (esos 24,6 gigavatios) el mdximo
registro de todos los tiempos. WindEurope
advierte sin embargo que las inversiones se
estdn quedando cortas, si tenemos en cuenta
los Objetivos 2030 que se ha fijado la Unién
Europea en materia de ambicién climdtica y
seguridad energética. Para alcanzar esos ob-
jetivos serfa necesaria, segin la asociacién,
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la instalacién de 35.000 megavatios (35 gi-
gas) de nueva potencia eélica cada afo. La
inversién en todo caso en 2021 ha alcanzado
—como se dijo—los 41.400 millones de euros,
un 11% menos que en 2020 (los costes han
bajado y de ahi que el sector haya sido capaz
de financiar en ese ejercicio, con menos dine-
ro, la instalacién de mds potencia que nunca
antes).

La mayoria de los parques eélicos finan-
ciados el ano pasado han sido ejecutados
en tierra firme (19,8 GW), lo cual también

Antonio Barrero F.

explica en parte que el volumen de capital
empleado en la financiacién de la nueva po-
tencia edlica haya descendido once puntos
con respecto al registro 2020 (financiar la
instalacién de un megavatio terrestre es con-
siderablemente mds barato que hacerlo en el
mar, donde el afio pasado fueron instalados,
en aguas territoriales europeas, solo 4,8 gigas
de los casi 25 totales).

Segun el informe Financing and Invest-
ment Trends 2021, las inversiones han estado
considerablemente distribuidas por Europa.
Once naciones recibieron inversiones por
encima del millardo, o sea, mds de mil mi-
llones de euros. Reino Unido fue perceptora
del mayor volumen inversor, casi todo €l en
su caso destinado a edlica marina (el Brexit
no parece estar afectando al sector edlico en
aquellas islas). A continuacién, le siguen en
el escalafén, por este orden, Alemania, Fran-
cia, Espana, Suecia y Finlandia. Espana ha
sido la nacién que mds ha invertido en eélica
terrestre. Suecia, Finlandia, Polonia y Litua-
nia han recibido inversiones eélicas en 2021
mads elevadas que nunca antes en un afo.

M Tramitacion

Segtin WindEurope, la fuerte inversién en
“edlica terrestre” muestra que Europa co-
mienza a superar por fin la barrera de la tra-
mitacién, algo que el sector lleva y llevaba
afios denunciando (la lentitud de los proce-



Inversion en nuevos parques eélicos, por pais, en miles de millones
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dimientos de tramitacién de las autorizacio-
nes). No obstante, la asociacién de la indus-
tria edlica europea insiste en que la velocidad
de crucero alcanzada por la eélica en Europa
estd aun lejos de lo que se necesita para que
el Viejo Continente cumpla con los nuevos
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objetivos que se ha planteado en materia de
cambio climdtico y seguridad energética. En
ese sentido, WindEurope recuerda que el
Plan REPowerEU plantea elevar la potencia
total del parque eélico continental desde los
190 gigavatios de la actualidad hasta los 480

gigas en el ano horizonte 2030, lo cual signi-
fica —insisten desde la asociacién— instalar 35
gigas cada afio hasta esa fecha (el guarismo,
35, queda pues muy alejado del registrado en
tierra firme el ano pasado: 19,8).

M Cadena de suministro

El informe Tendencias de la Financiacion y la
Inversién 2021 analiza también la situacién
de la cadena de suministro en Europa. Segin
WindEurope, esta deberifa (y estd capacitada
para) operar a un mayor ritmo. Pero lo cierto
es que no estd materializando todo ese poten-
cial —lamentan desde la asociacién-, porque
el tamafio del mercado es pricticamente la
mitad del que deberfa ser. Todo ello —insiste
WindEurope— estd perjudicando la competi-
tividad de la cadena de suministro europea,
situacion a la que vienen a afadirse tres fac-
tores coyunturales adicionales: el aumento de
los costes del acero, otras materias primas y
componentes; las interrupciones de la cade-
na de suministro (por motivos diversos); y
el aumento de los costes de transporte. Asi
—destaca el informe—, los cinco principales
fabricantes de turbinas edlicas europeos estdn
operando hoy a pérdidas.

“Para restaurar la salud de la cadena de
suministro eélica, la Unién Europea —desta-
ca el informe— debe continuar mejorando los
procedimientos de tramitacién de autoriza-
ciones, debe robustecer su mercado domésti-
co y debe implementar politicas comerciales
¢ industriales que apoyen al sector”.

M Tramitacion
La volatilidad de los mercados también favo-
rece a los gobiernos... gracias a los contratos
por diferencias. Segun Financing and Invest-
ment Trends 2021, un creciente nimero de
nuevos inversores edlicos estd apuntalando
su actividad mediante contratos por dife-
rencias que los gobiernos estin ofreciendo
en sus concursos renovables. Los contratos
por diferencias —explican los autores del in-
forme— entregan retornos estables para los
desarrolladores de proyectos a un bajo cos-
te para los gobiernos, porque los gobiernos
solo pagan cuando el precio de la electrici-
dad estd por debajo del precio salido de la
subasta, pero ingresan cuando ese precio es
miés elevado. Los contratos por diferencias
—continta WindEurope— también reducen
los costes de financiacién porque la perspec-
tiva transparente de retornos propicia que los
bancos estén financiando las operaciones a
tipos de interés menos elevados.

El afio 2021 también ha sido un afio zop
para los power purchase agreements (contratos
bilaterales de compraventa de electricidad de

Sigue en pdgina 91...
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Alemania, Bélgica, Dinamarca y Holanda quieren instalar
150 gigavatios eolicos en el Mar del Norte

El canciller alemdn, Olaf Scholz; el primer ministro belga,
Alexander De Croo; su homologa danesa, Mette Frederiksen; y
el primer ministro holandés, Mark Rutte, se han reunido, junto
a la presidenta de la Comision Europea, Ursula von der Leyen,
en el Puerto de Esbjerg (Dinamarca), en el marco de la Cumbre
Edlica Marina (Offshore Wind Summit), para firmar una De-
claracion Conjunta que recoge su vision comiin en materia de
edlica marina e infraestructuras asociadas en el Mar del Norte.
El objetivo recogido en esa Declaracion es instalar en ese mar
150 gigavatios de potencia eédlica. De momento, los objetivos
offshore 2030 que tienen ya fijadas las cuatro naciones suman
65 gigavatios.

anuncia un objetivo conjunto de nada mas y nada menos

que 150.000 megavatios de potencia edlica marina en el Mar
del Norte en el afio 2050. Mediante esa declaracion, las cuatro
naciones se comprometen a estrechar su colaboracion en (1)
proyectos edlicos marinos conjuntos, (2) islas energéticasy (3)
redes y demas infraestructuras marinas. Ademas, la Declaracion
refuerza los propésitos de todos los firmantes en materia de
hidrogeno verde en el Mar del Norte. En concreto, las cuatro
naciones quieren alcanzar los treinta gigavatios de capacidad en
electrolizadores en 2030. Segiin la asociacion de la industria edlica
europea, WindEurope, la presencia en el acto de la firma de la
presidenta de la Comision Europea, Ursula von der Leyen, subraya
la importancia que reviste el desarrollo eélico “para el sistema
energético europeo” en su conjunto.

El evento del Mar del Norte ha coincidido con la presentacion,
por parte de la Comision Europea, del plan REPowerEU, “plan para
poner fin a la dependencia de la UE con respecto a los combustibles
fosiles rusos”, que plantea que la energia edlica crezca desde
los 190 gigavatios de potencia instalada a dia de hoy en la Unién
Europea hasta, al menos, los 480 gigas en 2030. Pero, para
ello —apuntan desde WindEurope-, es preciso (1) simplificar los
procedimientos de autorizacion; (2) plantear una accién concertada
a escala europea para el fortalecimiento de la cadena local de
suministro; y (3) impulsar “masivas inversiones” en

L a Declaracion de Esbjerg suscrita por los cuatro gobernantes

THE ESBJERG DECLARATION

on The North Sea as 2 Green Power Plant of Europe

infraestructuras (redes) marinas, equipamientos portuarios y flota
eblica marina.

Sobre el particular ha insistido el director ejecutivo de
WindEurope, Giles Dickson, que considera “es fantastico que
los cuatro jefes de gobierno de los paises del Mar del Norte y la
presidenta de la Comision Europea se hayan reunido en Dinamarca
para firmar nuevos compromisos en materia de edlica marina”,
pero que advierte que “los nuevos compromisos eélicos solo seran
materializados si Europa cuenta con una cadena de suministro
viable y si simplifica los procedimientos de autorizacion de parques
eblicos”. En ese sentido, Dickson ha recordado que “los cinco
fabricantes europeos de turbinas estan operando actualmente, los
cinco, a pérdidas”.

También ha recibido con satisfaccion la firma del compromiso
internacional el director ejecutivo de Siemens Gamesa Renewable
Energy, Jochen Eickholt, que ha alertado no obstante sobre otro de
los riesgos a los que se enfrenta el sector en Europa: las subastas
mal disefiadas. Eickholt ha criticado el hecho de que el disefio de
las subastas se base principalmente en los costes, sin tener en
cuenta asuntos como la localizacién de los eslabones de la cadena
de suministro del sector (no es el Gnico en denunciar ese extremo;
antes al contrario, son muchas las voces que consideran que las
subastas deberian tener en cuenta —primar de algiin modo- el
hecho de que los componentes de un parque eélico se fabriquen en
Europa).

Una de ellas es la del director ejecutivo de @rsted, Mads
Nipper, que también aboga por introducir criterios de caracter
social (y ambiental) en las subastas, que no deben pivotar
Gnicamente —ha dicho- en torno al precio. “Habida cuenta de la
ambicion UE en materia de edlica marina —trescientos gigavatios
en 2050, los retos futuros no van a estar en los costes sino en
la integracion a gran escala de energia variable en los sistemas
eléctricos y en como asegurar que el desarrollo de toda esa
potencia progresa en armonia con la naturaleza. Los gobiernos
—considera Nipper- pueden activar todo el conocimiento ya
acumulado de la industria y su capacidad de innovacion para
resolver estos desafios mediante la incorporacion en las subastas
de criterios mas amplios”.

Para que la Uni6n Europea alcance la neutralidad climatica
en 2050, la energia edlica marina debera pasar de los quince
gigavatios de potencia actualmente operativos en aguas

territoriales de la UE a los trescientos

en ese afio (2050). Con la firma de

la Declaracion de Esbjerg —explican
desde WindEurope-, los gobiernos de
Alemania, Bélgica, Dinamarca y Holanda
se comprometen a desarrollar la mitad
de esa formidable cantidad (150 gigas)
solo en sus aguas territoriales del Mar
del Norte.

En el mismo lapso, la Unién Europea
quiere que la edlica terrestre crezca

desde los 173 a los mil gigavatios (1.000
GW). El sector

—concluye WindEurope—- continuara
asegurando la expansion de la energia
edlica, tanto en tierra firme como mar
adentro, siempre yendo “de la mano de
la proteccion de la biodiversidad y en
dialogo con las comunidades locales y

otros actores del sector”.

Broucton even thar for 205,
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B Mis informacién:

Declaracion de Esbjerg
-3https://windeurope.org/wp-content/uploads/fi-
les/policy/position-papers/the-esbjerg-declaration-
north-sea-as-green-power-plant-of-europe.pdf
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largo plazo). Segin los datos recabados por
WindEurope en su informe, en 2021 han
sido anunciados 97 contratos PPAs por va-
lor de hasta 6,9 gigavatios. La energfa edlica
supone dos tercios del total de 18,8 gigas de
potencia contratada via PPA ahora mismo en
Europa.

M Subastas

WindEurope advierte que Europa solo al-
canzard sus objetivos climdticos y garantiza-
14 su abastecimiento de energfa si levanta las
barreras a las que ahora mismo ha de enfren-
tarse el sector y se asegura de que la inversién
en edlica sigue siendo atractiva. En ese sen-
tido, la asociacién considera que los gobier-
nos deberfan evitar subastas que permitan
pujas a cero o precios negativos. “Las pujas
a cero incrementan el riesgo financiero para
los desarrolladores edlicos. Peor atn, las pu-
jas negativas, como las registradas en la su-
basta danesa del parque eélico marino Thor
del tltimo afo, se traducen en que los desa-
rrolladores tienen que pagar por el derecho
a construir un parque edlico. “Estos costes
adicionales —advierten desde WindEurope—

Nuevos activos edlicos financiados en la década 2012-2021. Unidades
expresadas en gigavatios (GW, columna derecha) y miles de millones de
euros (MME, columna izquierda)
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B Mis informacion:
Financing and Investment Trends 2021
~~~~ + https:/fwindeurope.org/intelligence-platform/pro-

duct/financing-and-investment-trends-2021

tienen que repercutirse en los consumidores
finales de electricidad, que ya estdn luchan-
do con facturas elevadas, o sobre la cadena
de suministro, que ya estd muy presionada
con los crecientes costes de materiales y com-
ponentes”.
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EALICA

Estos son los

Premios Eolo 2022

Mis de 300 candidatos. 4 categorias. Fotogmﬁ'ﬂ, Microcuentos, Innovacion, e Integracion
Rural. La Asociacion Empresarial Edlica acaba de anunciar los ganadores de los Premios
Eolo 2022.'Y, como todos los ajios, aqui los traemos. Los Eolo 2022 son... Juan Ramén
Martin Catoira, un malaguerio apasionado por la fotografia (suya es la imagen que ilustra
esta piagina); Luis David San Juan Pajares, ganador en la categoria Microcuento por su obra
Cumbres Sanadoras; la empresa Onyx Insight (premio Innovacion); e Higuernela, premio

Integracion Rural,

igueruela (Albacete) se ha alzado

con el XI Premio Eolo a la Inte-

gracién Rural de la Edlica “por

tratarse —explican desde AEE— de
un municipio modélico en lo que al desa-
rrollo eélico se refiere”. El pueblo, de vid y
cereal, cuenta con 1.135 habitantes y... 243
aerogeneradores, un complejo eélico que fue,
en el afio 2000, el mds grande de Europa.
En el pueblo —explica AEE—, a los hijos de
los trabajadores del parque que decidieron
formar alli una familia se les conoce cari-
fiosamente como “la generacién de los mo-
linos”. Higueruela cuenta desde el afio 2001
con un Aula de la Energia, conocida como la
Casa de los Molinos, que ha recibido en estos

Jun 22

veinte afios —explican desde el Ayuntamien-
to— mds de 50.000 visitantes, procedentes
de alrededor de mil colegios, institutos, uni-
versidades, asociaciones y centros formativos
especializados de Albacete y las provincias
limitrofes.

El Premio Eolo de Innovacién, iniciati-
va de AEE y la Plataforma Tecnoldgica del
Sector Edlico (ReolTec), tiene por objetivo
“apoyar la innovacién y el desarrollo tecnol4-
gico nacional”. Ha resultado en esta edicién
su ganador la empresa Onyx Insight, por el
sistema ecoPITCH, “una solucién pionera
—explican desde AEE— de sensores conecta-
dos dentro del buje en cada rodamiento de
paso para el monitoreo en linea, y que per-

Hannah Zsolosz

mite a los propietarios de parques edlicos de-
tectar problemas de manera temprana”.

Luis David San Juan Pajares, ingeniero
agrénomo, amante del relato breve, ha sido
galardonado con el Eolo Microcuentos por
su obra Cumbres Sanadoras. Dice asi.

«Después de veinte intensos minutos
abrazdndose las rodillas en actitud de
profundo recogimiento, se incorpord,
cerrd los ojos, extendié los brazos
cuanto pudo y se balanceé suavemente
manteniendo los pies clavados en el
suelo. Desde lo alto de la montana,
con la Ginica compania de una hilera
de imponentes molinos que parecian
imitarla desde el horizonte, sintié en
la cara el mismo viento regenerador
que impulsaba aquéllos. Sin que nadie
la viera, lloré de dicha. A partir de
hoy, seria como aquellos gigantes que
la contemplaban: orgullosa, erguida,
generosa. Era una nueva mujer: habia
logrado superar el cdncer»

Y, por fin, Juan Ramén Martin Catoira,
Premio Eolo de Fotografia por «Pareja», que
asi se titula la foto que ilustra esta pdgina.

Los premios serdn entregados durante el
Encuentro Edlico Anual de AEE, el préximo

7 de julio, en Madrid.

B Mis informacion:
-5 geeolica.org/eventos/premios-eolo/
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Energy.

Encuentra estos productos en:

S Bet Solar Bornay SACLIMA

Todo al verde Solar Fotovoltaica

Sir Alexander Fleming, 2 N6 P.I. Riu, Cno. del Riu, s/n Poligono Industrial “Els mollons”,
Parque Tecnoldgico 03420 Castalla, Alicante Torners, 6

46980 Paterna. Valencia Tel. 965 560 025 46970 Alaquas, Valencia

Tel. 963 211166 bornay@bornay.com Tel. 561517050
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